
智慧数字化改变了经营模式，终得利的是谁？

产品名称 智慧数字化改变了经营模式，终得利的是谁？

公司名称 温州专帮信息科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省温州市鹿城区松台街道望江东路迎潮大厦
A幢201-（1--20）室

联系电话 0577-86666610 18968999397

产品详情

“现在的电商直播阵仗越弄越大，真的完全不给我们这些卑微的实体商家留活路啊！”前几天和一个开
服装店的朋友吃饭，听到邻座的小姑娘一边看着淘宝直播，一边手舞足蹈的和她的小伙伴安利时，朋友
便不由自主的蹦出了这么一句话。

 

朋友从小对服装的痴迷便高于其他同龄女孩子，从初中开始便梦想着有朝一日能开一家属于自己的服装
店，5年前，在家人的资助下，她终于梦想成真了。这本来是一件值得高兴的好事，但是现在的她却整天
因为店铺营业额不如意而面露愁容。

据朋友介绍，店铺起初生意还算红火，但在直播带货、先试后买、跨店满减等层出不穷的电商优势下，
线下实体行业败下阵来，她的服装店生意更是一年不如一年。

“那你为什么不试着尝试去做直播带货呢？将衣服穿在身上直观的给顾客介绍版型面料等，远远比一张
照片或者文字叙述更吸引人，而且，这就是如今时代发展的趋势，你得跟得上趋势，才不会被淘汰。”
我说道。

纵观如今市场，已经转战为互联网营销模式，直播带货成为了一种成熟且火爆的内容电商模式，李佳琦
、薇娅等人在直播带货领域内独占鳌头，他们不断刷新带货销售额，引领直播带货趋势。



今年3月份，迪丽热巴亮相李佳琦直播间为作品《长歌行》做剧宣，一时间迪丽热巴的妆容变引起网友热
议，喜提热搜。无独有偶，之后鹿晗登陆李佳琦直播间，与此次直播相关的话题“鹿晗状态”一度登陆
微博热搜第一，阅读量超过6.7亿。

 

只要有大咖明星亮相直播间，总能引起一番热议。有了话题，便有了商业价值和回报。这对于想要宣传
作品或者代言产品的明星而言，起到的效果或许比出席好几个商业活动的回报率还要高。

薇娅：明星的归宿是带货

薇娅在上《吐槽大会》时曾以带货主播的身份“内涵”一众明星，台词十分犀利：“明星的归宿都是带
货，我只是想跳过当明星这步，当明星有啥好的，你看这些明星，不都来直播了吗？其实吧，直播带货
真没那么好做，需要投入大量时间，想体验卖货，来我直播间。”

为什么明星都要扎堆进入直播带货这一行业呢？

2020年5月14日，演员刘涛化名“刘一刀”，在淘宝直播开启首秀，总交易额超过1.48亿元；

5月16日，演员陈赫宣布在抖音成立直播间，未来将长期进行带货直播，首秀4个小时带货8000万；

6月16日，演员张雨绮成为快手电商代言人，与辛巴合作带货2.23亿元；

紧接着，张韶涵、汪涵、王祖蓝、王耀庆、叶一茜、胡可、杨坤、李小璐⋯⋯纷纷入局。

众所周知，一线明星拍一部戏或者一部电影的收入就可能是普通人奋斗几辈子的成果，那么为什么他们
要进入直播行业呢？答案很简单，直播带货做得好，直播一晚的收入比花几个月去拍一部戏的片酬还要
高得多。

阿里巴巴集团副总裁家洛在节目中说，他们专门统计过，2020年，中国演艺界99.5%的明星都走入了直播
间。

除了明星之外，著名的商界女强人——格力董事长董明珠如今也是直播带货的一名好手，尽管她在2020
以前还扬言 �婑��婶������䙎W㩵���祡��ぎ虶�����筥灛坓�䭫�蒑�腠��艎�
，董明珠的直播屡创佳绩。

2020年，董明珠一共直播了12场，凭一己之力，为格力斩获了476亿的销售额，和数不清的话题热度。

单场直播卖出3个亿，超过了薇娅单场最高的2.67亿；



30分钟销售额破亿，也刷新了辛巴的快手最高纪录。

有很多的线下商家，包括我朋友在内，都认为直播带货是电商行业的福利，没有电商运营技术便无法操
作，他们甚至认为，线下行业除了发发传单宣传海报外，没有别的更好的宣传营销方法。

如果你也有这样的想法，那我只能用四个字形容：孤陋寡闻。

如今市场是个圈，没有所谓的线上福利和线下福利，淘宝可以直播带货，线下商家也可以直播带货，电
商可以利用优惠券吸引客户，线下也可以，并且是精准的大范围的发放优惠券。

电商商家有电商渠道的各种营销工具，线下商家也有，这个工具的名字叫做——智慧数字经营。

由支付宝和微信在2020疫情之后接连推出，目的就是为了帮助那些运营手段匮乏的线下商家实现“智慧
”经营，完成数字化转型。

通过这个工具，线下商家不用再担心流量问题，因为支付宝和微信拥有巨大流量，也不用再羡慕淘宝可
以进行直播带货，因为有了智慧数字经营后商家也可自行进行直播带货，还可以发放优惠券吸引线上顾
客到线下消费，搭建店铺自有私域流量池。

如今很多支付经营公司都有相对应的智慧数字经营系统，但论及知名度和口碑，网付、微火当属前列，
系统配备的直播带货功能更是深受线下商家青睐。

 

我们如今正处于数字化时代，直播作为智慧数字经营
营销手段中的一种，可以提高线下商家的数字化运营能力，完善店铺运营模式并提高店铺曝光量，达到
引流和提升营业额的目的。
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