
积分商城软件开发,积分商城源码开发（源码搭建）

产品名称 积分商城软件开发,积分商城源码开发（源码搭
建）

公司名称 广州千汇凡网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区东英科技园3号楼东塔801-8

联系电话 19526271880 13058228105

产品详情

积分商城系统开发，找谢先生:【1347年16月26日15十8分电/微】积分商城软件开发,积分商城源码开发,积
分商城平台开发,积分商城APP开发,积分商城系统多少钱,积分商城软件价格，积分商城APP功能,积分商城
平台介绍，积分商城系统搭建

玩法一：登录商城即获积分

像商城小程序，可以设置用户授权登录商城即可获得相应的积分，利用这个方法来增加积分商城的活跃
性，提高用户的主动性，这样才能使积分产生“粘性效应”，所以商家可以在小程序后台中设置一下有
关登陆获取积分的规则，来增加使用积分商城的数量以及用户黏性的问题。

玩法二：购买商品获取积分

用户购买或者下单的时候，也可以获得相应的积分，这个积分可以根据产品的单价多少来计算，价格高
，积分也就越高，这样就够提高用户使用积分商城的次数。从而潜移默化地改变用户消费习惯会更加愿
意使用小程序积分商城来通过不断累积积分来提升购买商品，从而让商家获取相对稳定的用户流量。

玩法三：积分兑换商品

怎么样可以吸引用户不断复购，不断的来累计积分呢？商家可以设置积分商城，通过积分来兑换相应的
产品，吸引用户愿意进入到积分规则中，只要在不断积累到一定数额的积分，就可以获得相应的优惠商
品或者是免费商品，这个方法可以提升用户的忠诚度，以此来让商家实现盈利。

玩法四：利用会员结合积分

商家还可以通过会员制度与积分商城的相结合，来让培养新用户成为老用户，让用户在商城中产生复购
率。并且通过积分与会员的双层优惠力度下，用户是能够感受到实实在在的优惠力度的，因为不同等级
的会员所享受获取的积分不同那么相应的兑换的商品也会不一样。



商城小程序中的积分商城的玩法就介绍到这，商家想要在小程序中盈利，就需要不断的创新，不断的推
出特色的营销方式，吸引客户的同时提高店铺的经营效益。

积分商城的“积分”概念，指的是用户（更多指的是经过注册验证的用户）在消费后获得的一种奖励，
从而实现客户关怀、客户忠诚度提升的目的。其消费模式包括传统的现场消费如超市购物，也包括现在
日益普及的网上购物。

积分商城的“商城”概念，除了有传统常见的商家聚集成市意思，更多指的是以基于互联网环境的使用
电子支付、快递等工具进行交易的网络门店。积分是商城推出的一种会员奖励计划。商城内所有商品都
参与积分返利活动，您获得的积分可以在商城购物中，直接作为现金抵用，购买商城内的商品。

积分商城运营理解模式

1、积分商城的第一种理解，偏重于“积分”。即积分商城是专门为消化“积分”这一奖励而特设的网上
商城，会员可以使用积分兑换商城陈列的礼品，整个兑换过程用户除了消费积分而不会另外产生新的消
费成本。在这里，商城是为了“积分”而存在。

2、积分商城的第二种理解，偏重于“商城”。即积分商城是一个可以在网上消费这一过程产生“积分奖
励”的商城。在这里商城的存在意义并非是为了消化这些积分，而是作为一种体现客户关怀的辅助手段
。如商城积分、VIP卡及会员规则，商城的积分，指用户通过付款购买商品交易成功后，商城对买家的一
种返利活动。所有的商城商品都参与积分返利活动，返点比例根据会员等级的不同返还不低于商品销售
价的0.3%（详见会员优惠政策）。用户获得的积分可以在下一次购物中，直接作为现金抵用。用户获得
的积分，可按本规则在下一次购物中，直接抵用现金购买商城内的商品。积分情况以“我的帐户-
积分明细”记录为准。

3、积分商城的第三种理解，将“积分”与“商城”中和在一起，两者互补关系。一方面，网站可以产生
积分的“积分奖励”规则，另一方面，网站也提供商品的展示平台，会员可以通过积分购买商城上的商
品，同时也可以按正常价格出售。如果会员对商城内的商品不满意，还可以申请积分转化成现金兑换。

积分商城系统应该怎么去运作呢？

相信不少的商家对于这个系统还是不太了解，积分商城虽说存在一些问题，但是相信随着时间的推移，
这些问题都会得到解决的，Mcmore小编在此进行积分商城系统的分析：积分商城可能存在的问题

a)提供给用户的兑换品种远不能满足用户的个性化需求，物品种类少，客观上造成用户对积分不敏感。

b)限于人员与合作的局限性，往往受用户欢迎的积分兑换商品不能长期的、持续的进行，只能搞“运动
式”活动，长期以往，客户满意度下降。

c)积分兑换少、推荐分享转化积分少，成功兑换商品难度高，造成客户对商品兑换失去兴趣，兑换少，
从而让积分商城变成摆设。

d)由于积分兑换的特殊性，基本只能在营业厅兑换发放，客观来说要求用户跑到营业厅领取，给用户体
验带来极大伤害。

积分商城针对性分析

1、根据公司性质选择商品，满足客户需求，如婚庆商城系统可添加各类婚礼饰品，以女客户需求为主。

2、根据积分商城的客户量，针对性增加网站运行时间。这在微信商城系统后台可以实现。



3、制定完善积分兑换规则，适量提高兑换积分，增加适量低积分商品，吸引客户参与积分兑换，增加积
分商品吸引度，总体上增强用户粘度。

4、使用积分平台，用户通过网上兑换，将商品直接通过快递或其他渠道，送到客户手中，无需到营业厅
领取

5、积分有效期成本控制，积分只要在用户账户中，就随时可能会被消费，而对于企业而言积分都是真金
白银的成本。如果没有有效期的限制，长年累月，大量账户中就会有非常庞大的遗留积分，而这部分基
本对于企业而言是不可控的成本因素，一旦由于某个漏洞或其他原因这部分积分被激活，会在短时间内
造成很大的成本飙升，这对企业而言是不可接受的。

商城内的商品可能是企业代销来的商品，而积分奖励方式是会员自己通过努力获得的，可以自由选择是
否积分兑换商品或现金，同时又可以给商城充值来增加会员积分，以达到购买商品所要的积分。这类网
站有了灵活的积分兑换方式，给积分商城增添新的活力。
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