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【手把手带新主播入行】大家看到在屏幕前跟观众一呼百应的淘宝主播是不是也动心想要做淘宝直播了
呢？

但是自己又不明白应该怎么进入这个行当。

今天宸铠卡卡的第一课就手把手教大家进入淘宝直播。

1：注册直播账号，并且开启直播间的权限，看完这篇文章跟着动手去做，您在淘宝直播平台就拥有了属
于自己的直播间门户。

您们可以理解为就像是我们平时看到的实体商场的入驻。

第一步，我们要先找到商场的招商的“后门”，淘宝直播也有这样的一个后门。

与实体商场招商入驻不同的是淘宝直播是无入驻费，零门槛的。

很多人不相信，觉得这就像是在现实生活中的一个摊位卖货，怎么可能不要租金入场费这些呢？

淘宝直播的开通入驻需要年满18岁，实人认证，确实是不收费的。

您跟着文章引导，操作一遍验证一下真实性。

第一步，用手机应用商店下载“点淘”app（安卓苹果通用）

第二步，app下载好点击进入app，登录自己平时在淘宝网买东西的账号就可以。登录后点击“我的”。



很多人手机里可能只有”手机淘宝网“这一个app，这个app所有的观众都可以通过它来逛直播购物，但
他就像是一个商场的“正门”，所有顾客可以直接进去买东西，和内部入口是不一样的。

网上又没有正确的资料帮助大家开通。很多人选择广告里面的付几千元去开通，付钱去开通也是一样的
操作，在您付钱给商家的时候，商家会索要您的淘宝号码，就是要做这个流程。

这就好比，您想入驻一个商场，但是您不知道内部入口在哪里，毕竟内部入口不可能明显的摆在外面，
很多人在这里遇到了困难，那么就有有相应的小广告来收取这个“指路费”。

这是信息差造成的，很多人在这一步花了好几千元。卡卡告诉您这个钱是可以省下来的。

现在跟着我，开始开通您的直播发布权限，当然了有人要担心，是不是现在开通了，我就得马上上播，
我自己还那个准备。

您需要先把直播开通好，先放在那里，再筹备接下来的，卡卡会更新文章，教会您如何从一个直播间开
启到搭建的一步步，您只要放松心情，追随我们的脚步，在网上到处去寻找，既节约了您的时间精力，
又能化繁为简，舍掉累赘无效的形式主义，做最有效果的事情。

您无需紧张，并没有说法讲一旦开启就要马上直播的，也不会有什么影响。更不存在传言一旦开启了没
有瞬间开播就会产生惩罚的说法。

淘宝是非常欢迎您们入驻的，只要直播的内容是规范的，符合社会主义价值观，没有人会平白无故处罚
您。

现在拿起您的手机，点击应用商店，在搜索框输入“淘宝主播”，下载这个app，注意区别哦。（安卓苹
果都一样）。

同样可以用您平时在淘宝网购物的账号登录进去，（主播账号和购物账号想要分开也可以，是同一个也
没关系，对直播和购物不会产生影响）

登陆进入后您可以看到这样的一个面板。

淘宝直播的后台非常高效省心，每天拉了多少个新粉丝，卖了多少，具体到新拉的粉丝买了多少，老的
长期关注的粉丝买了多少，一目了然。

而且非常有趣味性比较时尚，您能够明确的看到自己的升级体系，和一些简单的诊断，这个诊断毕竟是
机器人，会给到一些简单的建议，但是全网这么多直播间都在用这一个系统，为了适应更多人，顺应的
都是大数法则，不会特别细致精准，其实淘宝后台智能化也有它的短板，有时候也偶尔会出现，销售额
系统没反应过来，不准确不同步的现象，甚至我们在实际操作过程中，会用到电脑和手机，偶尔看到粉
丝的数量都不一样，虽然不会差的太远。

为什么您们要了解这个呢，您了解到淘宝的整个后台的“风土人情”是这样的，不是天衣无缝的，不用
把他想的太过度的权威，其实卡卡觉得平台是有萌点的，设计了那么多有趣的环节，平台对于每个想要
加入直播的主播是有温暖关怀的。

但是我们也不能完全对平台视而不见，放飞自我，这个度我们掌握好，就更利于您们从买家深入到淘宝
主播这个角色的转换。

可能有些人会觉得有些担心，因为自己没有经验。顾虑自己做的不好。



但从真实的操作过程中的表现来看，曾经是淘宝直播的爱好买家或者是某个主播的忠实粉丝的这样的从
业者，您这种经历是很珍贵的，甚至可以说比很多直接去做淘宝直播的职业主播或者是之前有淘宝店，
去扩展开直播的这样的从业者更加有优势。

因为很多职业主播或者是以前开过淘宝网店的商家，在一开始先入为主，不是从买家这个身份度过的，
他们进入状态的速度会略缓慢一些。

当然了，我接触了那么多的淘宝直播从业者，淘宝卖家开启直播的这部分人群更加懂得这个平台的“风
土人情”，使用淘宝的各个工具也都比较6，他们是最有信心的一批人，因为淘宝直播的开启对于他们来
说，是在之前的基础上增加了一个接触用户的窗口。

我说相比较买家身份转变成直播的从业者他们的状态缓慢的用意是，

一是为了给到买家身份转换的战斗机小白信心。

二是让淘宝店铺卖家不要掉以轻心，虽然您们对淘宝的整个“风土人情”比较熟悉，但您们先入为主，
很多淘宝店铺的商家之前一直是在幕后做店主，用旺旺和用户沟通，现在淘宝直播要求上镜头和用户互
动，一般的商家没有这个经验，也是要掌握的。不能掉以轻心。

哈哈，所以您们看，是不是小白也有他的优点啊，因为小白曾经站在直播间观众的角度去看过很多直播
。关注了很多自己喜欢的主播，特别了解很多主播是怎么跟粉丝一起玩的。直播间一蹲几个小时。

您们一定是心里面设想过很多次“如果我是主播我就会怎样去做”。脑海里也经常预演，我认为这是个
非常好的信号。

所以您们看待淘宝直播的角度和要用到的工具也是和之前购物买家的角色不一样的了。

好多这样的主播，在我的鼓励下，他自己的直播间就参照之前他喜欢的主播的玩法跟粉丝玩。效果很不
错，他们自己都不相信怎么这么简单。

至于买家身份转变过来的主播，之前对于这个平台的印象就是买东西，加入购物车，付款这个动作，如
今自己做了主播，通过一些资料也了解到好像做直播非常复杂，还要开店一系列的复杂事宜。

其实没有那么复杂的，只是网上很多资料都晦涩难懂，在网上比划教给别人一个东西，不专业的话就是
隔靴搔痒。浪费了想学习的人的时间，最后还没能落实，这是非常低效的。

对您们来说，最好的专业就是不仅传授者要有很丰富的实操经验，还要让别人能够轻松的明白，能够把
这个理解门槛降下来，不要弄得高深莫测隔行如隔山，倒是凸显了个性自我的专业，想了解的人看了不
明白有什么用呢。

我们要盯着优点看，发挥自己的特长，而不是盯着缺点使劲的去补足，没有人是全部修整完美了之后才
去直播的，您们看直播也会有喜欢的主播，也会有不喜欢的主播，就算是威雅李佳奇这种级别的依然有
人不喜欢，甚至谩骂。

您们可能有一个或者几个自己很喜欢，羡慕的主播，是他激发了您想要做直播的，其实他们也有缺点，
只是没有展示出来，直播的时间关系也不具备条件360度展示出来。

做直播要懂得做减法，展示最有效果的内容。力出一孔利出一孔。



您的直播间里面的表现只能突出一个点，您看直播间的标题，还有设置的分类标签（后面会给大家具体
解释这个东西）

我们在设置标题的时候，只能打出十个字，标签分类只能选择一个。

大家要有这个意识，这就像是打游戏，意识非常重要。

系统这样的设定，这就是游戏规则，也是游戏意识，

这么有限的展示位置我们要把最吸引人的东西放上去。

您可能有很多东西想展示给粉丝，但是要顺应平台规则，做减法，方便吸引对应的粉丝，尤其是0粉丝的
从业者，这个动作是你淘到第一桶粉丝的精髓。

站在主播发展角度的思维：

举个例子，李佳琦只需要发挥好他对口红的研究，就足以让他捞到第一桶粉丝，持续深耕口红，他就是
口红一哥。这是第一阶段的事。

第二阶段，随着名气增加，天天说口红，趣味性要提高，并且随着粉丝的增加，大家都想了解他其他方
面，也避免李佳琦只会卖口红的单调性。

看到他对他的狗狗也很好，粉丝就更喜欢他，他整个公众形象更立体了，这就像是演员，演坏人就专注
先把坏人演好，演的观众都开始骂它了，这个时候再去演一个好人，不仅观众缘拉上来了，成为真正的
实力派，也让投资方看到这个演员的潜力，他的“戏路”会更宽广，这个演员的商业价值就水涨船高了
。

这已经是后续阶段的事情了，做到50W粉丝前，大家只需要展示好自己的一个优点面，把它扩散的越大
越好，展现的越极致越好，这就足以吸附很多喜欢你这一点而且忠诚的粉丝了。

哪怕您也照着去研究口红也可以，不要担心雷同，你是你，别人是别人，就是想一样都不可能一样。所
以同行是幻象，竞争也是幻象。

如来佛祖有香火，小神仙，土地爷，活得也很滋润。

平台思维：

那么多的直播间，系统要方便用户浏览的时候分类选购，就像我们逛超市，您会看到超市是有分区的，
这是为了提高两个效率，

超市管理的效率

客户逛超市快速找到目标的效率。

同样，一个爱看美食直播的人，他经常光顾的那一个美食直播间或几个，因为他经常看的缘故，系统会
捕捉到他在直播间停留观看的时间，这样的行为就会判定您喜欢这类型的。

随意上下翻动屏幕，就会发现更多的美食直播，这就叫投其所好，这是淘宝的大数据系统的贴心之处。

有人说，我想卖衣服，怎么看到全淘宝直播都在卖衣服啊，我觉得竞争好大啊。



其实不是的，是他自己频繁看卖服装的直播间，系统捕捉到了他的动作，就不断地给他推荐服装的直播
间，并且这个功能可以细致入微到，女装还是男装，女装是比较年轻的甜美风格的连衣裙还是商务风格
的女强人西装，颗粒度非常的细。

当然了，这个功能对于买家非常贴心，用户会感受到这个系统特别“懂我”，而且容易逛的入迷。

实体店的区分就比较粗一些，像卡卡这种人最不喜欢逛实体店的地方就是要问东问西，店员会紧跟着，
我有些紧张，卡卡比较胖，有的衣服穿不下，实体店款式有限，只能在穿的下的衣服里选，就不能太顾
及好不好看了，而且在外面当着那么多人，非常的尴尬，卡卡逛直播就不用说话，简单打几个字就可以
，主播还特别好玩，我不尴尬，他还特别懂我，很快就买到合适的了。

所以“买家”在逛直播的过程中非常的容易投入，而且感觉到轻松快乐。

与此同时，这个系统这样巧妙地设计不单单是让买东西的人快乐的，他是双向的，还要方便我们的主播
。便于我们的经营和开发新客户。

其实不管是买家身份转过来的主播还是本身是网店店主转变的主播，都该注重实际操作，纸上得来终觉
浅。

我们相信直面实际操盘中，能打造出铁壁江山，少走很多弯路，

极致服务，宸铠独有

秘传追随，主播挚爱。
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