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正文：

 

一、微三云视频号电商方案
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私域直播/短视频，“裂变”是核心

【微三云�视频号电商】主播与用户绑定销售关系，有效完成获客、留存及转化

视频号+云平台，解决商家从获客到自传播的难题

强大的社交电商营销系统支撑

操作流程：主播关联分销关系流程

1. 主播先注册小程序商城会员，平台将其升级到某个推广员代理级别身份，成为小程序商城【推广员
】获得主播推广码

2. 主播入驻视频号并直播创作，直播关联小程序商城，并告知会员领取优惠券享受优惠，领取页面需
要输入主播推广码

3. 用户观看直播，点击小程序领券，自动跳转领取优惠券并输入主播推广码，主播与用户绑定关系，
用户下单，主播享受分销奖励

主播与用户绑定关系用户下单，主播享受分销奖励

二、 视频号的趋势与商机
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微信的三次商业机会，你抓住了几次？

2012年微信公众号——自媒体人进行内容创作和变现，开启品牌升级

2016年微信小程序——品牌上架入局社交电商，进行私域运营。

2019年微信视频号——战略布局短视频领域，并首次开放微信公域流量，让所有人有机会享受流量红利
。

【视频号】是微信生态战略级产品，是连接内容与交易的重要窗口！

【2021年】视频号数量将超1亿

【2021年】视频号日活将达到5亿

从黄金位置一级入口到私域/公域全开放：附近的直播和人/微信聊天对话框/ 公众号/

关注及朋友/ 看一看/发现页/ 微信视频号/搜一搜/朋友圈/话题标签/名片页/推荐/微信群

【视频号】将成为微信生态重要的链接版块

打通视频号/公众号/小程序三大生态，相互链接导流，形成以视频号为核心更强大的生态体系，为短视
频/直播行业带来新一波的红利！



三、微三云视频号招商政策——视频号源码代理套餐
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■ 现招募视频号源码代理，具有独立品牌、自由拓展、利润可控等优势。

 

1.基础版：功能包括分销商城+官/网+微信直播小程序

账号个数：100个

加盟费：3.8万

成本折算：380元/个

建议零售价：3800元/个�年

预期盈利：34.28万

2、初级版：【基础套餐】功能+高级奖励+店铺奖励+积分商城+刮刮卡+砸金蛋

加盟费： 6.8万

账号个数：500个

成本折算：136元/个

建议零售价：6800元/个�年

预期盈利：333.28万

3、中级版：【初级套餐】功能+区域奖励+微官/网+活码+短视频小程序+门店自提+礼包+拼团

 

加盟费：9.8万

账号个数：2000个

成本折算：49元/个

建议零售价：12800元/个�年

预期盈利：2550.2万

4、高级版：【中级套餐】功能+秒杀

账号个数：10000个



加盟费：13.8万

成本折算：13.8元/个

预期盈利：1.27亿`

备注1：

①以上4个套餐都是源码含公众号端、小程序端、视频号端，赠送一年售后服务，到期后按备注

购买套餐原价的20%续费方可继续使用;②源码套餐，涉及到的服务器需用户提供。

备注2：

除【账号盈利】外，还可以【终端盈利】，即为终端客户提供商城/小程序等装修服务（按每个3000元算
），以及日常维护服务（每个1000元/月算）。

 

四、套餐产品特点与服务
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1. 宣传官/网搭建：提供宣传官/网，助力市场开拓

2. 免流量费用：微信直播免费提供直播流量

3.  培训/物料支持 ，全方位产品培训和相关物料支持

4. 免直播资质 ，无需申请网络文化许可证

5. 7*12h技术支持 ，针对代理商提供坚实技术服务报障

6. 营销功能丰富，丰富应用助力商家快速变现

7.独立源码，独立数据 ，代理商掌控数据，客户也可迁出代理商

8.独立品牌/域名，可拥有独立品牌和域名

 



如今，短视频正在渗透到每个人生活之中。通过短视频，每个人都可以打造自己的专属场景，或分享日
常娱乐生活等。与此同时，更多创作者从图文模式切换到短视频模式，与受众进行更加高效、近距离的
互动，建立起一个信任度更高的关系。

据相关机构测算统计，我国短视频市场规模已由2016年的19亿元增长至2019年的1006.5亿元，年均复合增
长率达到275.6%。随着内容形式的丰富，变现方式的扩展以及用户渗透率的增长，预计2021年短视频市
场规模将达到2110.3亿元。

背靠月活12亿流量池，自微信视频号上线后，视频号带货备受行业关注，作为微信生态当中一块重要的
拼图，视频号再次盘活微信生态当中的自有资产和流量，对创作者也是极大的“诱惑”。比如叠加效应
，用户可以看到朋友圈好友点赞过的视频号内容，如果产生好奇点进去，便是对视频进行的再次观看，
让内容进行新一轮传播。

而视频号背后所积累的私域流量，也在创造更多生意。

小小包麻麻CEO贾万兴是视频号带货的先行者，他首次直播三小时内带货近200万。视频号最打动他的是
把微信、订阅号、小程序和社群联结起来，在创作者和用户之间形成一个巨大的“胡同”，视频又是跟
客户建立信任效率最高的方式，被尊重的卖货和被服务好的买货场景便实现了。

自视频号和微信小商店打通后，视频号带货变现变得更加简单直接了，最方便的方法就是直接把小商店
绑定视频号，通过视频引导，在主页实现带货。

与此同时，微三云上线视频号带货功能。

“累计积分”判断的分销商等级自动升级条件

用户场景：有利于会员用积分成长值去晋升，便于客户做商城运营；



现逻辑：分销商自动审核与分销商等级自动升级中添加累积积分满多少达到自动成为分销商和自动升级
的条件；微信直播带货。

通用模块增加专题分类导航的装修组件

用户场景：有利于用户搭建商城资讯栏目，发布资讯信息，前端会员阅读也可以分标签展示阅读，更加
清晰便利；

现逻辑：每一个通用模块可以设置专题分类标签，前端可以进行标签滑动导航展示；把分销专题搭建类
似于资讯栏目，希望展示形式可以像头条页面，进行分标签滑动导航展示；

PC端支持买赠活动

用户场景：方便客户更好的使用买赠功能，便于商家推广；

现逻辑：同步微分销手机端买赠功能，后台开启买赠功能，设置自购商品和要赠送的商品后，PC端购买
自购商品下单结算时会显示要赠送的商品；

订货商阶梯价格开启，SKU价格显示优化

用户场景：可以让会员更直观的观察到微信直播带货价格，使用户体验更好；

现逻辑：当客户使用订货模式并开启阶梯价模式后，会员在选择商品sku的数量时，会显示相对应设置的
阶梯价的价格；

————
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