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产品详情

拼多多新商家在获取流量时要注意的点：内功+推广+活动

【内功】：标题突出重点，增强链接流量获取能力。

先去推广工具的行业搜索词分析，找出你这个产品的主要关键词，我这里以豆瓣酱这个商品为例，你会
发现它的主要关键词热度只有几千，不高，潜力太小，那么这种产品就一定是以类目页成交为主，而类
目页成交是纯粹的“货找人”形式，所以你的标题要侧重营销，在前边加营销词，能大幅度提升类目的
点击率，增强你链接获取流量的能力。

1.高热度的的核心词不重叠；

2.高热度的核心词尽可能的排在标题的前边；

3.整个标题通顺不要重复用词；

【推广】：明白逻辑，清晰步骤。

1.大词排名起来能覆盖小词；

2.5个左右的词质量分满分以后新添加的词；

D一步：选少量准词（关键词和产品匹配度高，热度中等，超高热度的词后面加），点击率能高不少，

把质量分做上去；



第二步：质量分满分后，加进来的大词质量分会上升比较高，一般情况下能扩充到十几个；

第三步：删减词，留下高热度词，词的数量精简到个位数，由于多多规则大词能覆盖小词，这样才能把

钱花在刀刃上。

虽然大部分人都习惯做关键词，开多多搜索，但对于大众类目低客单价商品来说，不走量没钱挣，走量

靠搜索关键词不现实，因为没有巨大的类目流量，低客单价产品权重上不来的，所以你需要记着，低客

单价低利润靠场景及后续活动与多多进宝相配合，这三者也被电商江湖人称为铁三角。因此，在推广工

具的选择上，需要结合自身产品情况，否则就是花钱做无用功。

【活动】：先学习排误区，避免结束回到解放前。

这里送你们一句话，活动不能雪中送炭只能锦上添花。所以在早期，我是不建议你们去报活动的，尤其
是需要交保证金的活动，除非你是清库存。在这里跟你们说一下参加活动必须知道的规则，希望新手卖
家有一个基本的认识。

1.一个链接就近的日销量越高，报活动降价幅度越低；

2.上了活动以后售罄率一定要高；

3.活动结束加大推广力度；

很多人报活动，都希望权重能提升，但一般情况下活动结束后，他们就不管了，此时就会发现活动对后
面流量提升不大，然后就说报活动没有用，亏钱等等。但其实活动能带来很多好处，比如活动能给场景
提供更多的京准人群，访客重定向的用户池会在短时间内大很多，如果此时我们能利用多多进宝，多多
场景等其他方式来大力推广，那活动后的销量不至于下滑太多甚至还能明显提升。
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