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产品详情

拼多多卖什么产品更容易爆单

说实话，关于这个问题没有固定的答案，因为拼多多一开始发展做的比较多的就是农产品水果一类的，
纵观现在的水果类目，有的是商家日销能做到一万单，利润可想而知，那水果你就直接做得起来吗？竞
争的过日发万单的同行嘛？

开一家拼多多店，直接告诉你哪样东西好卖这是不现实的，因为这跟你的自身有多少资金，是否有供应
链等有很大的关系。拼多多上面卖爆的产品有很多很多，结合自身实力再谈论卖什么产品，若是你资金
雄厚，又有供应链支撑，什么产品都可以折腾；而针对一些势单力薄的小卖家来说，想有所成就，必须
要在选品上多下功夫。

所以本篇文章主要是想分享的是怎么去选择合适的产品，告诉大家选品的思路，而不是直接告诉你哪样
东西好卖。

1.细分类目

类目建议选择细分类目，款式选择基础大众款，对于拼多多平台来说，基础大众款相对于风格小众款更
好卖，另外近期销量要高，呈上升趋势的款（销量尽量在2万以下）。

细分怎么理解？

就是在大类目下找更细分的客户需求。

比如男装，男装有很多产品：夹克、T恤、衬衫、大衣、毛衣等等，夹克、T恤、衬衫、大衣、毛衣就是
男装的细分类目。

还比如这个，男士打底裤（秋裤）：



2.触手可得的工厂货源

这样减少厂家发货到货时间，库存灵活，不需要为了囤积过多的货占用库房空间烦恼，如果突然活动排
期了，发货量剧增，到货及时；还有一个好处就是减少库存成本，同时工厂货源往往在价格上更有优势
一些。

3.存放成本低的标品货源

我很少选择款式更新迭代快的产品，非标品考验产品的上新和选品定位能力，对于新手来说也有一定的
难度，另外市场升级和上新的速度，对于卖家来说需要顾及的就更多了。

4.结合自己的快递优势，比如你的快递成本是发重的有优势，还是发轻的有优势。

所以决定我们到底能不能赚钱，能赚多少钱的，并不是自己有多强，而是对手有多弱。如果面对的都是
高手，行业再有市场也没用。
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