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2020是另一个直播元年，很多企业也加入到了直播的行列，无论是公域直播还是私域直播都做的比较不
错，医美直播也是如此，某氧，某宝上面医美直播玩的也是比较好，但是真正做过医美直播的机构来说
，公域类的直播，除了投入大之外，基本上没有太大的作用，引流客户也是微乎其微，只能是作为一个
引流的工具。

所以这种情况下也就逐渐由机构和策划公司开始做私域直播活动，通过社群裂变，像地推，线上推广模
式，建立自己的私域流量，然后引流到私域直播进行营销转化，在直播的过程中，吸引客户加个人号或
者是公众号留存，一次活动之后，就可以自己根据自己机构的情况在一些节日期间自己策划直播活动，
直播间平时可以讲一下医美知识，因为对医美这块大部分人时比较向往，但是对这块了解也不是很深，
定期的医美知识讲解，和客户建立长期的纽带，达到长期营销的效果。

青睐直播根据医美行业的需求开发出了一款集社群裂变，直播营销为一体的营销工具，在直播前裂变预
热时，裂变软件配合社群营销，让裂变达到更好的效果，并且裂变软件设置由医生问答，种草日记等，
客户进来直接就能看到客户的反馈情况，增加客户的体验感，和客户建立初步的信任，为下一步的直播
打下良好的基础。

医美直播如何做主要需要这几个方面，人，物，场，直播间氛围

人的话就是主播，一般主播的话建议两个，一个是主持人或者是网红，控制直播的流程以及时间，另外
一个是自己内部的负责人，配合介绍以及给客户答疑解惑，具有一定的知识储配的能力，以及定价的权
利，如果是院长就更好了。

物的话就是您直播的选品，一般直播选品要有引流的产品，通过低价，稀有，性价比高的特点，吸引客
户进入直播间，分享给更多的朋友，然后就是爆品，另外就是优质的产品，针对不同的客户群里，设置
不同的产品，吸引客户

第三个就是场，场就是场景的设置，场景设置的好坏，也给本次直播起到关键性的作用，一般需要背景



墙，桌椅，小礼品，灯光，手机，互动道具，等等，直播场地互动有趣也会吸引客户留下来

另外就是直播间的氛围，如果人 物 场 都设计的很棒，但是直播间里面没有人互动，没有宏包，礼品啥
的，也调动不了客户的积极性，所以直播间互动氛围也很重要，每个人都有从众心理，好的氛围增加客
户的信任感，达到营销的效果。

青睐直播是专门开发私域直播系统的公司，设置各种营销和拓客功能，帮助企业快速拓客，直播间机器
人互动，商品推送，分享有奖，送礼物，宏包，送心心等各种营销功能，带动直播气氛，达到直播效果
，和客户建立信任。

想要做好医美直播，主要的就是这几点，直播间的策划活动，主播，场地布置固然重要，直播软件也是
同样重要的，适合自己的直播软件，达到事半功倍的效果，不适合自己的，策划活动做的再好，也不一
定能达到预期的效果。以上就是关于医美直播如何做，需要注意什么的介绍，了解更多，可以联系我哦
。
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