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产品详情

自2020年以来，传统电商红利慢慢消失，社交电商逐渐崛起，成了新的风口。如今，很多商家都有在拼
多多上开店，平台流量巨大，发展迅速，企常青是专注于拼多多代运营、培训、平台入驻、活动对接、
店铺运营、爆款打造 、注册公司等电商全托管服务公司 包你上限时秒一杀及各类大小活动

时代在进步，您也不能落后，有些事情你不尝试一下，就不可能从中获利的！企常青的服务内容主要为
以下几个方面：

1.企常青网店托管本着创新、创造、共赢的理念，让客户投入较少的资金，获取较大化得回报。

2.专业的美工团队：根据卖家的产品特点，设计符合买家审美习惯的店铺主页宝贝主图、预览图、详情
页，让卖家的网店一看就是专业团队设计的，进而帮助卖家提高店铺的整体转化率！

3.专业的运营团队：网店设计装修完成后，运营团队根据产品的特点、买家的搜索习惯对产品的关键词
进行优化和推广。通过对宝贝的上下架时间的调整、橱窗的推荐，提高宝贝曝光率，以及产品活动报名
，进而提高产品销量

4.我们团代宗旨：互助互利 实现多方共赢 我们重视服务 重视售后价值 重视顾客问题快速反应
一直将客户的满意度放在首位

企常青拼多多网铺操作流程：

1 店铺注册

2 上传产品

3 店铺分析



4 产品选款

5 主图制作

6 详情页制作

7 数据分析

8 店铺装修

9 店铺营销

10 店铺推广

如果想了解拼多多运营 来我们企常青这有专业导师全程对你一对一零基础培训 (导师针对该店铺进行数
据分析，如何与小二进行交流，如何上报活动，怎样避免罚款等等)企常青期待与您的合作！

很多新手商家不会开车，翻车也就成为了一种家常便饭。但是明明有部分智能推广的商品开车也是翻车
很厉害，我们商家就懵了！这不都智能了嘛，怎么还是亏损这么严重呢？实际上往往Zui大的问题在于你
自己！如果你没有做好准备工作、基础不牢，急着去开车做推广肯定是翻车的！

下面一分析一下你们可能没有做好的几个方面的准备工作：

一、产品内功太差

1.系统显示Zui低拼单价格过高（比同行高），不具备引流优势。

解决方法：设置低价引流款来进行引流。（注意SKU价格差距不能太大，否则容易被系统判定为低价引
流。150%差距即可）

2.图片（包括主图、轮播图、详情页）等不够幼稚，作为电商平台，买家看不到、摸不着你的产品，前
期这个是代表你产品形象质量的，一定要做好。

解决方法：某宝请专业美工设计、自己PS则参考优一秀同行设计图片。

二、买家秀评价太少

产品没有销量、评价买家秀，大部分买家都会很犹豫，这就相当于口碑！那么前期没有做到二十个以上
的优质带图买家秀之前不要去开车，否则就是打水漂，转化率肯定是很低的！

解决方法：找亲友做分享单，快速积累基础评价数据，具体操作方法可以看我前面分享的文章

三、产品没有测图

通过测图来确定Zui优质的那张图片，并设置为主图，用来保证点击率！虽然开车做推广都是按照点击来
收费的，但是点击率高低也决定你权重高低，直接影响你接下来的流量大小。

解决方法：通过多多搜索推广来测图！具体操作方法可以去看我前面分享的帖子——[拼多多测图测款实
操流程]

四、进店人群不精一准



如果说测图是为了保证点击率，那么人群是否精一准就是保证转化率！平台流量很多但是人群也很广，
老人、青年、男人、女人、学生、宝妈、白领等等，每一个不同的人群他们的消费购物选择就会不同！
你总不可能把裙子卖给男人吧？（特殊情况只是个例，看总体）所以当你的裙子这个产品如果都是展现
在男人面前那么转化率jue对很低！开车不亏死才怪！而这个流量人群是系统根据人群标签来给的流量，
前期新店没有人群标签所以流量很乱是很正常的，那么怎么去做精一准人群标签呢？

解决方法：通过多多搜索来定位精一准人群标签。

当运营遇到难题时，看文章、视频的确没错，但错的是看了之后并没有实践运用到自己的店铺里，仅仅
是看看而已，怎么可能提升自己呢？要知道，任何理论上的东西，几乎都是通过实践得出的。文章始终
只是文章，可以理顺思路，但不能决定你的销量，只有经过不断地实操，才能从中发现问题，从而针对
性的解决问题。
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