
淘宝海外代购直播代运营 直播公司 直播运营方案

产品名称 淘宝海外代购直播代运营 直播公司
直播运营方案

公司名称 杭州鸿石文化创意有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省杭州市钱塘区8号大街1号3幢（东楼）一
层102室（注册地址）

联系电话 13073622632 13073622632

产品详情

淘宝海外代购直播代运营 直播公司
直播运营方案为大家分享一下直播运营的方案，希望能对你们有所帮助：

一、直播运营的分类

1.定位性内容：帮助主播完成并清晰认知自己的内容输出方向，也就是接下来要说的话，输出的信息的
主要方向，即主播的核心内容型产品。

2.推广性内容：推广自己、推广自己的直播间、粉丝帮你宣传，围绕核心定位所产生的价值性内容输出
，并将其进行更多曝光与推广的内容策划。

3.营销性内容：营造直播间与主播所输出内容的稀缺性，增强粉丝对主播开播的期待性。对主播所受商
品进行价值方法，性价比提升。

4.互动性内容：建立情感关系，快速培养认知。快速调研人群画像，调研直接需求。

5.策略性内容：服务于营销性内容，侧重直播现场的氛围营造，通过策略对直播现场进行环境氛围、主
播情绪、粉丝群体情绪的提升。

6.需求探测性内容：完成存量需求的探测，并对真需求、伪需求进行论证的内容，是产品拓展的调研内
容。

7.促销性内容：不建议频繁（每周不超过3次）的进行促销性内容的使用。

二、直播运营的技巧



1.提高直播内容的专业性、丰富度

用户永远是跟着内容走的，视频的本质是内容的争夺，直播平台要有用户想看的内容，才能吸引住用户
的眼球。因此直播在内容上应该具有专业性、丰富度和文明度，创造优质的内容和特色栏目会成为制胜
的关键。

2.保持用户的新鲜感，提高用户的参与性

直播能够吸引用户的根本是能满足用户的精神需求，而长期使用老套的手法会造成用户的审美疲劳，所
以和用户积极的互动也能促进用户积极的参与其中，延长用户的新鲜感和用户的粘性。

3.对主播进行精细化管理

现在主播已不再是稀缺资源，所以要对主播进行进一步的精细化管理，来降低主播的分成比例。

三、直播运营成本

1.直播平台的收入组成=用户购买虚拟道具打赏分成+商家投放广告+线下活动门票+游戏联运导流（游戏
直播平台独有）

2.主播的收入组成=用户购买虚拟道具打赏分成+平台签约费用+电商导流+商家投放广告（少部分网红接
广告）

3.直播平台的支出结构大概是=带宽成本（30%）+主播分成/主播签约（30%）+其它运营成本（如，常规
办公运营成本，营销成本，版权成本等，占大约40%）
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