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产品详情

在当今短视频时代，镇平企业在发展和竞争的过程中，品牌营销和管理已经成为一种重要策略。如何做
好品牌营销？品牌营销通过增加吸引消费者购买的价值(心理体验)，从而提高产品或服务的利润。品牌
营销管理就是告诉消费者你为什么买我的产品，我的产品有什么更有价值。

短视频时代，如何做好品牌营销

1、建立起良好的品牌口碑。

在短视频时代，消费者可以很方便地了解信息，只要通过搜索引擎输入相关的关键字，就可以很快地了
解到自己需要的信息。消费者在使用品牌产品后，遇到品牌诚信、品牌产品质量等问题，品牌口碑就会
被消费者迅速传播。因此，树立良好的品牌口碑是每一个品牌商所必须做的。

2、打造强大的粉丝团。

短视频时代，“粉丝经济”的概念已经流行起来。粉丝成为品牌发展的主要推动力，粉丝的影响力是巨
大的，其潜在的消费能力也不可估量。怎样才能打造强大的粉体？吸引粉丝的品牌需要有一个好的品牌
故事，好的品牌故事要能够打动消费者的心，更要能够体现企业的使命。比如粉丝参与产品设计，让粉
丝使用他们自己设计的产品，增加粉丝粘性。也有让粉丝感觉到品牌商的产品是站在自己的角度，尽自
己Zui大的努力为自己服务，让粉丝产生归属感。

3、懂得玩转创意营销。

柯达、诺基亚这两大曾一度名震四方的品牌，如今已逐渐淡出消费者的视野，原因就是无法抓住时代的
风口，在时代中没落。在短视频时代，做一个“玩乐”的品牌可以立刻吸引大量用户的注意力。以“玩
”为创意的主要体现，创意营销已成为短视频时代的潮流，更是内容营销的焦点。利用短视频时代的创
造性内容，可以迅速传播自己的品牌，传播速度是短视频时代显着的优势。



近30年来，中国企业的品牌营销创新有了很大发展，但从总体上看，品牌营销创新较多，战略创新较少
。顾客与企业共同创造价值的短视频时代已经到来，希望所有的企业都能在深度和体验上获得更高的分
数与顾客互动。

说一说企常青关于短视频行业的一些思考。

1、代运营不是长久之计

代运营机构的生命周期往往是很短暂的，代运营本质上还是在利用信息差赚钱，经历过一次代运营业务
的企业大概率会转向选择自己搭团队做账号，短视频的核心内容生产能力必须要掌握在企业自己手里，
它才具备能持续给企业创造价值和造血的能力。

2、代运营机构的价值主要在帮助账号做冷启动

短视频代运营机构现阶段能实现的主要价值是做内容的生产，帮助新账号快速冷启，深入的变现阶段很
难依赖代运营机构独立完成。转化变现的背后需要完整的商业团队、产品的供应链、客服的支撑。这不
是一个小的代运营机构就能解决的事情。

3、短视频布局的是未来，但现阶段价值可能被高估了

短视频不是一个让猪飞起来的风口，而是一个新出现并且未来会长久且广泛存在的平台，它会越来越多
地跟生活的方方面面融合起来。它是新生代年轻人的语言表达方式，相较于图文，年轻人愿意用短视频
来记录生活，因为短视频更有趣、更丰富、更轻松。

短视频上能赚到钱的基本是头部少量的大v达人，更多的博主没有商业化的运营团队单靠短视频是养不活
自己的。很多企业主现阶段做短视频基本是在做品牌/产品声量，想从短视频上赚到大量的钱，比较难。
短视频平台的电商功能比较于淘宝、天猫等平台，还非常的初期。行业现状是达人跟着平台一起在探索
未来的可能性。

4、用户的心理阈值越来越高，创作的门槛越来越高

粉丝会审慎地选择自己关注的每一个账号，因为“关注太多就跟没关注一样”，太多的关注会让用户在
抖音上难以二次找到自己真正感兴趣的创作者。所以创作者一方面要不断地优化自己的内容：从设备到
演员再到创意，越来越多的视频趋于精良化，故事化，投入的成本都不只是单纯的拍拍而已。短视频是
一个团队干的事，而且运营很重。所以各位老板们，别再提出一个人搞定百万粉的目标来为难运营了。
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