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产品详情

收购天津一家融资担保的要求谈判的本质不是为了打垮对方，而是为了达成让双方都满意的“有效协商
”。

收购天津一家融资担保公司的要求=用“金字塔原则”来增强谈判逻辑。

收购天津一家融资担保公司的要求=忍耐力是极的谈判能力。

            

收购天津一家融资担保公司的要求

1、         首先，分级设置谈判目标。作者指出：谈判的本质不是为了打垮对方，而是为了
达成让双方都满意的“有效协商”。所以，要根据人的心理认知特点，分级设置谈判目标，提前准备好
备选方案，留足备选B计划。

2、         第二，忍耐力是极的谈判能力。因为谈判不是一个“点”动作，而是一个完整的
过程。如果能够在谈判中，表现出更大的耐心，就有可能获得更多有利于谈判的条件。

3、         第三，用“金字塔原则”来增强谈判逻辑。逻辑在谈判中起着至关重要的作用。
单方面的宣泄，没法真正了解对方的思维过程，还可能导致协商破裂。作者推荐了在咨询公司经常用的
“金字塔原则”。无论采用自上而下或者自下而上的顺序，恰当组织观点和证据，都可以有效增强说服
力。

4、         后，我们讲到怎样避免谈判中的一些常见陷阱。所有谈判战术，都是在扰乱心理
、打乱阵脚。应对的根本在于保持镇定，避免在心理上被扰乱。同时，尽可能多地了解这些陷阱和它们
的变化形式。只有这样，才能做到知己知彼，百战不殆。
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忍耐力是的谈判能力。

一个优秀的谈判人员应该具备很多能力，比如说良好的口才、敏锐的观察能力、细致的信息搜集能力等
等。但作者说，要取得谈判的成功，重要的能力，

其实是：忍耐力。为什么是忍耐力呢？因为，谈判不是一个“点”的动作，而是一个持续性的完整过程
。

=谈判的本质不是为了打垮对方，而是为了达成让双方都满意的“有效协商”。

收购天津一家融资担保公司的要求=忍耐力是的谈判能力。
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