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产品详情

散白酒加盟的利润有多少？

散白酒加盟的利润有多少？

散白酒加盟的利润有多少?散白酒加盟需要多少钱?如今很多加盟白酒的朋友喜欢连锁加盟名酒品牌，其
实大家都忽视了散白酒.散白酒表面上利润少，其实不然;而且品质有保障，接下来介绍一下散白酒加盟利
润和投资成本!

散白酒不同于成品酒，有精致的外包装，散白酒的售卖大多数是放在酒坛或塑料桶等可以进行二次使用
的容器里按斤售卖.这样的售卖方式使得散白酒比成品酒降低了至少一半的成本.而且散白酒也是用纯粮酿
造的，口感品质与成品酒是相似的，散白酒加盟，甚至更好，因此很多消费者更愿意购买散白酒饮用.那
么，散白酒加盟的利润有多少?散白酒加盟需要多少钱?

散白酒加盟的利润有多少?根据数据显示，散白酒每年的产能居然超过了100万吨，约占白酒整体产能的
五分之一.如按1，湛江散白酒，客户服务人数：一般一个市场要服务3千人，固定喝散酒的用户为市场服
务人数的20%，3000*20%=600人.2，客人年平均消费：10次/月*20元/一斤*10个月=2000元/人/年(除去热两
个月).3，散白酒批发，年营业额：600人*2000元/年=1200000元.

散装白酒批发如何掌握技巧？

散装白酒批发如何掌握技巧？



在现代的白酒市场，好的白酒走下神坛，平民化的白酒和健康白酒以及纯粮散装白酒成为了消费者的爱
，这种白酒消费市场的变化也让散装白酒，健康白酒成为了白酒批发市场上炙手可热的产品，同样也让
市场上从事散装白酒批发业务的店面增多了起来。那么，在当前的白酒市场下，散装白酒企业或者店面
应该如何来开展工作呢？

 

找对合适的纯粮散装白酒进行白酒批发业务

目前，我国的散装白酒批发行业还是处于一个相对初级的阶段，对于散装白酒喜爱的群体目前主要还是
集中在中年人和老年人方面，他们对于散装白酒的口味和性价比要求还是比较高的，这就需要散装白酒
批发商家一定要找对适合这部分消费者大众的白酒货品。关于这一点，不妨在批发代理散白酒前对当地
的消费者进行一下调查，从中选择大众可以接受的散装白酒的价格，口味以及品牌。2第二、考虑到散装
白酒的运输问题

对于散装白酒批发商家来说，散装白酒的运输不如瓶装白酒运输便利，而且其仓储和库存问题同样也是
需要多考虑的因素。在进行白酒批发之前，一定要在散装白酒的库存压力，运输成本，以及运输的次数
等进货方面进行综合的考虑，避免出现少量多次的进货方式或多次量少，来增加运输费用或者库存费用
的支出。3想要获得散装白酒批发行业的成功，需要创业者在选择白酒类型，控制库存等多个角度来综合
考虑，这样才能在散装白酒批发行业的初级获得到不错的赢利。

收藏白酒需要注意的事项

收藏白酒一定要注意保存，否则藏酒会“不翼而飞”，变成了一只空瓶子。高度的中国白酒(50度以上)
没有保质期概念，具有越陈越香、越陈越好喝、越陈价值越高的特点。这些酒在储藏方面也相对简单，
仅在酒瓶的封口处进行处理，再在光线、温度、湿度方面加以控制好即可。如果家中有藏酒，收藏者需
要注意以下几点：

首先，一定要避免强光直接照射，将老酒陈列或储藏在略微阴凉的区域，低温恒湿，环境温度不宜超过2
8℃为宜。

其次，容器封口要严密，防止漏酒和“跑度”。特别需要注意的是白酒收藏与红酒收藏不同，白酒忌讳
“躺着”放，散白酒代理，一定要立起来。

再次，投资者一定要尽力提升白酒收藏价值，而储存是否得当为关键。白酒储存时，盛酒的容器选用坛
子，坛子自身含有多种矿物质，用它来装酒能经久保持酒的香味，会令酒更香更醇，促进酒的老熟。而
存放的地点是地下，因为地下是温度变化不大的环境，基本保持常温。

后，白酒收藏爱好者必须关注白酒内在质量的保存期限，一般酱香白酒期限50年或更长、药香型酒期30
年或更长、浓香型酒期10年、清香型期限5年。当然，如果储存得当，尤其酒瓶封口处密封到位的话，白
酒内在质量保存期限还可自然延长。



总之，笔者觉得老酒收藏不是一件简单的事情，它是一门很深的学问，既需要知识的积累，也需要经验
的储备，切勿盲目跟风，否则定会遭遇风险，说不定还会栽跟头。但只要懂行，从长期来看是不可能赔
的。因为白酒作为一种收藏载体，年代越久远，其品质越高，尤其对于酱香型白酒来说，长期收藏会使
升值空间不断增大。

川贵酒业量大优惠(图)-散白酒批发-湛江散白酒由济南川贵酒业有限公司提供。行路致远，砥砺前行。
济南川贵酒业有限公司致力成为与您共赢、共生、共同前行的战略伙伴，更矢志成为白酒具有竞争力的
企业，与您一起飞跃，共同成功!
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