
微三云源码：共享数字积分+拼团抽奖新零售平台

产品名称 微三云源码：共享数字积分+拼团抽奖新零售平
台

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

微三云源码：共享数字积分+拼团抽奖新零售平台

一、运营端口：APP+小程序+公众号+H5,多端口数据统一，适应任何场景进行推广，无惧任何平台封杀

二、产品

1、新零售商城产品：

会员升级礼包+区域代理费礼包+拼团抽奖产品，主卖实物产品可以选择酒类、代餐粉、微商化妆品面膜
、网红日用品等

2、区/块/链商城产品

挖/矿设备道具

三、运营模式：

1、引流：抽奖拼团（新上线的会员裂变最快最火的模式）+免费矿机

2、截留：大礼包会员制（收取代理费和会员费收益）

3、留存：股权共享积分（用户不提现收益，持有资产增值并在平台使用和流通）

4、增值创收：实体商家联盟（用户数字资产抵扣20%现金使用，商家与平台7折合作）

四、会员制大礼包分销：



假设以某个酒类产品举例

分销模式：一级分销+三级代理+代理平级奖+区域代理，购买者赠送等额股权积分

初定按产品售价55%进行设计分配模式：

一级分销12%+三级代理最高30%+一级代理平级奖5%+区域代理最高8%

1）、一级分销：产品销售一级推广分销12%

举例：

购买198元小箱酒大礼包，普通会员分享一个198，奖励23.76元

2）三级代理：VIP会员、特约代理、联合创始人，分别享受10%，20%，30%的奖励，每个级别之间10%
的极差奖励。

晋升条件一：

1.购买198元小箱酒大礼包升级VIP会员身份，推广198VIP会员享受10%的奖励19.8元，同时还可以获得一
级分销奖励

2.购买398的中箱酒大礼包升级特约代理身份，推广198VIP会员享受20%的奖励即39.6元，同时还可以获得
一级奖励

3.购买999元的大箱酒大礼包升级到联合创始人身份，推广198VIP会员享受30%的奖励即59.4元，同时还可
以获得一级分销奖励

1、VIP会员直接推广一个198礼包会员，获得奖励10%就是19.8元，上级特约代理获得级差奖励10%就是19
.8元，上级联创获得级差奖励10%就是19.8元

2.特约代理直接推广一个198礼包会员，获得奖励20%就是39.6元，上级联创获得级差奖励10%就是19.8元

3、联创直接推广一个198礼包会员，获得奖励30%就是59.4元

晋升条件二：

1.VIP会员发展5个VIP会员晋升到特约代理

2.特约代理发展5个特约代理晋升为联合创始人

3）代理平级奖：5%，假设下级代理升级到与上级代理同等级别，还能享受伞下团队的平级奖5%，暂定
只做一级平级奖励

举例：联创下面一个特约级别也升级到跟上级一样的联创级别，这个新的联创发展的伞下团队假设新产
生了一个198的VIP会员，原来的上级还能获得5%即9.9元，直到新联创下面有诞生了新的联创，最初的上
级联创就没有奖励

4）区域代理：区代2万，市代5万，省代10万，已收货订单定制为准进行奖励，省代8%，市代6%，区代4
%，每个级别之间有2%的级差奖励



1、广州天河区每产生一个198的礼包，天河区代获得奖励4%就是7.92元，广州市代获得级差奖励2%就是3
.96元，广东省代获得级差奖励2%就是3.96元

2.天河区暂时还没有代理，那么就直属广州市代的订单，广州市代享受6%的订单收益就是11.88元，广东
省代获得2%级差就是3.96元

3、如果天河区和广州市代都还不存在，那么订单直属广东省代，省代直接获得8%的奖励就是15.84元

五、商家联盟

1、功能介绍：商家独立后台、多商家城市分站入驻、LBS附近商家推荐、商家后台上传产品套餐、独立
店铺展示、到店付或在线支付、自提堂食或配送、会员卡、区/块/链支付、折扣优惠购物币优惠券

2、支付规则;数字积分单笔抵扣20%使用，平台与商家5-7折结算，用户支付数字积分+现金，商家收取区
/块/链积分+现金

3、提现规则：商家收到用户支付的数字积分直接提现收取30%手续费，也可以点对点挂卖仅收10%手续
费

4、分销模式：总分销5%（实际支付现金金额）

1）一级推荐奖1%

2）会员、特约、联创三级代理1%-1.5%-2%，平级奖1级0.5%

3）区域代理省市区1.5%-1%-0.5%

六、抽奖拼团（假设10人中1人，产品分配55%用于奖励）

一）、中奖（共分28%），中奖人赠送等额股权积分：

备注：可邀请中奖者成为团长，团长必不中，但需要联创身份才可成为团长发起拼团，要么按晋升条件
二升级到联创，要么直接购买999元联创礼包直接升级

分销模式：一级分销+三级代理+代理平级奖+区域代理

初定按产品利润28%分配模式：

一级分销6%+三级代理最高12%+代理平级奖2%+区域代理最高8%

具体如下：

1）一级分销：产品销售一级推广分销6%

邀请新用户参与一个1000元的拼团活动中奖了。获得6%奖励就是60元

2）三级代理：VIP会员、特约代理、联合创始人，分别享受4%，8%，12%的奖励，每个级别之间4%的极
差奖励。

1、VIP会员直接推广1000元的中奖用户，获得奖励4%就是80元，上级特约代理获得级差奖励4%就是40元
，上级联创获得级差奖励4%就是40元



2.特约代理直接推广1000元的中奖用户，获得奖励8%就是80元，上级联创获得级差奖励4%就是40元

3、联创直接推广1000元的中奖用户，获得奖励12%就是120元

晋升条件跟大礼包会员一致

3）代理平级奖：2%，假设下级代理升级到与上级代理同等级别，还能享受伞下团队的平级奖2%，暂定
只做一级平级奖励

举例：联创下面一个特约级别也升级到跟上级一样的联创级别，这个新的联创发展的伞下团队假设新产
生了一个1000元的中奖用户，原来的上级还能获得2%即20元，直到新联创下面有诞生了新的联创，最初
的上级联创就没有奖励，当然，还可以再预留一部分做二级平级奖

4）区域代理：省代8%，市代6%，区代4%，每个级别之间有2%的级差奖励

1、广州天河区每产生一个1000元的中奖用户，天河区代获得奖励4%就是40元，广州市代获得级差奖励2
%就是20元，广东省代获得级差奖励2%就是20元

2.天河区暂时还没有代理，那么就直属广州市代的订单，广州市代享受6%的订单收益就是60元，广东省
代获得2%级差就是20元

3、如果天河区和广州市代都还不存在，那么订单直属广东省代，省代直接获得8%的奖励就是80元

二）不中奖（共分27%）：

9个不中奖的会员每人奖励3%

七、系统底层

采用国内应用量最大排名第一的合法区/块/链底层腾讯区/块/链底层，安全、去中心化，建立信任、可溯
源、不可篡改、衡量发行的股权积分发行机制，更有利于招商运营，可申请工信部区/块/链备案

八、增值机制与托底

1、平台以2000万实体股权（2000万托底1.5亿个资产，每7.5个数字资产兑换一份股权）+营业额的10%进
项数字资产托底，衡量发行数字资产，并建立兑换销毁机制加速增值

2、由于平台的数字资产是衡量发行的，而平台的交易额实在不断增加，所以数字资产是呈增长性上升，
同时数字资产可点对点交易，可在新零售商城平台进行兑换会员、兑换产品、参与拼团抽奖，也可以兑
换股权和分红，让全民参与平台的股权和分红中来

九、资产发行规则：总发行1.5个亿

一）发行矿池预留

1、大礼包会员赠送资产矿池：预留4000万，用于购买398元VIP礼包升级初级VIP会员，最早的10万会员
赠送同等数量数字积分

2、区域代理赠送资产矿池：通过权益卡分期释放，预留3000万，针对区代5万预留300个，市代10万预留1
00个，省代30万预留20个进行赠送



3、拼团中奖专区赠送资产矿池：预留2000万，针对前期参与活动中奖的会员进行赠送同等数量数字资产
，假设参与金额平均200元/单，预留前面10万单进行奖励

4、区/块/链游戏挖/矿/购买道具产出数字资产矿池：预留3000万，购买不同道具、不同有效期产出不同
的产量

5、做任务赠送数字资产矿池：预留1000万

1）.签到送数字积分，签到1天送1个，连续2天签到送2个，连续签到7天送7个，如此类推，最多送7个，
漏签重头再来

2）.邀请一个新用户送3个，新用户送3个

3)、发布优质资讯内容、短视频赠送数字积分

6、创业团队股东及高管:预留2000万

二）分批发行计划及预计价值

销售额(万)  累计销售额(万）  资金池（万）  累计奖金池（万）  发行积分（万） 
累计发行积分（万）  配比  最大值（元/个）全部兑换  最小值（元/个）全不兑换

(详细参考可以联系笔者）

十、资产流通使用规则

1、余额参与抽奖拼团：按当日价格自动换算

2、余额购买会员礼包：按当日价格自动换算

3、余额点点对交易：扣除10%手续费

4、支付联盟商家：可抵20%现金使用

附：

史上最全功能分销商城——

全新云平台+超级社交APP +区/块/链+云视商+超级供应链五大产品矩阵，适配以下模式及功能应
用，按需选择，低门槛入门，随时迭代更新！全国唯一一家有商业生态思维的软件定制开发服务商。

系统功能如下：

一.选择附加主要运营模式选择(即分销商城+X模式，可多选或全选):

1.社交电商会员制模式（火）、       2.社区团购模式、

3.O2O 线下多门店入驻模式（火），   4.跨境电商模式、

5.拼商拼团抽奖模式(火)             6.挂售寄售模式、



7.微商2021年版新云仓代理模式（火）8.异业联盟团购跨界盈利模式（火）

9.多供应商入驻模式、              10.在线教育知识付费模式、

11.线上线下结合新零售模式、       12.复购拉新分红榜模式(火)、

13.三三公排滑落分红模式(火)       14.云店奖励模式、

15.短视频图文带货模式、           16.小程序直播电商模式、

17.运费奖励模式(火)               18.团队奖励(伞下累计月度总业绩级差奖励)

19.招商奖励模式                   20.补贴金模式（新礼包代理
云仓模式）

21.公众号直播电商模式

          

二、.选择需要的辅助营销运营工具功能应用:

1.礼品卡、      2.充值码、      3.秒杀、      4.拼团、    5.抽奖大转盘、

6.会员礼包、    7.手机官/网、   8.积分商城、   9.同城论坛、10.供应链选品

11.APP 分发、   12.众筹、     13.微信群活码、 14.全球仓应用、15提货点

16.支付有礼、   17.公众号导购、 18.智慧会务、19.小程序直播 20.智能云客服21.智能名片
22.智慧酒店     23.美业应用   24.服务点     25.小程序直播

26.拼团应用

 

三、系统标配免费赠送奖励模式(可多选或全选，不冲突)

1.推广奖励(一级二级或高级奖励，不同等级身份不同比例)

2.级差代理(V 1/V 2/V 3或多级，配合平级奖使用)

3.区域代理(省/市/区县/街道，以收货订单地址进行分配)

4.分红奖励(跟级差身份等级对应和伞下业绩挂钩的权重型加权分红模式)

四.提供第三方供应链产品资源(已对接完成京东慧采，全球仓，怡亚通，供港蔬菜，其他第三方接口需
定制开发)

 



五.标配赠送运营端口：公众号、小程序、H5网页版，H 5封装APP ，PC
端（需要原生APP上架应用市场的需另外定制付费）

六. 其他功能需求微定制（如创新的运营模式、创新的分销模式、创新的平台模式、细节订单规则个性
化定制跨平台对接接口开发）

七. 可增加平台会员变现模式（可多选）：

1、社交App广告变现+多平台会员聚合生态系统  

2、区/块/链数字通证积分企业内部上市数权生态运营系统

3、产品分销+商学院直播+知识付费企业生态运营系统

——————
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