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微三云源码：分享一款对用户很有吸引力抽奖拼团的玩法

小编今天要给大家分享的是一个使用抽奖拼团的玩法，非常简单，但是他的效果确实明显，对用户很有
吸引力

拼团应用是团购+社交分享模式的演变，兼具超强吸粉与促销功能。帮助商家快速搭建自己的平台，累
积粉丝、管理分销渠道。用户可通过商家的拼团商城，随时发起拼团活动并分享给好友，以老客带新客
实现销售几何增长。

这个模式的玩法要求参团的人数比较多，从几百到上万都能玩，这里小编用一款价值900元的红酒举例，
活动时间是30天，参与抽奖拼团每人需要购买一箱价值900元的红酒，每凑满1000人就算完成一个团，抽
奖的规则是，1000人中99人参与拼团的人会拼中产品，也就是一箱900元的红酒，剩下的一个人会拼不中
红酒，因此这个人的参与拼团的900元会原路退回去用户个人账户，同时平台会奖励这个没有中奖的人价
值30万的豪车一辆，比如奔驰、宝马，平台保证抽奖的随机性和公平性；完成一个1000人团平台总的产
品、运费等成本控制在40万以内

在这里小编给大家分析一下平台完成一个1000人的收支情况：

平台总的销售收入：

900元*1000人=90万

总支出：

汽车奖励支出+一人未中奖退回参团费用+平台产品、运费成本=30万+900元+40万=70.09万



平台盈余：

平台总的销售收入-
总支出=90万-70.9万=19.91万（如果平台想达到更好的分享效果的话，可以融入分销进来，）

分析：

对于用户来说，一买一卖给对应价值的红酒，属于正常的交易，同时会给你一次抽取豪车的机会，一辆
豪车对于用户来说是非常有吸引力的，中奖的概率是千分之一，还能够低价拿到产品；

对于平台来说，玩拼团就相当于是薄利多销，还能快速吸引流量，达到双赢的局面

（提示：此模式是一个真实的案例分享，红酒是厂家提供，有一定的实体流量积累，模式不一定都是好
的，适合才最重要）

想要了解更多电商模式的可以找小编，小编专业提供模式、系统一系列的行业解决方案
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