
武安注册公司代理-注册武安公司流程费用-代办公司营业执照-巨人

产品名称 武安注册公司代理-注册武安公司流程费用-
代办公司营业执照-巨人

公司名称 开发区巨人商务服务中心

价格 500.00/套

规格参数

公司地址 河北省邯郸市经济开发区北屯头社区东大街94号

联系电话 0310-3334555 13703109979

产品详情

一天，齐白石在路上遇见一个卖虾的小贩， 问他：“这一框虾卖多少钱？
”菜贩回答说50元。齐白石又问：“我用我这幅画的虾， 换你一框虾，干不干?”菜贩急了，
气愤地说：“你这老头脑子有病吧， 要拿你的假虾换我的真虾!”

这个故事说明一个道理：对于一个不了解产品价值的客户，任何报价都是高的!

不要根据价格评判“贵”或“便宜”，不要养成根据价格来判断物品价值的习惯。

在门窗销售过程中，我们也常常碰到，有人说你家门窗太贵了！

你们跟套餐公司或游击队装出来的效果差不多，可是他们报价比你们便宜好几万块呢！

是啊！看看这两个标志也差不多样式！

以上种种无不在透露着这样一个信息：

当你在追求服务和安全的同时，

一定要接受它的价格！！

我们不讲价格

我们只讲服务和价值！



一分钱一分货，天下没有免费的午餐，天上也不会掉馅饼，掉下馅饼也没啥可能砸中你，就是砸中了也
有可能把你砸成重伤，所以我们应该坚持自己的原则，不贪小便宜，不贪小便宜就是最大的便宜。

那么代理记账99元一个月和300一个月，有什么区别呢？就好比您购买一分的卫生纸，一1块钱的拖鞋，9.
9元的睡衣，最终结果是贪便宜买的卫生纸擦桌子都嫌弃，拖鞋磨脚买药都花了几十，睡衣就试穿了一次
就当抹布了。当然代理记账99元一个月和300一个月也是一样的道理。

那么首先先说说99元包月，先不说他们的服务体验怎么样，专业的代理记账的公司应该是怎么样的？喵
喵小编找到一些真是的案例。

1.因没有正常申报税务，导致现在面临罚款而且法人会受到信用上面的影响，直接牵扯到新的企业运营
问题。

2.税收方面已经有很多企业法人及股东被拉为黑名单，严重的会被阻止出境，购买火车票、机票、贷款
、买房、都会受的影响。

3.公司被莫名注销，因为记账不规范。

4.做账混乱，这样会导致公司以后扩大、融资和并购受到影响。

5.多缴或少缴税款。多缴税款会导致企业资金的浪费，虽然可以办理退税，单退税工序繁琐，既提高了
我们的时间成本，又降低了企业资金的利用率。少缴税款会受到有关部门的处罚，不仅要补回应交税款
，给企业造成不好的影响外还会遭到相应的处罚，缴纳相应的滞纳金。

现在宣传的低价是为了吸引眼球，拉拢客户。后期财务代理价格必然会上涨，一个企业要运作，公司要
盈利，这是必然结果。另外低价也同时反应出企业的资历，缺乏经验。企业的重要事务交给一个缺少经
验的初入行者，能够放心吗？低价是为了推销，如果低价不能带来高价的业务，不能弥补成本的支出，
低价就缺少持续的支持，低价最终就会停止、低价的服务质量就会下降。而对连续性要求很高的财务会
计工作来说，服务质量的下降还会带来严重的后果。

再来看看300元包月代理记账有哪些服务，300元包月秉承为中小企业在降低企业开支节约会计成本的同
时，还享受高水和规范化的会计全程服务，提高会计工作效率的原则及考虑加强企业的财务基础建设和
提高整体管理水平，维护企业的合法权益的基础上，制定以下代理记账细则：

代理记账的服务内容：(1)审核原始凭证，(2)填制证账凭证，(3)登记会计证薄，(4)编制会计报表，(5)填
制纳税申报表并申报，(6)编制季度财务分析报告，(7)财税政策传递

代理记账服务方式：客户送达是客户将准备的原始资料送到我公司或由我公司人员去客户处取资料，由
我公司进行记账工作。

代理记账服务人员：具有一批经验丰富的代理记账人员，并根据企业的具体情况派出相应业务水平的人
员，并保证客户在与本公司签定的服务合同期内绝不会中断记账服务。

代理记账的原则：遵守国家法律法规，符合财务会计制度，保护客户合法权益，保守客户商业秘密。

代理记账的优点：(1)会计工作不会中断，(2)纳税申报及时准确，(3)会计人员的品德、水平过硬，(4)无
需考虑会计人员的住房、医疗、社会保险以及迁户、招调等问题，(5)支付一个或者不到一个会计人员的
费用，可享受多个会计人员的专业化服务。



具体服务内容：

上门收取当月原始凭证

制作记账凭证、记账、编制财务报表

按时到税务局部门(国、地税)报税，办理与税务部门有关的一切事项

提供委托方所需的账簿及会计核算资料

协助办理年检等

委托方委托的其他工作

一般99元包月的代理记账公司是怎么盈利的？

1.初来乍到，新手上账

做账的会计一般都是没有从事过财务外包的，也有的是本身有工作，出来做兼职会计的。在不了解代理
记账行业本质的前提下而错认为代理记账门槛低，打着互联网的旗号以低价的成本去吸引一大批小企业
的眼球，奠定客户基础。

2.工作敷衍，做完了事

每当开始一个新的行业，我想大多数人的思路就是靠烧钱打广告、炒作和铺摊子。积累第一批种子客户
，视线盈利。代理记账的行业也不例外。

为了打响名头，花大价钱去砸广告，疯狂的去积累客户而不注意自己的口碑的培养，等到真正的要为客
户进行服务的时候了，才发现客户的需求千差万别，个性十足。

代理记账的公司应该好好的培养公司的核心竞争力，一些创业的老板都会把资金砸到销售和广告上面，
客户交款的时候应该面面俱到，等到做账的时候，却马马虎虎，从而错误百出。

企业委托代理记账的初衷是为了更好的对收入、支出、费用进行很准确的计量和监督，最大化的控制成
本的支出，从而增加公司的净利润的收入，

如果会计不熟悉企业业务的情况下，或者是因为个人的原因没有多少代理费而产生一种不了了之的态度
，那么会计在处理业务的时候，极有可能因为对收到的
票据代表的具体业务时，随意的记入会计账簿，韦企业增加税收的风险。
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