
微三云源码：社交电商、社群电商、社区团购、社群团购等新兴商业
模式

产品名称 微三云源码：社交电商、社群电商、社区团购、
社群团购等新兴商业模式

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

微三云源码：社交电商、社群电商、社区团购、社群团购等新兴商业模式

以聚焦社交关系为主导的社交电商、社群电商、社区团购、社群团购等新兴商业模式，发展飞快，无论
是是资方还是头部媒体都体现了其鲜明的生命力。

在频繁的创业经历中，巨头资本收拢锋芒羽翼，纷纷醒悟，只有尽可能的贴近用户，紧靠下沉市场，回
归人与人的社交关系教育，促进消费的积极性增长，才是商业模式最原始本源的形态。而社群电商，正
是踏中重中之重的一步。

初出茅庐的，一同发光的，有的仍在路上却后继无力，有的却一往无前且强劲澎湃。

社区团购初现疲态，巨额资本疯狂进驻，用烧钱博发展，中小型社区团购夹缝求生存，不是活不下去就
是要另辟出路。情况严峻；两大社区团购头部企业“十荟团”和“你我您”宣布合并、松鼠拼拼爆出裁
员风波、呆萝卜关门又回归......

而另一方面社交电商平台也不好过，国家政策开展电商平台整治活动，涉传难以合规，政策严管。2019
年12月淘集集并购重组失败，启动破产清算程序、云集电商平台涉嫌传销店铺全体封禁、查处没收......

除此之外，就剩社群电商一枝独秀，社群电商经过先前各类摸索及试错，已然具备先天优势。

首先是基础设施的成熟，从人到货品再到从生产端到消费端，一个社群营造完美的消费环境。再而通过
直销、微商多年的收割，人们普遍对拉人头式的销售感到厌烦，从而回归卖货本质的心愈演愈烈。

再之往前的商业模式，一般都是金字塔尖的人才能收获财富，这样的模式设定损害了消费者及基层代理
的利益，而只有均衡分销的模式设定，才看可以让代理、商家、消费者三者实现共赢！



目前社群电商趋产业化发展，链条角色分工明确：电商服务机构、平台渠道、供应链、品牌，各有各职
能，各有各功用。

社群电商市场空间将呈倍数级增长，2018年网民规模达8.29亿，网络购物用户达6.1亿，庞大的用户基础
将促成电商市场呈倍数级增长。

且随着社群流量与电商交易的不断结合促进“社交关系”的商业发酵，各类社交平台也开始以更积极的
姿态拥抱社群电商交易，预计未来三年，社群电商的市场规模将会突破万亿规模！

2019年是社群高速发展的一年，有来自不同行业诸如：社区团购、直销行业、会员制电商、淘系电商、
微商行业等众多精英选择阔步社群，拥抱变化。

而选择社群为载体的原因是来源于其背后的广袤市场，用一个社群链接一个中国村，绝不是空头白票。
社群里的社交强属性已经决定了由它作为承载体的商业模式必将生存长久不衰，日活体量惊人。

而2020来到，新元素的冲击加速革新社群里面商业形态变化：

一是私域直播的兴起：场景式置入的销售体验，使得商家与消费者前所未有的接近，是更能促进零售的
利器。二是5G技术的逐渐成熟发展：随时随地支持一个充沛的环境配置，让社群更近一步简易、方便、
发展。
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