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快手广告开户多少钱？

目前快手广告开户有两种渠道，官方开户和广告推广开户，只是，两种渠道有着本质的服务区别：

1、平台方开户

平台会根据广告主所提供的资料上交审核，但是不会提供其他指导服务，有可能会因快手广告开户资料
填写不正确被打回修改。

2、广告推广开户

而广告推广一般都会有专人指导开户资料的填写，能确保实现快速开户。



快手广告首充价格是多少？

在快手平台上开户后，不管找官方还是广告推广都是需要先预充值的，都是需要首预充值5000元以上，
续充的价格是根据广告主具体消耗的情况及打算投放在快手平台的广告费用而定的。

四、广告价格

①出价方式：快手广告是以竞价的方式进行出价的，出价较高的广告主广告优先获得展现的机会。

②按cpc（点击）计费：点击方式计费，安卓端低点击价格为0.1元，而IOS端的低点击价格为0.2元。

③20分钟内的重复点击行为只计一次行为，扣一次的费用

④按cpm（曝光）计费：按cpm形式计费的话，每cpm15元起。

虽然，在快手广告充值是个简单的步骤，但是广告推广开户充值的话会更好，而且他们不仅帮助广告主
在快手平台上开户，而且后期还能提供代运营服务，帮助广告主在快手投放广告更有优势和效果

快手直播带货运营技巧：

1、真实体验

直播大的优势就是真实，无论是商品试用还是与粉丝之间的互动，主

播的一举一动都是及时呈现的。

2、度

这里说的度，一个是对直播商品要有一定的了解，李佳琦为什么能够

在一众美女直播网红中脱颖而出，跟他多年的化妆品柜台导购经验功

不可没。还有一个是在直播带货的过程中，要及时跟网友互动，有问



题要及时进行反馈。

比如这支口红是否适合我?主播的回复需要又体贴的解决这些问题。要

注意如果卖的是美妆产品，就不能对化妆品、肤质一无所知。

直播带货并不是你在直播间和大家唠嗑就会有人买你的东西，你需要

展示产品的亮点，戳到能够让他们购买的点，这背后需要的是不仅是

成熟的销售技巧，还有对产品的诠释、对粉丝问题的解答。

3、感官体验

网络购物与线下购物的一大区别在于，网络购物只能看、不能摸、不

能试，体验性比较差。

而直播购物可以通过主播对商品形象化的描述，在一定程度上解决这

个问题。

用形象的比喻、假设，搭配表情和身体动作，调动粉丝的眼睛、鼻子

、耳朵、舌头、身体和心里的直接感受，将试吃、试用之后的感受清

晰的传达出来，让他犹如身临其境地体验你的产品，让用户感同身受

。

4、及时性

上面有提到互动的及时性，通过及时互动在主播与粉丝之间传递信息



、沟通情感。

5、性价比

要明白促销力度的大小是影响带货效果的重要因素之一。

6、羊群效应

随着主播“3、2、1”上货倒数结束，几万件商品瞬间售罄。观看直播

的网友很难抵抗这种大规模群体一致行动的诱惑，消费冲动被激发。

这么多人都在买，我也要买，感觉不下单，自己就是没有融入群体当

中，会被群体“遗弃”。

这就是典型的羊群效应，也称羊群行为、从众心理。

7、直播间人设

过去提到主播，往往是秀场主播，在直播间展示才艺获得打赏;而电商

主播完全不同，他们以带货为目的，在直播间展示商品，促成交易。

因此除了才艺和颜值，能不能真正的实现交易才是考验一个电商主播

的核心要素。

在初期直播带货的时候，人设鲜明的主播更容易脱颖而出，要么是幽



默搞笑，要么是无厘头;总之一个出色的人设能给用户留下深刻的印象

，随之增长的就是粉丝和粘性。

直播带货有着天然的域流量构建优势，这是吸引年轻消费客户群和开

拓新营销模式的重要抓手。

想要快手直播带货广告开户怎么做-直播带货广告投流怎么做的，联系我们，上面有联系方式
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