
红包墙全线狙击引流裂变

产品名称 红包墙全线狙击引流裂变

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市滨江区长河街道滨和路1174号2层（托管
：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

由有着丰富培训与终端管理经验的零售顾问吕咏梅老师现场带来精彩讲解。培训整体围绕“粉丝经营、
社群圈粉、直播带货”三大核心模块展开，通过【微0信+社群+直播】三大渠道构建起私域流量生态圈
，搭建社群运营体系，掌握直播技巧，从而帮助实体商家解决拓客引流、成交转化、锁客复购、顾客裂
变四大难题，实现行业突围，业绩倍增，完成逆袭盈利目标。

（中研国际吕咏梅老师现场讲解）2020这场疫情的冲击让实体门店陷入前所未有的困境，面对高额的租
金压力，几乎趋于0的客流收入，以及一直以来存在的产品同质化严重、营销手段单一等问题，商家们步
履维艰，苦不堪言。是关门倒闭、垂死挣扎还是逆境突围、破局重生？想必大家心中应该有了自己的答
案。后疫情时代，以社群运营和直播带货为代表的新零售模式杀出重围，成为实体运营新宠。但如果盲
目迎“风”而上，用不对方法，一切都将徒劳无功。如何真正了解不同门店社群营销的逻辑架构与运营
流程？如何实现线上线下全线狙击引流裂变？如何设计直播流程，掌握直播互动成交技巧？每一项都不
简单。

新一步运营团队以“专业致专业”，通过参加此次新零售系统培训，学习科学制定实体店零售盈利方案
，领会其精髓所在，同时在实操演练中大胆结合品牌与终端实际情况，做到心中有数，学以致用。（新
一步运营团队现场学习中）为终端新零售赋能，新一步品牌认真且行，紧跟时代发展，抓住新零售风口
，以永不止步、勇攀高峰的决心和专心致志、学无止境的拼劲，不断夯实自身知识储备与实战经验，以
便更好为终端实体经营者带去正确的方向指引与培训指导。今0天去市场买菜，碰到了以前开店认识的供
应商老板。闲聊了几句得知，很多家店铺今年都关门不干了，他这边因为老客户的大批撤店，也导致了
今年生意不景气。他感叹道：生意真是一年比一年难做！的确，现在很多实体店都处在生死的边缘，撑
下去的艰难维持，撑不下去的只能关店。之前火爆的不行的大店，也开始了各种低价折扣吸引客流，大
家都想抢客户，都用低价去吸引人，可是醉后这些损失还是老板们自己承担。不过，不管什么时候都会
有一些经营不错的商家，在逆境中崛起！他们不但存活了下来，还经营得很好。
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