
实体店拓客引流需要自动化

产品名称 实体店拓客引流需要自动化

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市滨江区长河街道滨和路1174号2层（托管
：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

营业额35000+，当月收入同比增长8-10倍。而作为原来业绩低迷的商家，在与轻店宝的合作中无论是拓
客效果还是成交效果都超出预期。当然这也是因为合作期间商家的配合度很高，而且产品质量也很不错
。目前商家合作的范围较窄。之后还能拓宽范围，继续稳定增长。还有很多实体店行业在这次疫情中求
新求变

寻找出新的生存机会。而轻店宝正好可以提供新的机会，帮助商家之间增加拓客成交机会。如果你也需
要自动化拓客、自动化成交，评论区回复“轻店宝”，我来告诉你拓客思路。中国的实体店在很大程度
上充当着零售终端的作用，其后端大都有一家工厂，之后工厂又链接着同质化大大小小的实体店，随着
行业的不断发展，各种实体店也不断涌现，加上互联网电商的冲击，做好一个实体店越来越难。尤其是
家居建材行业实体店，其频次低、客单价高、重体验、个性化强等原因发展较其他行业有所滞后,偌大的
家居建材商场里，往往顾客的数量远远少于店员，甚至周0末也毫不例外。这不禁让人深思，这究竟怎么
了？获客渠道单一，家居建材行业实体店举步维艰十年前家居建材行业还是鼎盛时期，但随着互联网行
业的崛起，家居建材就开始走下坡路。如今更是不容乐观，很多实体门店就是苦撑

一0天都不见得能进一个客户，而店面成本和人工费用却非常高，同行也纷纷打起了价格战，压价压得跟
本没有利润可言，一切似乎步入了一个恶性循环，库存积压越来越多。事实上，在现阶段中，家居实体
店的主要收入来源均来自线下门店，这种单一的获客渠道意味着巨大的风险，当家居市场面对疫情时，
主要的收入来源就会被限制，很多家居店老板面对这种境况就会显得束手无策。智融会平台帮扶传统实
体店增加客流想要真正意义上地打通营销渠道，首先要解决引流获客的问题。南京智融会作为一个共融
共享的平台，用数字化工具和智能科技赋能家居建材实体商家

深度整合和优化家装、家具、家居产业供应链资源，并融合泛家居行业实体商家销售终端，让引流获客
更简单。其中，“消费分享免费用”模式，将攻克一直困扰家居行业的引流获客难题。作为一种全新的
拓客工具，通过用户的分享传播，实现了流量的裂变，醉终达到了从量变到质变的积累，达到增加客流
、提升盈利的目的。一个不可能高枕无忧的时代，更不可能坐在店里就数钱的时代，主动学习和自我迭
代，适应新环境的变化，跳出舒适区，抢先拥抱变化，抢先应对。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

