
淘宝新店铺运营提升宝贝的展现量

产品名称 淘宝新店铺运营提升宝贝的展现量

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市滨江区长河街道滨和路1174号2层（托管
：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

开直通车的掌柜们都了解，关键词的优化是一个长期培养的过程。但是在后期的优化过程中，需要技巧
才能做到位。所以在前期的时候就要先进行布局，开个好头，后期才能有好结果，不劳而获是不现实的
。下面，亿馨淘宝代运营给掌柜们带来了几个优化守则，让掌柜先睹为快。

淘宝代运营优化守则1：属性因素，把握好发展方向掌柜在选择关键词优化的时候，一定要关注一下设置
的这些关键词是不是和宝贝产品的属性匹配。店家要时常了解一下同行的发展，看竞争对手是怎么做的
。比较好的是根据排名有优势的去设置关键词。属性设置的越好，类目的优势就越大，排名也就会更突
出，直通车赋予的权重也会增高。

店家都知道大部分的描述都是通过展示的，但是图片识别是搜索结果，也是搜索引擎的软肋，因此在描
述里边加上一些相关的关键词效果还是不错的。优化守则2：标题优化，提供发展的动力标题优化时，亿
馨淘宝代运营要提醒掌柜比较容易出现一个错误就是“恶意”优化标题，因为很多掌柜都不注意标题和
属性的配合。当标题和属性相同的时候，也就是类目属性和标题保持一致，这样是有利于关键词优化，
而且更有利于用户搜索的效果，直截了当的就会展示出掌柜的宝贝产品。在设置宝贝产品名称的时候应
该如何做呢？首先要学会诊断标题，如果宝贝存在违规扣分的情况，优化是没有意义的。如果没有的话
，可以先查看近七天的搜索效果，再来确定标题是否需要优化，如果效果良好的话，只需要跟进一下进
展就可以了。其次，要学会为标题找词。系统推荐、下拉框、生意参谋、排行榜等等都可以作为参考项
。

筛选词也是优化关键词必不可少的一个环节。在宝贝数量不错的情况下，选择展现指数大的关键词可以
提升宝贝的展现量。但是在关键词指数相差不大的情况下，就要选择宝贝数量少的词，目的就在于可以
降低宝贝的竞争力。优化守则3：类目因素，把握发展的核心首先，店家要对自己宝贝的类目情况有全局
的掌控，不要因为某个类目情况比较好，就不关注。说白了这是影响得分很关键的因素，但往往也是容
易被忽略的。在上传主推产品的时候一定要注意相关性。想要自己的宝贝时常被顾客搜索到，除了要迎
合顾客的搜索习惯外
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