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产品详情

请问淘宝天猫店铺引流广告怎么做

请问淘宝天猫店铺引流广告怎么做

请问淘宝广告推广联系 郑生

多年丰富的市场经验及把握各行业成功案例

信息流广告投放基本点：投放有3个基本点：人群定向、物料、着陆页。

人群定向：就是通过各种维度进行综合定位，让广告曝光在目标人群中。在人群定向前，我们需要对项
目进行分析，对产品的使用人群和购买人群，进行详细的人物画像研究。

物料：文案加图片。目前主要有三种形式：小图模式、大图模式、组图模式以及短视频。

着陆页：这其实和我们的竞价页都是一样的原则。页面的目的，其实就是起到引导作用。比如加我们微
信或在线咨询，或者下单/注册等行为。同时着陆页起码一个场景的构建作用。

  

整个信息流投放过程，无非从项目的分析—账户搭建—创意制作—落地页制作—数据分析—投放优化。

所以，



步：我们要明确投放的目的。以目的为导向，来架构投放系统。

第二步：要对项目进行系统的分析，分析产品卖点和用户需求，这样才能实现产品卖点和用户需求的有
机匹配。我们要避免从创意驱动或者资源驱动角度出发，而对广告直接列出一大推产品特点和优惠信息
。一定要站在用户角度，来做营销。

广告可不可以针对性的投放？ 

我们的广告精准投放，根据年龄、性别、爱好、收入层次、购买意向、地域等进行广告投放。 

广告平台有那些？ 

各大平台广告投放 

今日头条、美柚、搜狗、陌陌、腾讯、新浪扶翼、陌陌、趣头条 爱奇艺 优酷 微信朋友圈广告等等， 

广告投放优势： 

1、多：主要指品牌方面：覆盖优质用户多、优质媒体资源多、优质广告形式多。 

2、准：主要指数据方面：人群自然属性更精准、人群社会属性更精准，精准覆盖目标人群。 

3、好：主要指优化方面：出价灵活、预算控制好。 

4、省：主要指服务方面：一站式专业服务、多维度效果分析、省心省时省力。 

如你产品想投放广告，却找不到好点的渠道，不妨添加我微信号咨询下 

广告合作热线：郑经理
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