
健康724商城软件搭建开发方案

产品名称 健康724商城软件搭建开发方案

公司名称 广州市金诺互联网科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省广州市天河区

联系电话  132****4389

产品详情

健康724系统开发（咨询联系李深 ） 现成案例..健康724商业模式系统、健康724分销系统开发、健康724商
城系统开发、健康724模式制度开发 
健康724分销商城开发，健康724复购模式开发，健康724服务平台定制开发

响，企业效益好的时候，企业对学校的各方面的投入会多会好，一旦企业出现问题，学校就随之波动;企
业办校限制了学校的规划和发展，应该说企业办校的模式还是中国社会主义市场经济下的计划经济，国
企办校这个问题更加突出。对于职业教育的管理体制也并不畅顺，条块分割，“婆婆”多，谁也管，谁
也管不好的局面也严

一、健康724身份奖励收益：

1、健康724VIP会员：买690套餐获得6盒产品

复购8折(110.4)

累计分享10套VIP套餐可升级为尊享会员

2、健康724尊享会员：购买2980套餐，获得150袋产品

直接分享尊享套餐获得1100佣金

复购6折(82.8)

等于销售一个vip套、276，vip销售的vip你也都有276佣

累计分享20套尊享套餐可升级成为级经销商

3、健康724级经销商：投资3万，获得1500袋产品



销售高 级套餐获得佣金8000

依照高 级产品套餐额外获得3000佣金(半月结算)

销售尊享套餐获得佣金1600

二、健康724享受差价：

举例：尊享会员A销售的尊享套餐B，A获得1100佣金，剩下的差价500就是你赚的。

如果尊享会员BCD推荐的尊享会员，你也可以获得500的佣金

产品复购4.5折(62.1)

等于销售一个vip套餐379.5以及跟尊享会员间的差价

举例：你的尊享会员A推荐了vip，A获得276，剩下的103.5就是你赚得差价。

三、高粘度的代理商囤货制模式

层级销货模式是早的模式，它是根据产品的零售利润分配设置的代理级别，由利润的丰厚、运营的效率
来确立的。

这个模式里面所蕴含的代理拓展代理进行奖励的裂变机制，通过代理的成长路径能够容纳庞大的代理团
队，上下级之间具有高粘度和利益共同体的强关系。

四、高渗透度的会员分销模式

会员分销模式是一种品牌方需要负责商城搭建，一件代发，直接面对分销商招募、培训、服务的模式。

选择这种模式的品牌方一般来说除了需要管理系统管里会员以外，还需要配备一个如小商城一样的分销
平台，让会员可以好地分享体验，让代理轻松去分发商品信息、链接，同时完备的分佣机制等。

按照模式初衷，分销代理是从会员、消费者的分享中转化过来的，分销商资格的获得一般门槛较低，展
业也很轻松，非常有利于品牌方进行团队的裂变，扩大品牌的渗透度。

健康724系统团队介绍（咨询联系李深 ） ，健康724软件搭建开发方案，专业健康724APP平台开发，
健康724商城小程序开发，健康724APP定制开发技术
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