
拼团返利商城模式（现成案例）

产品名称 拼团返利商城模式（现成案例）

公司名称 弥特盈泰(广州)软件科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市黄埔区西成中街10号B栋602房

联系电话 18122310427 18122310427

产品详情

      随着消费升级时代的来临，特别是随着人们对于线上购物的习以为常，这些通过线下门店的场
景化导购来提升用户体验，从而实现用户转化的做法或许更加直接。在这些场景当中，传统的地产和零
售巨头们同样能够将新技术应用到导购、支付、配送等相关的零售环节当中，同样能够走出一条有别于
互联网巨头的发展道路。

   拼团返利商城模式（现成案例）,找【陈生】,拼团返利商城模式方案,拼团返利商城模式设计,拼团返
利商城模式系统开发,拼团返利商城系统开发,拼团返利商城模式平台开发。

一、拼团返利商城模式介绍

1.拼团返利是依托于腾讯社交生态圈的多样化场景和庞大用户团体，打通各个圈层消费者、多样化购物
场景的带货内容社区。

2.“拼团返利”信小程序资料显示，其开发者为广州XX科技有限公司。

3.发展模式

4.拼团返利是腾讯近期上线的一款内容种草社区产品，以小程序为载体，依托腾讯社交生态优势，旨在
打造多元化购物场景，通过朋友互相“种草”分享推荐，构建有信任、有感情的内容带货社区。其Sloga
n为“拼团返利，来自朋友推荐”

5.业务模式

6.平台拥有食品、百货、美妆、母婴、服饰箱包、数码家等，涵盖日常生活所需的必备品类，可以满足
各个圈层消费者的日常生活需求。

7.在产品上，“拼团返利”有严苛的准入标准，保证平台商品质量。已有雅诗兰黛、欧莱雅、美的、小
米等诸多领域入驻[1]



8.产品亮点——群小店

9.群小店模式下，用户直接分享拼团返利小程序到群内，即可完成群内开店。每次有群友下单购买群小
店商品，拼团返利都会发出一个津贴红包。此外，群小店店主可以每天定制商品，利用群管理员权限将
拼团返利设置为“群代办”

10.因此，拼团返利既可以直接以群内开店形式帮助群友共享福利，也可以成为私域流量主的全新运营工
具，助其提升社交粘性，实现私域流量变现。

11.疫情影响下，私域流量价值进一步爆发。群小店能够活跃、拉长群生命周期，又同时还能满足商家商
品触达需求。

12.拼团返利618群购节

13.拼团返利上线不久，便发动618群购节，得到市场和消费者的密切关注。

二、拼团返利商城模式开发介绍

腾讯官方打造的购物平台，海量的商品任你选择，百万补贴让你红包领到手软;

众多商家的入驻，还有超多旗舰店的加盟，保障，让大家买得放心;

银行级别的资金保护，没有确认收货，资金进入第三方平台，不会主动流向卖家。

三、拼团返利商城模式开发特色

1.单买或者拼单都可以，只是拼着买可以更划算一些，也能享受更多优惠。

2.每天无论何时都可以在线选购，一键下单，即刻发货，超优质的配送服务。

3.多关注每天的限时促销活动也不错，可以便宜买到更多物美价廉的好货。

四、拼团返利商城模式开发亮点

1.海量精选的优质货源，各种类型的商品都很齐全，给大家足够的选择空间。

2.界面超清爽，所有商品分类都明确，不会给大家眼花缭乱的选购体验。

3.所有的折扣和优惠都能直接享受，还能领券下单，每次都可以省不少。

在经历了传统互联网时代到移动互联网时代的发展之后，电商的发展进入到了一个顶峰。移动互联网对
于人们生活方式和消费方式的转变达到了一个相当深度的水平。实时化、碎片化让电商平台能够通过各
种各样的宣传渠道，随时随地地进行用户的营销推广，用户则能够借助手机客户端随时随地地进行商品
挑选和购买。

灿烂之下同样透露着隐忧。尽管以阿里、京东为代表的电商平台抓住了传统互联网向移动互联网转变的
风口，但是不得不面对的是销售额增长乏力、用户转化率不高等一系列的难题。消费升级时代的来临让
他们不得不调整当下的发展策略以适应用户需求转变的现状，从而更好地促进用户转化，突破消费增长
乏力的瓶颈。



Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

