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产品详情

一是产品名称。

商品标题的作用是为了吸引消费者，所以设置商品标题，需要从消费者的搜索习惯出发，并且商品标题

中使用的核心词，必须和商品具有高度的相关性，而不能使用重复、无效的关键词。

商品标题的优劣，直接影响到淘宝系统的匹配度，商品标题的设置应明确、简洁、清晰，标题中出现准

确的关键词，不仅可以提高点击率，还可以给店铺带来的访客，访客的到来，可以对商品产生点击、收

藏、加购等行为，从而进一步强化商品标签，还可以提升淘宝店铺的转化率，为店铺增加权重，从而使

店铺获得更的流量。

二是分类属性。

商品分类与关键字分类保持一致，商家填写的属性应尽可能符合商品的特点，所发商品选择的属性应与

关键字保持一致，主要体现在商品标题和直通车推广的内容信息上，如果关键字曾经出现在商品标题，

特别是直通车推广的标题中，那么该关键字与产品的关系就会增强。

三、进店收集，再加点，再买。

而当不同商家，以同类用途推出同一种产品，往往高信誉的商家更容易产生转化，在竞争者中产生过收



集、加购行为的消费者进入店内，但终在店内成交，这就说明我们的店铺标签要比竞争者的更精确。

淘宝网还将向商店推出更多相同标签的消费者，而曾经在商店购买过商品的老顾客的标签将更加明显，

对商店而言，老顾客的回购率越高，商店引入的流量就越大，从而形成良性循环。

四是主体比重。

假如淘宝店铺，同时拥有两种或两种以上的主营产品，而且类目还不一样，那么如何才能把店铺打造成

人群标签呢，因为连自己都不确定，自己到底要卖什么，淘宝系统又怎么能准确的抓到人群标签呢？

所以商家必须明确自己的类产品，并能主推其中的一种产品，以单产品连结带动整个店铺产品的销售，

这样引来的人群不仅，而且由于店铺内所有产品都是相似的产品，也不会打乱店铺的标签和主营店铺的

占比。

五、直通车标记。

流量进入店铺，通过访问者的浏览收藏、加购、收藏、成交等行为，相对会更容易发生，从而能进一步

强化宝贝和店铺的标签，一般而言，淘宝新店流量较小，在产品没有问题时，商家只需花费很少的直通

车投入，就能很好的强化店铺标签。

商户可利用直通车的人群溢价功能，迅速形成店铺标签，再通过的店铺打标签，带动自然搜索流量。

直通车在选词时，不能随意使用系统词，可以选择长尾词，因为长尾词的竞争会稍微小一点，在前期，

商家可以选择与产品属性人群高度匹配的长尾词来推广，使用精确的词，可以给店铺带来更精确的访客

。

六是老客户的精确标记。

商店旧顾客的回售，对商店标签的强化作用，要远远高于新顾客。较大数量的老客户回购，将增加标签

所占的权重。通过给老客户适当的优惠券，并定期对新产品进行半价互动，我们可以提高老客户的粘性

，忠诚度。

上述都是淘宝代运营为大家分享的，关于如何给淘宝店贴上人群标签的全部内容，希望能对有需要的商

家有所帮助。



淘宝在日益个性化的基础上，的店铺标签，是保证店铺后期持续发展的重要因素，所以无论是新店，还

是老店，都要想好要做好店铺的定位，无论是新的，还是旧的，都要抓紧时间，调整和打造的店铺标签

，为店铺打下良好的基础。
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