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产品详情

如果你没有理解淘宝运营的底层逻辑和平台本质，接着去盲目SD或者开车就会来知乎问这些问题：

为什么我SD了也依旧没有流量？

为什么我开了直通车但是依旧没有自然搜索？

为什么有流量了没有转化？

运营，本质上是对销售额负责的。

也就是说能够让店铺产生销售额的，都是运营的范畴。

那我们为什么要sd？为什么要开车？

下面这段话可能要颠覆一些淘宝新手的观念：

做淘宝没有直接获取流量的方式，我们做的一切操作，从平台的角度来说只是给予我们展现位置。



怎么说？

拿直通车举例。

直通车是通过付费的方式来获取展现位置，只要你的出价高，你就能排在前面，这个工具的本质就已经

告诉我们了，淘宝只给你位置。

比如我搜女鞋：

红框的位置就是直通车的展现位置，只要你的关键词出价够高，你就能排到这个位置，淘宝给你的是位

置，至于有没有流量，那要看你的点击。

毕竟点击进店了，才会带来流量，这就取决于我们的主图，是否具备差异化，是否足够吸引买家点击。

同理，自然搜索也是如此。

你将自然搜索排名做上去了，也就是让买家搜索这个关键词的时候你的宝贝能展现在前面，想要有流量

，依旧要看主图是否具备足够的点击率。

也就是你的主图是否具备差异化。

明白了这个逻辑，你就应该知道怎么样去运营一个店铺了。

如果你想要流量：

1、免费的自然搜索流量

2、付费的直通车/钻展/聚划算流量

3、站外推广流量/淘宝客、抖音、小红书等

同时根据反馈的点击率不断优化主图达到平衡。

有了流量你想要转化：



详情的产品塑造是否到位、基础销量、评价、问大家、买家秀是否做到了一定的基数、店铺营销活动搭

配套餐是否设置合理化。

这些都是根据你店铺的未来战略而做的，你的目的是什么，你就去做哪一块的运营工作。

而不是盲目的sd、开车、甚至报活动。

你想短期拉升层级和信誉（信誉针对C店），那就多做搭配套餐、配合sd人气一起，直通车辅助；

你想测试产品是否具备市场需求，主图点击率如何，那就用直通车测款测图⋯⋯

如果你现在问我一个淘宝新店前期该如何运营，我会精简成几段话：

首先，将产品线梳理，分析市场需求，规划产品侧重点，哪个主推、哪个辅助等；

其次，再将不同产品的侧重点精细化做好标题/主图等，然后结合平台的竞争规则标准，卡时间点上架；

再进行基础的人工推广，刷或开车积累初始数据，才知道优化细则再哪。

整个流程框架如此，但每个细节下来，很多纬度需要理解及掌握，就很容易了。
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