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公司地址 深圳市宝安区西乡前进二路深圳市智汇创新中心
D座206

联系电话 18926564276 18926564276

产品详情

下拉---小程序的切换更为简单

关于小程序入口

     虽然现在能够通过下拉菜单找到小程序，但它不是一个入口，如果把它叫做入口，那么提出的去
中心化的概念毫无意义，它是一个快捷方式，任务栏，可以在不同应用切换，做了两件事情：下拉---小
程序的切换更为简单，圆形按钮---关闭，任务的切换。

关于企业微信

     我们近正在做这样一个事情，就是让微信和企业微信之间的消息可以互通，也就是一个微信的用
户加了一个企业微信的用户，但是在他看过来并不用区分微信的帐号到底是在微信里，还是在企业微信
里。

不知道这两个推广手段，你的小程序白做了！

一：与公众号关联。

      目前，小程序已经可以和公众号进行相互的跳转，企业可以通过自己现有的微信公众号直接推
广小程序，无论是关联展示，还是自定义菜单设置入口，以及在图文推送的时候，在文章内嵌入小程序
，直接让客户打开使用，都是非常有效的推广方式。



二：社交立减金、模板消息等。

      社交立减金是应电商小程序之于微信社交生态而破土的重要一环，能够带来大量流量。模板消
息是微信小程序在微信内部对每个用户生成的推送，对于任意类型的小程序都有着非常广泛的应用场景
。内容类可以用它提示更新，电商类可以用它提示促销或未付款，工具类可以用它提示完成日常目标。
每一次推送都是在让用户逐渐形成对小程序的依赖。

     

微信小程序的引流方式不仅仅是这两种，其现存的引流入口就将近60个，所以商家在通过小程序引流时
，一定要贴合自己的实际，将这些入口合理的与自己的商业相结合，这样才能够为商家带来更多的引流
机会。

       创业圈目前普遍看好小程序，大量的小程序开始涌入微信生态系统，小程序的应用场景已经
几乎渗透到生活各方面。而通过数据分析，发展一年多后的小程序市场还有这5大可能：

     一、人群的可能：中老年人或成小程序用户增量空间

根据数据显示:目前小程序的累计用户数已突破6亿。而微信的月活跃用户数量为10亿。也就是说，还有
将近3亿人从未使用过小程序，那么这些尚未被触及的是什么人呢?我们不妨大胆推断--很有可能是小城市
的中老年人群。

      首先，小程序的传播主要都是微信群分享传播，而中老年人手机上网主要活跃地都在家人群里
聊天，这样就导致如果家人群里有人分享小程序的话，基于信任基础的存在，黄田百度小程序，这个小
程序是大概率会被点击的。

其次，小程序不用安装、不用卸载。它更适合中老年人的使用特征。因为他们不用花时间去学习怎样安
装，只需要点击一下就可以使用。小程序相对于APP而言，功能和界面更为简易，百度小程序怎样进入
，易被中老年人学习和使用。

      二、用户粘性的可能：提高留存率

      如何提高用户留存率，是所有类型的小程序都在思考和想改善的问题，也是当下一个小程序做
成爆款之后，所必须直面的问题。

     小程序因为其“随用随走、轻便快捷”的天然属性决定了它的留存率不会太高，腾讯开始只是想
把小程序打造成一个工具类的应用。今年随着腾讯对于微信小程序的日益重视，微信新的功能里上线了
“我的小程序”功能，用户真正觉得好用的小程序留存率得到提升。

       三、时间的可能：小游戏

       微信小程序的爆款就是小游戏小程序--跳一跳。这款游戏相信大多数的人都玩过，据张小龙在
微信公开课介绍:“这个游戏发布以后，其实它的效果有点超出我们的预期，我们自己开玩笑说，这个游
戏突然变成了有史以来可能用户规模可观的一个游戏，因为它的DAU(日活跃用户数)大概到了1点几亿”
。

       小游戏是目前人们快节奏生活方式里非常好的填充物，因为大部分忙碌时间过后的空闲时间
，我们并不想动脑，我们只想娱乐一下。小游戏们的操作都非常简单，基本一上手就会，很多小游戏都



不需要动脑，只需要在恰当的时机点击屏幕，一局游戏可能也只是几十秒的时间。从数据我们也可以得
出，微信生态下用户使用时长久的，还是小游戏小程序。

       四、传播的可能：提高病毒系数

      病毒系数的含义:一个用户带来了多少新用户。

这就是用户裂变的衡量标准，不论是拼多多的“分享拼团、砍价”还是各种小游戏的“分享复活、得道
具”都是在利用用户人与人之间、人与群之间的分享传播进行用户裂变，但过度使用这种传播方式很容
易引起群成员的反感，百度小程序优点，也有可能导致用户对于小程序分享的不感兴趣。

      因此，要怎样利用好用户拉新用户做病毒营销，开发者还需要多下文章，避免因内容分享过多
引起别的微信用户的不适。

      五、开发团队的可能：提高开发质量

目前已经有超过150万开发者加入小程序，已经有5000多个第三平台。这意味着，今年大量的开发团队和
资本涌入了小程序开发这个项目，大家都想把握住这个市场的红利期。

     开发团队在开发时，应该思考如何先做出100万用户，力求产品创新、运营执行力够强、再加上
一个好的创意爆发点，很容易实现小程序的盈利。无论是电商、O2O还是企业服务，小程序所能实现的
企业应用场景是不可限量的。

     例如，像「新电商新零售技术服中心」这样的团队，善于根据各行业共性需求和行业特点，为企
业量身定制小程序，帮助了大量的企业和商家实现了移动互联网的布局，抢占了小程序的市场红利，并
开发了一系列小程序营销工具，助力小程序实现用户裂变。在这一点上，百度小程序可以做什么，一个
好的开发团队和一个二流的开发团队相比较，其开发的小程序所能实现的价值是天差地别的。

    小程序路漫漫其修远兮，目前而言，微信小程序里的商机依然拥有很大的空间等待创业者的挖掘，
小程序未来可期。

深圳推广公司(图)-百度小程序怎样进入-黄田百度小程序由深圳市华企立方信息技术有限公司提供。“网
站建设,网站推广,小程序开发,易企秀,秀推,易站通”就选深圳市华企立方信息技术有限公司，公司位于：
深圳市宝安区西乡前进二路深圳市智汇创新中心D座206，多年来，华企立方坚持为客户提供好的服务，
联系人：蒋岳峰。欢迎广大新老客户来电，来函，亲临指导，洽谈业务。华企立方期待成为您的长期合
作伙伴！
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