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产品详情

女装类目作为非标中最大的类目，其在操作上与其他类目是有一定
区别的。就拿上新来说，作为标品，每款产品的性能、型号和外观
都差不多，用户如果有需要，会在同一链接购买多次。

而女装类目不同，几乎没有多少女生会重复购买同一款款式的服装
，所以这就要求女装店铺，保证一定的上新频率，从而有足够的款
式来吸引用户在店铺实现复购。

今天的文章就和大家分享一下，女装店铺的上新频率问题。

目前平台中的女装类目店铺，由于货源的不同，上新的频率也不同
，一般来说，会有以下三种情况：

1、一件代发

这种货源形式的店铺往往是上新频率最高的，每天上新多少款式，
不会受到产品、人力太大的限制。可以做到每天上新多款款式，如



果愿意花时间，一天甚至可以上新几十款，这是其他货源形式做不
到的优势之一。

有这种优势，我们就要将其充分利用起来，保证店铺的上新频率，
做到每周固定上新1-2次，一次10款左右。

其次目前平台无论是标品还是非标类目，都非常鼓励商家上新，不
要担心动销率的问题。

不过一件代发这种做店形式，虽然在上新方面有不错的表现，但却
无法迎合市场的需求推出自己的款式。并且服装款式的照片，也很
难由自己把控，大部分都是直接使用上家提供的图片，在系统中同
质化太高。如果可以的话，最好在产品主图、轮播图、标题这些方
面，通过自己的优化设计来重新塑造，避免同质化过于严重。

2、档口/厂家拿货

档口拿货相比一件代发，在产品素材上面会有一定的自由性，可以
由商家自己找模特进行拍摄。在拿货时还可以与批发商了解一下，
哪些款式能够热销，找到有潜力的款式进行上新，提高卖货几率。

不过这种拿货方式在产品批次质量和供求关系上，有时候会出现问
题。

这种货源渠道上新的难度也不会很大，介于一件代发与原创设计之
间，上新的频率可以保持在一周一次或者两周一次左右，一次5-6款
。如果产品线不同，可适时缩减单个产品线的款式数量，保证多个
产品线都能有上新。

而且这种拿货方式，可以在第一时间察觉到市场的变化，让自己的
款式走在时尚的最前沿。当然，这种拿货方式，需要商家所在地有
足够庞大的市场可供拿货，如广州、杭州等。



3、原创设计

原创设计是由商家自己设计，自己做版型，再找厂家生产，或者自
己就有厂。那对于这种类型的服装类店铺来说，由于生产一款款式
，所需要花费的时间、精力较多，上新的频率就很难把控。但建议
做女装的店铺，即使上新所需精力较多，我们也最好将上新频率保
持在半个月到一个月左右进行一次上新。同样，上新款式也在5-6款
左右，如产品线较多，可适时缩减单个产品线数量，保证多个产品
线同时上新。

在这个周期内，用户购置衣物的需求又会重新出现，我们上新就能
够契合她们的需求。另外，我们还可以利用链接预售这一功能，即
先根据款式生产少量的款，之后通过预售来判断款式的潜力后，再
来加大生产规模，可以在最大程度上避免库存的积压。做女装类目
的商家要尽可能保证自己上新的频率，提供用户更多款式的选择。
不过由于我们筹备上新所需要花费的时间、精力不同，所以我们所
能保证的上新频率也是不同的。

筹备上新所需要的时间精力，影响的不仅仅是上新。在做款式换季
的时候，根据上新所需要花费的时间精力，我们筹备换季的时间节
点也要有所不同。

比如在档口拿货的商家，筹备好一款产品的上新素材及现货所需要
的时间是一周，那在换季节点的前一周时间就要开始筹备。

而如果是原创设计，需要设计版型、款式，还要生产等等，所需要
的时间更长一些，那想要契合到换季节点，提前的时间节点又要往
前推移一些。最后，我们上新的款式，很难保证每一款都能有不错
的数据，所以在上新后，我们还要根据上新的数据来做好款式的筛
选。
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