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产品详情

近年来，由于国内电商市场越来越难做，跨境电商市场开始逐渐兴起，而阿里旗下的速卖通平台逐渐成
为跨境电商的新趋势！

然而，对于想做跨境电商的商家朋友来说，速卖通明年将会是最好的一年也将会是最差的一年！

什么是最好？ 什么是最差？我们来看速卖通平台目前的几个政策：

1. 首先今年最大的改变，就是速卖通把年费改为了保证金，意味着越来越多的卖家会选择速卖通来发展
，接下来的竞争会相比之前稍微大些。但平台也明确声明将对速卖通商家的服务能力和产品会有更加严
厉的考核和审查制度，也就意味着会淘汰很多产品有问题的商友，特别是知识产权严重侵权，投机取巧
走低价运营差的商家。

 

2. 此外速卖通对于上网率的考核权重增加了，意味着如果是想走精品路线 有利润
的商友会越做越好，毕竟上网率要高 要走较好的物流 。

3. 三月份是阿里速卖通新的财年的开始，同时也是速卖通十周年庆。平台势必会引入更多的流量，帮
助商家去创造更多的玩法，从而提升整个平台得GMV。 所以
综上所述：小卖家完全可以借助这一波成为大卖家，这是最好！ 而目前很多存在问题的商友，如果不及
时调整，将会面临淘汰，此种情况在16年就已经有一次清洗，这是最差！

当然，很多商友会问 ，如何在接下来做好速卖通？ 今天就简述下，会面会持续更新！



1.天时。 如果您是一个新卖家，在年前必须要做好准备，提升店铺和单品的权重。 围绕328
以及周年庆来打，店铺权重积累需要时间。 如您是一个老卖家，在明年3月大促
来临之前，做好店铺的DSR ，以及新的主推款和辅推款选择。

2.产品及市场分析。 知产品——分市场——找热点——洞未来

目的：能不能卖，什么时候能卖，卖什么，未来怎么卖

3.产品定位

确定主营及关联品类——定位价格区间 ，属性 同类优质商家3-5家 定位整体产品风格走向

 

4.店铺定位

客户人群分析（习惯，视觉，能力，类别）

拍摄风格，拍摄基调（差异化）

店铺装修风格

5.内功塑造

店铺装修(首页 主图 详情）——关联销售——橱窗——标题 类目 属性优化 等

6.主推布局

类目 属性 价格检测优化

 主推款优化表格（标题，核心词排名关键词）

关联，详情，首页海报布局，侧边栏，文案。 （同行）

单品店铺活动设置

销量，评价累计，数据 表格建立 。

7.爆款引流

引流核心——直通车 自然搜索 活动引流

8.建立表格数据反馈 逆向优化

以上是如何做好速卖通的核心思路，我们作为速卖通店铺运营服务商，一直以来都希望为速卖通商家多
多提供一些运营指导和运营服务，希望能够与速卖通商家一起进步一起成长。
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