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新医美直播

2020年下半年的医美营销进入直播营销带美的阶段，阿里，京东和美团等大型交易平台纷纷布局医美行
业，尤其以阿里的布局速度之快，力求短时间内打造医美直播带美闭环。阿里巴巴本地生活医美直播节
上，仅一个多月时间，就举办了6000多场的直播，累积有超5000万的用户进入医美直播间观看直播，直
播间成交订单超6万笔，成交金额破亿。可以说新医美直播营销方式已经到来。

对于线上医美营销来说，引流-引留-营销-成交。而对于懂新媒体营销的运营来说，淘宝也好，京东也好
，这些都是大流量平台，是公域流量，我们通过自己的方式去把客户给引流下来，平台的粉丝的运营不
是不可以，针对医美行业，公众平台的限制很多，只能是浅营销，但是对于大多数医美客户来说，他们
是需要深层次的医美话题互动。从公众平台针对医美行业的限制的特点，可以得出一个答案，医美行业
，在公众平台上，运营主要的目的是圈粉，之后就是从平台上给引流下来。

 粉丝引流之后，成交与否至关重要的一步，就是营销。

1.青睐直播联手粉网集团打造的青睐医美直播系统，针对医美客户群体和医美营销。利用机器人营销，
机器人下单，机器人签到，迎合人们从众心理，营造热闹非凡的直播热闹场景。客服一人随意切换上百
个虚拟的id，提出话题或者问题，和主播完美配合，一键虚拟下单，符合人们从众心理的想法。

2.直播内容，从医美行业的特点来说，医美行业具有成交周期长，客户犹豫期长，给医美机构带来狠毒
不稳定的因素，所以直播内容，不能像是一往直播带货时的短平快，迅速杀课。结合线下的营销，和客
户接触之后，首先不是急于成交，而是给客户展现机构的实力，医生等等资质，之后面临客户的对于整
形犹豫期的问题，逐步的解答，比如整形的社会观念的影响，怎么选择合适自己的项目，机构案例增加
信心等等。那么线上医美也是一样的，从开始塑造机构自己一生ID，到对客户进行医美知识的分享，整
形案例的分析，面向风水学等等，通过给客户输送此类的概念，从而在获取客户信任的基础之上又起到
了品牌宣传的作用。之后的引留到成交，都是水到渠成了。

新医美直播，这个新体现了医美行业结合现代流行直播技术，打造出新型的医美营销思路，立足医美现



有营销手段，结合时下火爆的直播营销方式，打造完美切合医美行业的新医美直播，这样的医美机构才
能始终充满新鲜的血液。青睐直播，专注于医美行业，力求为每个医美机构量身打造属于自己的直播机
构。
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