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产品详情

对于大多数南阳创业公司来讲，商业计划书是融资必备的敲门砖，每个公司创业者都需要思考自己公司
的商业模式、盈利模式，然后根据自身的公司的特点创作自己的商业计划书。乾途致远公司成立以来，
发展迅速，已累计为上千家客户提供专业报告撰写、管理诊断、及投融资报告编写服务。公司专业服务
能力和服务态度得到了客户的高度认可。目前公司有近40%的业务来源于客户的二次或多次购买，我们
的案例涵盖地产开发、电子商务、旅游、移动互联、医疗教育、汽车建材、食品加工、物流、化工种植
、酒店、金融、养老、文化生活、农业养殖等行业，行业经验丰富，为高品质报告提供支撑。

著一名经济学家戴尔�麦康基说过：计划的制定比计划本身更为重要。事情只有想得清，才能做得清。
一份经过细心打磨的商业计划书，不仅仅是对投资人的尊重，更是对自我创业初衷的肯定。而一份适宜
的商业计划书更有利于交流，让投资人对你的项目在短时间内就能了解到精髓，使后续的交流更高一效
。

那么怎样才能做好一份标准的商业计划书呢？

第—部分：目标用户的痛点和需求

创业的过程就是解决用户问题的过程。因此，在商业计划书的一开始要展示的，是这个创业项目是在试
图解决什么问题？这个创业项目抓住了什么样的机会？这个机会当中，这个人群他们存在什么样的痛点
？目前用户的需求是被怎么满足的？

所以，创业者必须基于自身产品和服务的清晰认识并做好创业前的市场调研，对目标市场和目标客户群
的调研分析，Zui好用数据来进行理性分析和佐证。

第二部分：解决方案与产品

针对第—部分提出的用户痛点和需求，该怎样去解决呢？



在这一部分就要呈现出你的产品或者盈利模式是怎么样的？你的项目的核心价值是什么？

这一模块其实主要包含两个部分，第—部分是产品，你要用你的产品去告诉受众及投资人，我是用什么
去解决这个问题的。

另一部分就是盈利模式，你需要告诉投资人，我的产品和解决方案未来式怎么赚钱的，我的成本在哪？
收益点在哪？说一如来源是什么？利润率是多少？这些是需要在商业计划书中展露出来的Zui有价值的信
息。

第三部分：市场分析

创业项目所处的市场的规模到底有多大？行业前景如何？这里要展示出行业现有规模，以及未来增长趋
势。只有相当规模和增长的市场才会引起投资人的关注。

这里需要用数据和预测来呈现的，可以利用一些市场分析工具，收集各种数据信息，将自己的市场分析
因素罗列出来。

比如说共享单车的未来市场规模，估算一个城市人口是1000万，而适合的目标人群大概有600万，这个60
0万是怎么来的呢？按照年龄段来划分，从十几岁到五六十岁，有想要解决1到3公里出行的需求人群，不
分男女，大概有600万，这个估算的人数绝一对只少不多。而这600万人，可以估算每天骑行两到三次，
每个人的骑行金额就在1到2元之间，这就可以估算出整个城市一个月甚至一年的市场规模，更别提还有
押金和广告收入了。

第四部分：竞争分析

这个模块是说，在市场中除了我们之外，还有哪些其他的竞争者？这一点是投资人很关注的一个问题。
他们希望：

1.通过对比分析，知道与你相关的公司的发展情况。

2.希望通过竞争对手的分析，找到你的优势，确定你们之间的差异性”。

3.看看你能否正确做好自己的定位，能否根据自己的定位去寻找合适的策略。

4.了解整个市场的格局，判断你是否能够在这样的格局下取胜。

5.这样的产品和项目，在整个产业链中的价值有多少？投资进去是否有财务回报的价值。

正所谓知己知彼，百战不殆，这一模块中所呈现的信息一定要客观真实，不要去恶意攻击竞争对手，因
为市场是透明的，所有的不真实的信息都会带来负面影响。

除了上面提到的四个模块以外，还有运营状况、未来规划、融资计划、团队成员四个模块。这八个模块
，就能将一个好的商业计划书清晰地展示出来。对于投资人来说，从这八个模块，就可以了解到整个项
目的概括，并对其做出投资决策。

对于这八个模块，也是有先后逻辑的。有些如果你认为是项目的亮点，可以放到前面，更突出，比如团
队的模块或是运营状况。

以上是关于商业计划书的内容方面。在形式方面也要注意，比如，篇幅不要太多，15页左右就差不多。
也要避免大段文字，尽可能以图表和图形的方式来呈现。商业计划书要客观，避免夸大和不切实际。



Zui后，也是Zui重要的一点，商业计划书不单单是给投资人的融资文件，也是你梳理和思考自己商业项
目的过程。

乾途致远服务承诺：

每一份报告都必须由项目经验丰富的硕博团队负责编制；

每一份报告都必须要由相应数据说话，有见地、有依据；

每一份报告都必须经过初稿、校正稿、样稿、定稿四道程序完成，层层把关；

每一份报告都必须满足客户的需求，服务直到客户满意为止。
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