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产品详情

浅谈B度上面的小说怎么做广告推广的，效果怎么样

多年丰富的市场经验及把握各行业成功案例

我司提供专业的运营团队，一对一服务，帮助贵司优化广告内容，合理化
建议投放时间

如何做好B度推广?这是每个B度客户在加入B度推广后必然想到的一个问题
，也是每个实施顾问所困惑的问题。究竟我们可以通过哪些方法达到客户
的预期，使客户与B度长久稳定的合作呢?小编给大家分享一下

下面是一些优化账户的方法，供大家参考:

首先，依据搜索推广效果转化漏斗做好方面的工作：B度推广阶段(即展现
量,点击量)

1. 搜索账户结构:是否根据客户的推广需求设计.细致,详细,正确,且易管理.



2. 计划:可以按照不同需求设计计划.可按时段,按地域,按产品,按网民需求,
按厂家促销政策划分.

3. 单元:产品分类是否清楚,词性是否统一.

4. 关键词:是否全面的覆盖产品,保证质量和数量到位.

5. 创意:是否符合创意编写技巧.是否突出厂家优势.

6. 是否依据广泛匹配+否定词+搜索词报告优化账户。

7. 是否消费过于集中在某几个关键词上。

8. 是否经常分析数据以便优化账户。

9. 网盟账户设计是否细致：如可以按产品分推广组，用不同的产品图片，
按不同的定向方式定位客户，让点击更的。

sem漏斗模型

其次,网站阶段：(即访问量，咨询量)

1、网站内容：导航栏是否清楚，产品介绍是否全面准确，网站布局是否
美观易查询。页面二次链接是否方便。网站打开速度是否过慢。厂家了是
否在较明显的位置。

2、利用好B度商桥，B度统计：关注网站跳出率，停留时长，热力图等。

第三，线下销售阶段：(订单量)

1、商桥沟通：包括电脑和手机端商桥是否在线，并及时回复客户。

2、对有意向的客户是否进行跟踪销售。

3、厂家接了的人员是否业务素质较高的销售人员。



第四，是否了解B度的产品，如：问答营销，优惠页，网站头像，蹊径等
。

第五，是否给客户适当的纠偏。让客户知道想做好B度推广，账户表现是
一方面，重点是客户的推广意识，能否配合了的工作。所以，纠偏很重要
。

那么，B度推广能给客户带来什么?订单吗? NO！B度推广可以给客户将较
优质的流量带到客户网站上.所以我们需要做的就是从这些优质流量中帮
助客户找到较终可以成单的潜在客户

广州SEO公司，全面致力于研究B度搜索引擎竞价及网站关键词等系统优
化及托管等服务，我们一直研究B度竞价后台，已经接受了全国各地N+公
司投放竞价和竞价托管服务，并不断持续改善B度推广的帐户结构，以及
尝试新的产品推广方式，从中积累了一套有效可行的B度帐户管理办法，
节约成本、减少恶意点击是我们不断追求的目标。我们的想法是让我们的
成功管理经验，可以帮助到更多的B度推广企业。
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