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您们萌生出想要做淘宝直播的想法，摆在眼前的第一个摇摆项就是，我没有经验，很多人开通直播时完
全不符合官方的准入要求。

现如今淘宝直播的入驻门槛是越来越低，现在已经0门槛了。

以前主抓质量，其他平台的粉丝数量，视频审核，甚至是现场海选，捏得死死的。

对主播的外形，产品表达力，镜头形体，些许的经营能力（不说比肩优秀运营，也是有商业脑袋）都卡
得很死。

不卡死也没招，卖多少货吃多少饭，卖不出货，能力跟不上精进的，自然养不活自己就松开手了。

我从来不会带着批判的眼光，面对一个主播，此处的主播包括创业型店铺老板主播，我已经解决了他们
的几个困惑其中最重要的是----关于如何运作淘宝直播独成交经营，有一套自己的拳法，全面自由。

有些经验是下了毒的，越学越晕头转向，这点现实中早有印证，讲起淘宝直播，不知为何物，很不通透
，对淘宝直播行业赚钱也是迷惘的，脑子是被人当拨浪鼓一样，有人告诉他，不要想着卖货，先如何如
何，那么心态马上会变成一个视金钱如粪土的君子，粪土了几天，受不了了，又听到一些一夜暴富神话
，或者是暴富神话，马上又变成急吼吼要人民币的疯魔了。

好学者，爱说自己没经验，不敢提在淘宝直播赚钱，不敢谈销售卖货，认为自己什么都没有，是该学习
什么技能呢？或者是用自己完全不懂直播的脑袋，打整个平台的主意，看看是不是平台比较苛待，这样
的倾向都是错的，都是用在岗领钱思维衡量独立经营成交。

一个喜欢奢侈品的女孩，只玩chanel，有自己的圈子。他自己也到处收包。

熟悉这个生意的就知道什么手段了，对行业外，我不点破很多，这是规矩。毕竟客人跟我是真掏心掏肺



。

玩CHANEL的和背小CK背普通淘宝货的就不是一个消费档次了，但做淘宝直播，经营成交的核心本质一
样，立好标准玩好一款，某个包只要想买的人，找他买的几率大得很，而且很多时候是先预定，再收包
，货还没到呢，客户就等着了。现金流周转的很快，都是现结，非常舒服的方式。

他们只有几万粉丝，比很多几十万粉丝的成绩还要强。

我不会把这类的案例往出放，大多数人是不相信的，很多人喜欢在网上晃，挖掘行业阴暗面就认为自己
窥见了机密，几万粉丝是看不起的，几百万粉丝，人均薇娅才是他们眼里的淘宝直播，几万粉丝还卖那
么多，肯定是假的，我就笑笑不说话。

轻资产，快周转，与高质量的客户打交道，世界都是诗意美景，不管启动资金是一万，还是50万都有路
可走。

一万这个话我说说罢了，给一部分人听的，小运作也要硬实力，硬实力是硬通货，比人民币价值高，不
信实力，懒的提升实力的要赌博，千万别来找我说你就一万块钱要来搏一搏。

经验和做淘宝直播自由经营成交没有直接关系。

发现了吗？

玩包包的女生，毕业不久，跟工作经验没有半毛钱关系，任何的先学习，再积累再经营搞销售创营收，
都是安慰自己不敢前行的理由。

能不能经营好一个淘宝直播间，和你学习了多少淘宝直播的知识，有没有做主播的经验没有直接关系，
他就不是一个维度的事，是拿毫升跟厘米去作比较。

能在淘宝直播间独立经营创收，只和你能不能满足观众的期待，能不能满足他想要此产品的理想状态，
自身的标准，塑造信任的方式，持续获客的方法，怎么创收的心态，有直接关系。

如果依旧放不下“我要先学习淘宝直播知识，要学技术”的成见，剥离不出来，没法走经过验证可行的
路。那脑袋里想什么都是颅内推理的妄念。

这是看到未来照进现实的感觉。看到未来，走确定的路。
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