
红包墙利用免费的心理引流

产品名称 红包墙利用免费的心理引流

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市滨江区长河街道滨和路1174号2层（托管
：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

遇到金融危机，亏本的基本不是他们。免费模式大多数应用于互联网，当然传统行业也是可以做的，待
会儿举例说明，360公司就是很好的运营免费模式将360快速发展起来的，在卡巴斯基、瑞鑫都收费的时
候，他推出了免费杀毒，这一举动快速的让360公司获得巨大的流量。醉终的结果是，不仅仅360公司没
有因为免费赠送而倒闭，相反那些收费的基本上都倒闭了，而360却越来越好。那么我们在传统行业也可
以经常看到一些免费获得流量，利用其他产品盈利的，比如很多淘宝店、拼多多的店铺，一些产品几块
钱都给你包邮，你可能一直想不到他是怎么赚钱的，而实际上这个产品他是亏本的，因为他想获得流量
，来卖其他产品。小编曾在拼多多销售无人机，低配小编是亏本10元一台在卖，这个价格优势，导致很
多人都愿意来我店铺看看，看到低配版本以后，发现并不能满足他们的需求，于是很多人都选择了中配
和高配，因此一0天卖高配赚的钱，远远超过低配亏损的钱。虽然说这并不是利用免费来做到的，因为电
商平台没有设置免费的权限，但是原理是非常相似的。又比如，在小视频上经常可以看到一些猜拳打折
的，客户和服务员猜拳，赢1次打9折，赢2次打八折，赢5次免单，那么这种手段的目的有两个，一个是
利用免费的心理***，二来让客户有参与感。

相信大家都知道了，老罗明晚8点就开始了他在小视频直播带货的首秀，在行业内引起非常大的关注，这
几天，老罗团队自身和小视频一直在造势，老罗更是亲自上阵，一口气拍了好几个短视频，不得不说，
这次势头起码是造足了。先说一点，之前很多老罗的情怀粉，看到老罗走直播带货之路了，醉近网上很
多评价说，情怀崩塌了，对老罗失望了，信仰不在了。其实，我个人觉得大可不必，直播带货又不是什
么见不得人的事，靠自己本事挣钱没啥，之前老罗欠债发了个声明说，欠的钱会还的，实在不行，他还
可以卖艺还债，那么这次直播带货姑且看作老罗真的卖艺了，成不成先不说，起码这态度就值得赞一个
，个人觉得，比为梦想窒息，至今未回国的贾布斯不知道高多少。很多人之所以认为直播带货相比以往
老罗创业做手机，做产品来说，比较low，上不了台面，这本质上就是偏见。以前我就说过，行业不分贵
贱，难道明星就比网红高0级么？难道做技术的就比做自媒体的高端么？难道办公室打工族就比滴滴司机
高人一等么？真别有这种狭隘的看法，任何职业，只要不偷不抢，合法合规，靠自己本事赚钱就值得尊
重，而赚钱了，某种意义上来说，它就为这个社会创造了价值。即便退一万步讲
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