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产品详情

在熟悉了添加关键字的方法之后，工作只能说做了一半，接下来就是设置关键字出价，这也是令人惊叹

的时候，因为每次点击都花费了真金白银，那么如何设置淘宝关键字出价呢？

如何设置淘宝关键字价格？

当直接加入关键字时，通常会设置一个“默认出价”，该出价可参考本课程目标行业平均水平。但有一

个前提，这个价格必须保证关键字有获取能力，上半年，直通车已经取消了出价时的预估排名，现在已

经不能准确地知道当前出价所处的排位，目前用“流量获取能力”来衡量。

关键字淘宝，关键字淘宝价格如何设置。

它是什么类型？

一般词语：所谓一般词语，简单理解就是比较常用的一些关键字，它们通常是淘宝上被搜索次数多的一

类词语，这类词语如果直接放在宝贝身上，基本上你的宝贝就会被其他人挤在后面，因为你没有更多的

细分。

二、金词：与常规词相比，虽然淘宝上搜索量较少，但竞争程度较低，对这类词的挖掘就是要做关键词

优化要找的，有些人也称这类词为蓝海词，而常规词也叫红海词，因此具体如何查找金词，需要大家进



行数据分析和整理，相关方法本网站也有哦。

三、长尾词：所谓长尾词，简单的理解就是对常规词进行细分定位，继续以毛衣为例，在毛衣后面加上

限定词，如黑色不掉毛纯棉，这个关键词就成了长尾词，也是大家优化宝贝关键词所要做的。

促销词：这个还是比较好理解的，宝贝后面可以加上一些促销相关的词，比如热销的毛衣、包邮款等，

这样会给一些想要促销的顾客提供搜索目标，那么很可能你的店铺就会排在他的搜索关键词前面。

主要分为四类关键字，分别是常规词、黄金词、长尾词和促销词，既然分类了，那么它们的作用自然也

就有了区别。
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