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你不能不懂的淘宝直播讲解套路，正在教学.....

每天5分钟，宸铠教你淘宝直播，淘宝直播怎么宝贝讲解呢？为了提升我们淘宝直播间的转化和销售优化
我们的观众观看淘宝直播时，买买买的体验，也为了让淘宝主播的优质内容覆盖到更多的我们的流量场
景，那么我们做淘宝直播讲解的功能和意义是什么呢？

对于主播而言，淘宝主播在淘宝直播的过程中，每次讲解到一个产品的时候，需要在我们的电脑中控台
上，对你讲解的那个产品，此处要注意我们的链接，里面的商品图片，一定要有一张图是白底的图片，
并且打上标记看点的按钮，淘宝直播的平台会自动的根据你的行为，会为你生成直播看点的内容，

对于主播而言能够提升观众在下单时的成交转化的效率，对于消费者来说，我进到了一个直播间，但我
又不知道该看什么的时候我直接翻看你的宝贝名单的时候就可以切换到他想要的讲解片段了，

有的时候我们的淘宝直播间可能会比较繁忙，观众比较多的时候，忙不开的时候，这就是一个非常好用
的工具。

今天我还要帮助大家理清，在淘宝直播过程中讲解产品的逻辑，以及如何利用讲解的内容产生爆发，

首先第1个我们要做一个产品分析，淘宝主播可以根据产品的特性提炼出，既适合淘宝直播内容又能打动
消费者，并且能够把你的产品说清楚，把以上的信息一次性传达给消费者的方案就是好的方案，

我们当时的文案是

1，新香氛！顶级花园般的馥郁清香，



独特的质地，能量微氧泡深入发基，

升级湿发不打结新配方，

三大黄金营养配方越洗越强韧，

通过我这样讲可能听起来会有点死板，

因为这个是书面的文案，

这个不是我们主播在直播间里口播的文案，那么我们口播的亮点就是，

这个洗发水首次提出了炼发的概念，炼就是那个火字旁的炼，

普通洗发水呢，洗完之后感觉又涩又打结，那么我们这个黄金营养配方不仅仅是洗发，他还深入发基，
层层累积，，每洗一次又强韧一次，长久炼发，然后又是国际顶尖大牌调香师定制的花园香味，这个洗
发的过程中更享受，然后他的这个微氧泡呢，给人体验是非常好的，然后里面又有像金箔一样的质地，
可以打出来像那个奶泡一样的那种泡沫，哪怕是头发在湿的状态，他也不会打结，然后还有那个超模何
穗在带货，泄露了这个超模走路带风的秘密，以上文案然后再经过每个淘宝主播的润色，传达出来不一
样的感觉，

那么我们这个产品的目标人群是18岁到35岁的年轻女性，注重身体和头发的健康，对这个头发损伤比较
敏感，并且频繁有烫染的人群，锁定好人群之后，我们就分析出了几个人群痛点场景，

第1个是头发干枯，

第2个是又毛糙又烫染，然后造成的发质损伤，

第3个就是普通的洗发水只能清洁，不能补头发的营养呢，就留不下来，头发的营养都被洗掉了。

接下来我们就是发现需求，并且挖掘需求，这里我列了一个需求的层级啊，

第一层级基础需求就是洗发清洁护理吗？

第2个就是头发持久强劲，越来越好，

第3个就是，像女神一样的头发，那对于基础需求来说这就是用户买这个洗发水最底层的需求，他选择这
个洗发水的第一动机就是洗头发，在满足了洗头发的需求之后，要给到这个观众更多的惊喜的感觉，增
加他的忠诚度，

所以我们的这个进阶需求就是头发持久强劲，越来越好。最终我们实现利用最大的差异化卖点，我们刚
说的练法，一个火字旁的那个锻炼的炼，结合到用户的最终需求，因为，看到了这个何穗的代言，就是
有一种女神的这种幻想，我们制造出这个主题就是，女神是怎样炼成的，那个练打了双引号啊，火字旁
的炼，然后升华到了这个洗发水的卖点，刺激到他们的购买，

我们在淘宝直播间表现的时候绝对不能以像那种硬邦邦的广告去传播啊，要让主播用这种亲测有效的这
种好物推荐的方式，去感染粉丝，刺激他们的购买，

并且呢，在以上的这个文案中提炼一下，提升这个主播的话术的可信度，提高直播间的观众的观看意愿
，同时，尽量的口语化让产品的效果表达更加具体一些，一定要是软性的话术哈，软性话术，把内容引



出来之后，然后引发讨论，搭配我们的这个kt板氛围的添加，

然后进行测评，接下来就是转化和一些内容创意，我们当时用了，比如说将普通的洗发水比作塑身衣，
在使用的时候能让人保持这个看起来很瘦的样子啊，但是一脱下来，就依然你的肥肉就会又会出现，对
吧？

然后，洗发水的这个，他好像一个哑铃啊，但是它能让你不断的炼成好身材，从根本上，发质就是这样
锻炼出来的嘛，然后有一些这个图片的暗示，我现在来复制一下我们之前主播的口播话术啊，大家来感
受一下这种软性的这种营销话术，

接下来跟大家说说，我最近见到的一款超级厉害的洗发水，和其他的洗发水都不一样哦，它不仅能清洁
头发，重点是首创的炼发功能，大家看这里，我们用普通洗发水就像穿塑身衣，脱下来之后还是肥肉对
不对？我们这个洗发水就像是哑铃一样可以不断的锻炼我们的头发，让我们的头发越来越好，越来越顺
，关键是，我们不用花很多力气去练，同样的时间洗头还能炼发，大家赶快刷起来，啤酒泡枸杞熬夜加
眼霜啊，我们新一代的朋克养生，大家来了解一下喜欢染发和烫发的你，这么硬核的养生神器你怎么可
以错过呢？接下来我们又根据染发和烫发的爱好者，主打这个头发进补的这种卖点，接下来我们又用这
种头发进补的概念去吸引客户，

我也来复制一下当时淘宝主播的话术，给大家看一下哦，最近我又去弄了一下头发，这个发色好看吧，
但是染太多了感觉这个头发又毛糙又干枯，就像是草一样，但是咱们直播间的仙女怎么可能因为怕头发
不好，就不烫不染对不对？

还好我今天发现了一款，这样的神器洗发水啊，大家染完头发之后呢，这个洗发水就像是那个人参枸杞
一样，就像是补品一样，就是给你的头发进补，你再也不用担心头发会受损了，一段话说过后我们又做
了一个小实验，用我们的那个iPad展示的这个洗发水，营养成分对比的一个小实验，提升了产品的口碑
，记住画面开头，嗯，最好是参加一些有奖互动啊，

然后在这个讨论的氛围形成之后趁机呢，软性的植入产品，还有我们的那个霸道女总裁人设的主播，它
的主题就是我养你，啊，说的就是这个洗发水，也设计了几个小实验，可以用kt板做也可以用那个iPad的
动态小实验，提前录好放出来就可以了。

好了今天的节目就到这里，不知道大家有没有收获，如果你听了很多关于淘宝直播提升成长的音频，或
者是学习资料，但还是一上直播就无法应用，那么你可以来到我们的淘宝直播超级训练营中，通过系统
的网格训练和教练一对一辅导，让你快速蜕变成为一个不再为人气流量成交吸粉，互动等难题烦恼的主
播，让你在直播间里游刃有余，如果你渴望快速提升改变，请找到我们
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