
私域直播和公域直播的区别

产品名称 私域直播和公域直播的区别

公司名称 河南青睐实业有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 河南自贸试验区郑州片区（郑东）商务外环路13
号9层904号

联系电话  16638101768

产品详情

直播这个词近是甚嚣尘上，各行各业都在想着能够去结合这个新兴的模式。

 

    我觉得很多行业之所以追崇直播有两个原因，1.现在各行业的拓客越来越难，线索单价过高，而且
还处于一个日益竞争激烈的状态，行业的营销模式一单清楚以后，剩下的就是价格白刃战，看谁投的多
，看谁投的途径多，那不可避免的就会导致费用越来越高。

   2：直播的销售能力和创造神话业绩能力太强，加上一些MCN机构的放卫星宣传，业绩单场几千万
都是家常便饭。这对传统的实业的销售额确实是一个很大的冲击。

    

     直播真的对每个行业都合适吗？答案是的。私域直播和公域直播的区别是什么？答案是有。当下
互联网时代一个词叫大势所趋，就像微信刚出来，很多体制内单位还有大型单位不屑于用微信沟通工作
，很多电话、短信加电子邮件，但是现在世界都在用微信。当抖音出来的时候，还要靠大量的补贴去吸
引用户，而且拍摄的设备、作品质量都有待商榷，而且当时官方的通知渠道都是报纸之类的传统媒体。
但是随着用户增多，现在很多官方都开通了抖音，通过抖音能够更快的去推送一些政策。时代真的像洪
水一样，直播作为一个更先进的宣传方式和媒介，它有很强的社交属性能够进行主播和观众之间的互动
，另外视频直播能够视频语音清楚直观的表达主播的观点或者产品的特性，能够让用户以一种舒适的方
式接受信息。

    如果行业想用好直播需要进行对直播有一个简单的认识，而不是只知道一部手机、一个主播的随意
聊天或者低价讲解产品。直播是需要策划、运营、转化、复购等多环节的配合。就像当下的抖音一样，
刚开始的时候基本都是一部手机随意拍摄上传的，现在的抖音号都是有人设设定-专业器材-拍摄脚本-
后期处理-运营文案留存等多方面的配合才能吸引更多的粉丝。



    所有的直播从范围上分，分为私域直播和公域直播，我们要先闹清楚私域直播和公域直播的区别？

    顾名思义公域直播是公众平台形式出现，平台自带流量，用户可以在平台上开设自己的直播间，类
似于抖音平台这样，用户只需要抖音号就可以开设直播，而且具有流量扶持。但是缺点是流量和管控都
是属于平台，另外平台的算法会给客户不停的推荐客户感兴趣的东西，所以你的客户明天可能明天就会
关注同行的直播。

    私域直播是指自己搭建直播平台，整个营销内容针对于客户或者意向客户，或者是通过其他渠道例
如公域直播等导流进来的客户，私域直播数据完全私有，可以接通企业微信、公众号等私域流量池沉淀
，另外直播间设计风格和功能可以定制，界面和功能更专业，还可以和多种接口对接和二次开发，比如
进行裂变系统对接，裂变系统进行拓新，直播负责运营这也是当下客户触媒习惯的一个比较正确的方式
。

     其实公域直播和私域直播并不冲突，公域直播着重于宣传品牌、扩大影响进行导流，私域直播侧
重于意向客户运营和老客户的维护、裂变。

     另外需要指出的公域直播需要噱头性课程，比如价格促销、功能亮点，因为需要一些短平快的内
容让客户吸引留下来。私域直播则需要更多深耕型的内容，让客户去更多的了解产品、更多的获取周边
知识。公域直播适合快消品、客单价较低的商品，而私域直播适合客户成交周期长、决策成本较高的商
品。

     私域直播和公域直播的区别基本也就这些，而行业是否适合以及适合哪种模式甚至是组合，还有
课程设置、IP打造、运营转化成交流程都是需要一个规划的。
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