
红包墙增加用户获取

产品名称 红包墙增加用户获取

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市滨江区长河街道滨和路1174号2层（托管
：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

减少流失=增加用户获取，在当前的大环境下，人口红利逐渐结束，低成本轻松获取用户的时代已经过
去，如果一个产品的LTV（用户生命周期总价值）总值2.分发能力内容分发的种类可以分为：人工分发、
机器算法分发、社交分发等，当前很多平台都会用多种形式并行分发，根据实际的情况来决定不同分发
方式的权重，这样的好处可以更精0准的向用户推荐信息，可以保留社交链关系。分发是信息和用户之间
重要的纽带。分发能力的核心主要是：用户与信息之间的有效匹配，用户能更快更好的获得他需要的内
容，则用户就更容易留下来，（提升用户的留存是减少用户流失的方法，减少流失=增加获取），也更
愿意进行付费。3.商业变现商业变现大体分位：广告、电商、小说、游戏、直播、付费会员等，商业变
现是直接收入的路径，其重要性不言而喻。无论我们是哪种产品我们都要遵循一个原则，那便是，醉高
变现效率来提供相应的变现路径，也就是寻找适合产品变现途径。这里我们简单的通过产品类型进行一
些分类，并找寻其变现模式，来让大家理解商业变现。（1）社交产品类：这类产品拥有者强社交链沉淀
，适合游戏和广告变现。（2）信息流产品：当前的信息流产品主要是依赖广告收入，用户的浏览对应着
广告的曝光，以及更适合的原生广告（内容即广告）。

（3）短视频产品：短视频产品例如：小视频、快手等产品，他们主要是通过直播、与广告结合形式，比
如醉近比较火的小视频网店、直播带货等。（4）工具型产品：工具类型的产品是相对特殊的存在，它有
着异于其他产品的特点，那便是用户即用即走（呼之即来、挥之即去），不会过长时间停留，变现能力
差。听起来并不是什么优点，但是这是工具类产品要面对的实际情况，对于这类产品，商家往往会采用
会员、限时使用权、终身买断等方式进行变现，例如Photoshop、付费录屏软件、迅雷、百度云盘等工具
，用户只有购买才能获取到想要的功能。当然还有一些同类型产品虽然不会以买断、会员形式出现，但
为了提升变现能力，他们想办法在App内添加信息流内容、消费场景，以增加用户的停留时间、增强变
现能力，比如万0能WIFF钥匙。（5）长视频平台：爱奇艺、藤0寻视频、优酷等主要以广告和付费会员
为主，比如视频的前插广告、暂停广告；会员免广告、会员提前看、会员限定内容等。（6）社区类产品
：社区类产品往往附带着用户属性
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