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产品详情

近两年来，国际贸易环境一直不太稳定，欧美大国实施贸易战限制中国企业，但挡不住中国品牌前进的

步伐。让易海创腾和大家一起聊聊出海大军之一的——激光设备行业。

常见的激光设备包含激光打标/雕刻（laser marker/laser engraver）、激光切割机（laser

cutter）、激光焊接机（laser welder）。过去，以欧美生产出来的设备稳定性更高，所以一直占据着绝大

行业市场份额，近几年来，我国已开发出拥有自主知识产权的系列工业激光产品，对于小型的激光打标

雕刻设备已经有很大的进步，外贸份额逐年增加，涌现了很多优质企业。易海创腾将以易海创腾的客户

案例作为代表，和大家共同揭开激光行业的发展之路。

01 我国激光产业的发展之路

2010年以来，得益于激光加工应用市场的不断拓展，我国激光产业也逐渐驶入高速发展期。2018年中国

激光设备市场规模达到605亿元，同比增长22.22%，2011年至2018年复合增速达26.45%。2019以来，年速

继续保持20%以上。

2014-2019年中国激光设备市场规模走势

数据来源：《2019-2025年中国激光设备行业市场竞争格局及未来发展趋势报告》



在产业集群方面，目前我国初步形成了珠三角、长三角、环渤海和华中四大激光产业集群，从地区来看

，华中地区、华南地区和华北地区市场占比较高，三者之和为75%。同时激光设备行业庞大且应用广泛

，基本形成了激光晶体、关键元器件、配套件、激光器、激光系统、应用开发、公共服务平台的产业链

。

数据来源：《2019-2025年中国激光设备行业市场竞争格局及未来发展趋势报告》

02 从谷歌数据看激光产业的市场机会

了解了行业的发展趋势，下面我们尝试通过Google来分析行业大数据，看看结果会是如何。

首先我们来看看谷歌趋势中，激光切割机关键词的搜索热度及地区分布情况。

以laser cutter

machine关键词为例，可以看出在谷歌上全年的搜索热度相对比较平均，没有明显的淡旺季之分。

在分布上，近5年来，居于搜索热榜分别为南非、澳大利亚、英国、菲律宾及美国。

下面，我们针对性看看不同市场的用户需求：

A.美国用户的主要需求：

木材：雕刻、打标需求极大

价格为采购参考因素之一：特价、二手

产品应用领域：金属&纸类较多

小机型搜索量大：迷你、桌面、便携和个人使用机型

B.南非用户主要的需求：

本地服务诉求高：搜索多包含地名(南非/约翰内斯堡/开普敦...)

价格为采购参考因素之一：特价

小机型搜索量大：桌面、迷你、DIY



C.印度巴西等国用户主要的需求：

价格极为重要

产品类型：光纤搜索占比较多

小机型搜索量大：迷你、小型、便携

了解了这些大数据之后，接下来我们以易海创腾的合作客户，某大型激光企业作为案例来做进一步分析

。

A.客户背景

多年外贸行业经验，一直以展会获客为主，2020年开始起步线上营销

B.广告方案

Google Ads搜索广告：定向有确切需求的搜索用户，进行广告投放

YouTube视频广告：通过视频方式，更好呈现产品功能，成为搜索广告的有益补充

C.项目难点

大型机械行业搜索排名竞价激烈，转化成本高，需要通过投放策略优化，增加转化数量，降低转化成本

。

我们来看看谷歌关键词规划师后台的关键词数据：

可以看到，laser cutter等主词平均谷歌竞价单价约为10-30元的区间，那么进行谷歌竞价是否有利可图？

对谷歌竞价广告有一定了解的小伙伴应该知道，大型机械设备竞价每次点击费用都不会太低，因此，有

效的广告投放策略可以减少投放前期试错成本，提升转化效率。针对大型机械的投放特点，我们的优化

师根据投放主题，为客户设定了不同的广告系列和广告组。制定投放策略如下：

产品词覆盖面较大，进行低预算投放，获取更多覆盖面

长尾词精确度高，可以提高出价，获取更多的目标用户

品牌词针对性强，搜索用户相关度高，转化度较好，进行长期投放



但关键词毕竟流量有限，搜索广告竞价激烈，如何才能获取更多曝光和更低的转化？很显然，成本才是

制胜的关键。

因此，除了搜索广告，我们也为客户选用了时下流行的YouTube视频广告，原因之一是YouTube迅猛的增

长力及巨大的流量，非常适合作为搜索广告以外的补充。再者则是由于产品本身的特性，大型机械机构

复杂，客单价高，利用视频的形式，可以直观展示产品运作状态和加工效果，让客户对产品性能有更直

观的认识，更容易带动广告转化。

在视频广告投放策略方面，我们的优化师也做足了功夫。

覆盖定向近期有搜索相关产品的受众人群，避开搜索广告中关键词竞价的直面竞争，获取更多的品牌曝

光机会，以更低的成本完成转化。

结果，以搜索广告及视频广告结合的方式，我们帮助客户达成了一个阶段的推广目标，目前正针对高潜

力的用户人群进行再营销，争取更多转化机会。

月均曝光次数：250W次以上

付费广告占网站流量总比95%，为网站带来更多的访问量

付费广告询盘站网站询盘65%，极大满足外贸业务拓展需求

覆盖55个市场地区，获得更多的品牌曝光与认知

03 总结

上面我们分析了激光切割机在谷歌竞价推广的一些大数据及推广思路，对于激光设备不同模块的产品，

利用谷歌推广是否都有利可图呢？

A.激光打标雕刻设备：

上述分析，大型机械设备点击单价在10-30元不等，因此，易海创腾建议，推广激光打标设备产品时，不

能只选择一些常规通用产品，可以选择一些紫外、大功率光纤激光打标机进行谷歌竞价，客单价相对较

高的便携式激光打标机，常规激光打标机，谷歌竞价的风险比较大，即使考虑品牌和老客户返单，总体

算上来可能保本，或略有利润。



B.激光切割设备：

这类产品价值比较高，即使谷歌竞价能比较划算的拿到客户的询价信息，但是不会那么轻易成单，要考

虑到产品本身质量/品牌影响力/价格/售后等问题，所以，在客户无法登门验厂的情况下，视频广告是较

好之选。

C.激光切割焊接设备：

激光焊接设备比激光打标雕刻设备价值略高一点，比激光切割设备又低很多，实际上这个产品单价与利

润来说是可以的，奈何就是客户需求不是那么大，如果对这个行业特别懂，把细分词全部挖掘出来，即

使谷歌竞价推广也是可以的。

总而言之，广告不是企业的救命稻草，但称得上锦上添花的利器。任何营销渠道，都不能只看短期成本

，而应该把眼光看向更高处，才能有更好的生存发展机会。在海外营销道路上，易海创腾也一直在努力

，希望为企业带来更的推广效果，欢迎广大外贸企业莅临我司咨询。

04 关于易海创腾

广州易海创腾信息科技有限公司，是谷歌授权的广州Google出海体验中心运营方，目前在广州、深圳两
地拥有超百人的服务团队。

公司专注于整合有效的全球推广资源，依托数字营销推广优势、借助全球海量媒体渠道，为外贸出口企
业提供推广策略咨询、SEM广告投放、品牌与内容营销、SEO优化、外贸建站、SNS海外社交媒体运营、
小语种翻译、视频制作等一站式海外营销解决方案，目前已成功助力500多家企业成功扬帆海外，找到全
球买家。

我们的服务以结果为导向，创始人拥有20年的市场营销推广经验，团队核心成员来自意大利、泰国、阿
尔及利亚等地，具备国际化一线视野，丰富的行业服务经验，能帮助企业进行全面的市场数据调研，定
制高效的营销推广策略。
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