
南阳短视频引流变现完整攻略特训班开始招生,报名在线

产品名称 南阳短视频引流变现完整攻略特训班开始招生,
报名在线

公司名称 南阳企常青信息技术有限公司

价格 500.00/期

规格参数

公司地址 卧龙岗汉画街118号建工集团院内

联系电话 15225602960 18238118463

产品详情

南阳垂类电商变现Zui核心的要点：选品、营销型文案、短视频的风格化。以下的分享都是王老师通过实
践总结而来的，欢迎大家留言交流。

一.选品

对于电商行业的从业者来说，选品的重要性应该是不言而喻的。那么在这些短视频平台上，如果你想要
去做选品的话，需要考虑哪些维度呢?

一个选择是选大众类。

选择那些有大众基础、全网爆款的类目。考虑它综合的受众面是不是够广，用户消费的门槛是不是足够
低很重要。

比方说像服装、美妆，可以选择一些季节功能性的选品，这样的话，如果想开拓一些供应链资源就不会
非常难，否则当你想要去做供应链，特别是你本身又不在这个行业，成本就会非常高，直接会决定商品
盈利的效率问题。

另一个可以选择新奇特类。

特别是新奇特类当中偏中低价的产品，比如说 100
块钱以内客单价的产品，这些其实是非常容易出大爆款的。

你可以紧跟那些做得相对成熟的账号，也就是说去借全网的流量趋势，在抖音的平台上，有一些博主把
一个品做爆了，往往快速跟进的人也很大程度上容易爆，或者说出单的概率会更高。

Zui后，还需要提醒大家的是，选品时一定要把控利润率。比如说一些食品类目，相比美妆、服装产品，
它的利润率就是偏低的。



总的来说，在选品方面，对于刚入局的小白可以选择尝试大众品类，但是对于那些有电商运营经验，尤
其是有数据分析能力的同学，建议专门去找一些上升类目，监控第三方的数据平台，每一个月或者说每
个季度会有一些机会爆发出来。

二.销售型文案

除了选品之外，对垂类电商变现还有着关键影响的是——销售型文案的撰写。

销售型文案，应该是一个运营从业者必备的技能点，特别是电商的品类运营同学，文案能力水平的高低
，对于一条视频的带货量是有直接决定性作用的。当我们拿着同样一款产品去做投放测试时，不同文案
测出来的ROI，往往能相差出一个非常大的倍数。

那么，短视频的销售型文案怎么写?

之前在公众号里卖货纯粹是靠文字，所以文字一般会非常长，需要层层递进展开说服逻辑，把产品卖点
讲清楚，要采用五要素(who;when;where;what;why)，讲用户痛点、产品介绍、购买理由、信任背书等吸引
用户下单。

但是在短视频中，一个视频本身就 60 秒，虽然现在长视频可以拍 5
分钟，但很少看到垂类电商的短视频会拍长视频做转化。

在一条短视频的销售型文案中，要把产品卖点讲清楚，Zui多从五要素里选三个，其实如果能聚焦到 1～
2 点信息点是Zui好的，一旦超过三个信息点，对于变现转化就一定不友好。

因为用户在看短视频时，大部分是为了消磨时间的，不会对单个视频有很大耐心，所以一个视频一定在
前几秒就要吸睛，而当信息点多了之后，就很难在前几秒就把用户留住，用户就会流失走。

在这么短的时间内要传达什么信息?传达涉及产品生死存亡的关键信息，或者说利益要素。

一个就是用户的核心刚需。对于不同的人，所关注的利益也会不同，信息的优先级排序是会不一样，所
以需要找准你的产品针对什么样的用户群。

简而言之，就是把用户Zui关心的利弊直接放到视频一开始。

三.再者，就是利益驱动。

一上来就直接告诉用户，现在这个产品是市场Zui低价，基本上，只要讲出这句话，用户的前 5
秒留存是不会出太大的问题的，当然这个就对于选品和供应链资源有一定的要求了。

Zui后，如果可以，还可以在视频后面或者中间，做下情感诉求的升华。

一、开班通知！短视频涨粉+变现实战训练营

1、报名时间：2020年12月10日--2020年12月23日。

2、报道时间：2020年12月23日（全天）

3、开班时间：2020年12月24日（上午九点）

4、课程安排：2020年12月24日  上午09:00--12:00



下午15:00--18:00

晚上19:00--21:30

2020年12月25日  上午09:00--12:00

二、课程内容！

1、短视频变现的二十种方法

2、短视频变现的长尾理论

3、短视频变现的矩阵传播方案

4、短视频衍生品的变现方法

三、联系我们

1、报道地址：南阳市卧龙区汉画街118号（短视频直播带货创业特训营 ）

2、咨询加微信：

四、你关心的

1.场地费用：399元（加班主任微信支付）

2.学习效果：开课上午2个半小时如不满意直接退款走人。

3.吃的问题：四菜一汤、主食米，面，馍、每餐10元。

4.住的问题：每人40元（双人间）土豪的单独房间80元（凤栖主题酒店）。

五、 学习福利

1、全程录像录音赠送

2、全套课件电子档赠送

3、参加培训结束后颁发高一级直播培训师资质证书，颁发机构由河南省人力资源和社会保障厅（参训学
员980元，非学员1980元）

六、 我们对你的要求

1、年龄18-45周岁

2、高中以上文化程度

短视频秘诀，现场，王老师也与大家分享了做短视频的几个秘诀，干货满满。

切换“小屏”思维要趁早



思维核心：内容短平快，视频节奏强，信息密度高

内容越垂直，粉丝粘性越高

垂直定义：保持在一个相对固定的领域持续创作。

想涨粉，人设包装是第—步

弱水三千，你要做一眼被看到且被记住的一瓢。

善用3W原则：

我是谁？--列标签（你我他，求同存异，真实适配）

我要吸引谁？--粉丝画像（确定垂类，明确需求，调整人设）

我要干什么？--确定内容（确定垂类，细分属性，持续产出）

巧用本地热点，丰富内容来源

本地内容4大主题：

新闻资讯：突发、气象、民生、服务；

景观景色：地标建筑、科技设施 ；

风土人情：民俗、美食、旅游攻略；

政务产业融合：+农业，+文游，+扶贫，+特色产业 ⋯⋯

王老师也介绍了包括直播打赏、直播带货、“快享计划”、“快接单”、内容付费在内的商业化变现模
式。
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