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大家好，我是老宋，今天给大家讲的是做店铺单品打爆和全店动销该怎么选择？

 

大家做店，一般都是以单品打爆或者全店动销二选一的形式来操作，但大家在选择方式前，知道单品和
全店动销这两种形式各有什么区别吗？或者换句话说，你知道自己的产品，是适合单品，还是做全店动
销吗？

 

今天就给大家分析一下，单品推广及全店动销我们该怎么选择。

一、单品or全店

首先，我先和大家分析一下，这两者的区别：

1、单品

所谓单品，即店铺通过多多搜索、多多场景、多多进宝等各种方式，先主推一款产品，将其打爆。打爆
后就通过这款单一爆款来为店铺实现引流、盈利。

 



这种形式的好处是，单品能够在关键词下获得足够高的排名，同时也能为店铺引入足够的流量及销售额
。但这种形式同样有其缺陷，缺陷有两点。一是单一款式想要做成爆款，前期所需要投入的推广成本是
很高的；二是，单一款式为店铺引流，一旦产品出现了问题，会直接影响到产品获流的能力，对于店铺
来说风险性太高。

2、全店动销

全店动销，即通过全店多款产品去获取流量和数据，在多款产品数据的累积下实现店铺盈利。

这种方式的好处是，对于每款产品，我们不需要花费很高的成本也能实现一定的流量和销量。并且即使
当一款产品因为某些情况出现流量下滑，也不会影响到店铺整体的布局。

并且对于非标品来说，全店动销还省去了我们测款的步骤，因为在全店动销的过程中，就是在逐步实现
测款效果的过程。在这一阶段下，款式好的产品自然会获得较好的流量数据，这个时候我们再单独拉出
来，给到额外的推广花费即可。

并且，通过多个款式一起发力，即使在没有爆款的情况下，我们也能够通过多款数据的积累来做好店铺
产值，帮助店铺爬升层级。

那全店动销有没有劣势呢？自然也是有的，全店动销的局限性在于它只能适用于部分的类目，无法针对
所有类目。具体什么类目适合什么样的操作，我会在下面来和大家分析。

二、适用类目

我们要怎么判断自己的类目是适合单品打爆还是全店动销呢？我们分别来看看：

1、单品打爆

要适合单品打爆的类目，一定是要能够充分利用好单品打爆优势的类目。那这种类目有哪些特点呢？

看重销量：当用户在购买产品时对销量比较看重，那这种时候就会更适合选择单品打爆的方式来操作。
只有一款高销量的产品，我们的产品在同行中才会有足够的竞争力，才能实现转化。

款式数量少：有些类目上新频率低，全店就只有几款产品，那在这种情况下，最好也采用单品打爆的模
式来获取流量及销量。或者已经做到类目top，可以扩大产品线来突破瓶颈。

各款产品间无明显关联：当各款产品间没有明显的关系时，也会更适合单品打爆的模式。

类目竞争小：当类目竞争小的时候，我们可以不用花费很高的成本就能拿到类目的流量，那在这种情况
下，我们就可以选择单品打爆的模式来操作。

其实看这些适合单品打爆类目的特征，有些商家可能想到说是标品。但要注意，并不是所有标品都适合
做单品打爆，有些做全店动销反而能带来更好的效果。

举个例子，居家百货这种标品就比较适合做全店动销。对于这一类目的店铺，用户在进店后往往不会只
购买一款产品，所以会适合全店动销的方式来做店。所以最终选择哪种方式，还是要具体到类目分析，
不能一概而论。

 

全店动销的优势比较多，但全店动销的限制条件也会比较多，接下来会以适合全店动销的类目特征来分



享。

销量因素影响较低：刚才讲过，看重销量的产品会更适合单品打爆，那要做全店动销，销量因素的影响
自然不能太高。

不过要注意，是销量影响较低，但我们如果能够做好销量基础，还是要尽量去维护的。

高动销：高动销的类目会比较适合做全店动销，所谓高动销，即用户通过单一产品进店后会购买多款产
品，整店能够实现高动销率。前文举的居家百货类目就属于这种类型。

款式多：要实现全店动销的店铺，店铺中产品一定要多。所谓的全店动销，就是通过累积全店多款宝贝
的微薄流量，实现整个店铺的销售转化。只有款式够多，累积起来的流量规模才能越大。

类目大：类目越大，我们的产品才能获取到足够的零散流量。如果是小类目，流量基数小，那可供我们
获取的零散流量就更是少的可怜。

在清晰了单品打爆和全店动销两种做店方式的差异后，相信大家对于该如何选择做店方式有了更清晰的
规划。

不过最后还要和大家说的是，这两种做店方式虽然说有所区别，但并不矛盾。我们可以将两种方式结合
起来，集合两种方式的优势，规避劣势。

但具体该怎么操作，又会有许多要讲究的地方，今天的内容主要以分析这两种方式为主，其他我就不另
外赘述了，有感兴趣的可以咨询我。

 

浙江天赞网络科技有限公司，拼多多代运营专家，我们是国内早期从事拼多多代运营的电商公司,为拼多
多商家提供文案视觉设计,店铺装修,信息发布,信息优化,活动营销策划,推广引流和粉丝维护、深度运营、
电商咨询等所有后台操作。可以真正帮助商家做好网络营销,清理库存,提升交易量,实现共赢!本公司是一
家专业为拼多多商家提供代运营服务的公司，致力于打造爆款，推广引流，装修设计为一体的一站式服
务体系，本公司有二十一支专业的运营团队，运营人员具备丰富的拼多多运营经验，致力于店铺没流量
，没转化，花钱推广没效果，让卖货不在是难题
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