
实体店做活动软件付出的成本

产品名称 实体店做活动软件付出的成本

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市滨江区长河街道滨和路1174号2层（托管
：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

大数据技术可以通过人们在互联网上的查询、购物等行为记录以及相关言论等信息，判断其性别、职业
、年龄、兴趣爱好、需求特征以及购物习惯。可以说人们已经在互联网上无处遁身。互联网上的垂直电
商，就是针对某一特定的客户群体提供服务的。垂直电商凭借着细分的品类特性,可以在营销层面上以精
0准性和互动性赢得消费者的青睐，使消费者有该方面需求时，第0一时间想到该网站。例如，3C首0选京
东，图书认准当当，买儿童用品去红孩子，选化妆品上聚美优品等。这就是定位的作用。目前，互联网
上有巨量的小型垂直电商，面向小众群体经营利基产品。从纵向角度看，企业可以从上至下对所服务的
顾客细分、细分、再细分。这样，企业面对的顾客就是小众顾客群甚至单个顾客。反过来，企业也可以
自下而上，将一个个分散的差异化顾客集合起来。这两种做法殊途同归，都可以运作“长尾”模式以及
获取“范围经济”。总之，互联网为顾客“聚”、“分”提供了巨大便利性。3.改变顾客价值顾客价值
是顾客效用和顾客成本之比，是顾客对其认知到的效用、利益与其付出成本（产品及服务的价格和价格
以外的交易成本）进行权衡后的总体评价。互联网红0包墙改变顾客价值，也是从价值比值的分子（顾客
效用）和分母（顾客成本）两个角度切入的。(1)为顾客创造了传统红0包墙无法提供的顾客价值和体验
比如

就电子商务而言，网上商场的一个重要优势在于品种的无限多样。在现实的有形商业形态中，总有许多
消费人群和需求量较小的商品得不到展示的机会，因而小众人群的个性化需求得不到满足。而互联网能
容纳海量信息，能展示并交易几乎无穷多的产品，从而能解决这一问题。从经济学角度看，互联化扩大
了市场范围、深化了社会分工，是一种自组织程度较高的市场机制，为供需双方创造了福利。又如，就
互联网金融而言，首先品种众多——从消费类金融服务、供应链金融服务，到交易支付、担保服务，以
及投资理财服务等，可以为某些顾客提供一站式的解决方案服务；其次，服务过程便利、快捷、安全。
比如“支付宝”以及“余额宝”，将支付和理财两大功能无缝对接，满足了顾客金融资产流动性
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