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超推荐也是给商家的一种推广手段，但很多人也会把它和淘宝直通车做比较，那么开超推荐的效果会不

会比直通车好呢？部分商家在这一点上也不敢肯定，所以，我们就谈谈这一内容。

超推荐，超推荐的效果是否比淘宝直通车好？

两者都很好，只是宣传方法不同而已。提示各位刚做新店的人，有能力的人，一定要把这两个推广工具

掌握好，两个工具一打开，就等于两条腿走路，对新店的人群定位、人群打标出，以及新店权重的提升

，都有很大的帮助。

因此，两种工具都非常重要。每个人都应该努力。另外一个很重要的一点就是，在不了解玩法的情况下

，不要盲目的去开。因为你会浪费很多钱尚无影响因此，在使用之前，大家都要学习所有的推广教程。

这两者的区别是什么？

首先，资源不同，车是通过搜索后产生的浏览，而推是匹配人群的购物行为，为自己推荐相应的商品。

在这个维度上，前一种是主动搜索，后一种是匹配显示，车是人找货，超级推荐是货找人，所以，这两

种方式都很好。



二是周期差异，汽车周期短，建议相对较长，但也不差。

三是推广形式有差异，超推是推单的工具，除了可以推单外，还可以推荐图文，直播等，符合一些网红

店的需求。

四、分类反而各不相同，烧车是要拉新的，超推可以做新老潜客分层，虽然有时候各种类型也分不清，

会出现为本身就有高成交概率做了不少投放的情况。

当然也不反对大家，谁的投机性比较高，谁的投机性比较大，同时要考虑周期，建议周期比较长，马上

成交带来的免费和过段成交带来的免费，有一点区别，但仍然有用。

超推对于人群的定位更加精细更加全面，比如达摩盘人群，这些功能只适用于店里的人群，所以，尽量

两种工具都可以使用。比较效果，看看自己适合哪一种效果，或将二者结合使用，也是可行的。

实际上，超级推荐和直通车都是很好的工具，但它们也有区别，如果大家有条件可以两者都用，这样可

以帮助大家稳住来自不同渠道的顾客，但在使用之前，建议大家先去了解一下这方面的知识，不要太随

便就投入，否则没有效果。
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