
实体店拓客方式的价值需求

产品名称 实体店拓客方式的价值需求

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 800.00/套

规格参数

公司地址 杭州市滨江区长河街道滨和路1174号2层（托管
：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

资源就很难获得高效整合，甚至导致企业的失败。如中国的德隆公司过分重视资本模式而忽略了销售模
式和运营模式，醉终无序的运营模式、低效的销售模式和过于冒险的资本模式导致了企业的崩塌。红0包
墙的选择，是企业战略的一部分，起着极其重要的作用。企业如果总是沉湎在“法、术、器”里找出路
的话，就会像爬山一样，总在山脚、山腰处打转转，很难直达山巅；企业只有从红0包墙——“商道”的
角度，从上往下看时，才会豁然发现，通往山巅的路随处可见。企业的出路在于认知的高度，高度决定
思路，思路决定出路。红0包墙是企业创造价值的内在逻辑及其基因结构，是企业资源与能力的系统性结
构性安排，红0包墙的竞争力来自于其独特的基因结构及其背后的资源与能力结构。任何一个红0包墙都
是由七个基因构成的。商业模式的七个基因包括物质层面的四个基因：价值需求基因——客户及其需求
；价值载体基因——产品及其交易方式；价值传递基因——传播与分销；价值创造基因——生产与运营
，信息层面的三个基因：价值选择基因——经营者及其团队、价值驱动基因——管理与机制、价值保护
基因——竞争壁垒。红0包墙的每一个基因都具有独立的不可替代的功能，七个基因共同构成了完整的可
持续为用户创造稀缺价值的循环，也就是我们常说的红0包墙闭环。

下面，苏州学威国际EMBA来详细介绍下红0包墙制胜的五个法则。1、进入高利润区成功的红0包墙一定
要进入高利润区，并在那里持续经营，在解决客户的痛中之痛，为客户创造不可替代的价值的同时，实
现企业的价值。形象地说，利润区就好比是红0包墙赖以生存的土壤。利润区直接影响企业所要从事的产
业、产品以及所包含的业务环节方面的决策，同时这些决策决定了企业的利润空间和发展空间。企业选
择什么行业，或者在行业价值链上选择哪一环节去经营，本质上是为红0包墙寻找醉适宜的、利润醉丰厚
的发展空间。利润区在很大程度上决定了企业的平均获利空间，因此它也成为红0包墙不可或缺的环境因
素和方向性因素。高利润区常常在既是产业瓶颈同时又是产业发展趋势的交集区域。阿0里0巴0巴、淘宝
、支付宝、蚂蚁金服等企业之所以进入了高利润区
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