
淅川短视频直播营销、靠谱的在线带货培训课程招生

产品名称 淅川短视频直播营销、靠谱的在线带货培训课程
招生

公司名称 南阳企常青信息技术有限公司

价格 2500.00/期

规格参数

公司地址 卧龙岗汉画街118号建工集团院内

联系电话 15225602960 18238118463

产品详情

淅川互联网+直播带货具有互动性强、消费黏性强、互动性强、亲和力强的优势，为受疫情严重影响的
各类企业提供了新的发展机遇，推动电商直播与市场、传统企业的融合发展，开启发展“线上引流+实
体消费”的新模式是大趋势。 企常青网红基地进一步指出创业仅仅有热情是不够的，关键是要具备一定
的知识和技能。这就需要我们通过不断的学习、反复的实践和认真的思考来增强自己的创业意识和创业
能力。

DAY-1

短视频的趋势与商业价值

抖音/快手平台哪些底线不能碰

商家/个人如何借力短视频做好营销？

DAY-2

为什么你的作品上了热门变现难？

短视频账号定位法则

短视频内容定位六大原则如何设定？

DAY-3

10大必上热门短视频技巧解析

如何借力N种套路快速吸粉？



手机短视频拍摄+剪辑技巧

DAY-4

新手小白如何选择自己适合的直播平台

直播间风格定位如何制定

天生我材必能播！直播镜头感训练技巧

DAY-5

如何让产品讲解的生动好卖？

如何展示和组合直播产品更好卖？

直播过程中如何和粉丝互动，如何增粉？

DAY-6

为什么别人的直播间搭建的那么好？

直播间如何巧妙的处理售后？

直播间让粉丝炸场！爆场！技巧

如何让你的直播间活动不断！天天有新料！

直播间销售十大技巧

DAY-7

学员账号诊断+学员产品直播带货套路拆解

以下3大问题的直播电商从业者，那就更加需要系统的知识梳理和指导了。

1.直播凭感觉，出单靠运气

很多直播带货新手，犹豫没有方法，也不学方法，经常凭感觉去直播：

比如直播间互动话术，就去网上搜一堆直播带货话术大全；

比如要写直播带货脚本，挤牙膏似的东拼西凑，有没有用不知道，仪式感要到位；

比如要做直播数据分析，只知道把直播间粉丝、音浪、成交量等数据罗列一遍；

......

这样的结果往往是“成败在天”，这类童鞋很容易就陷入“好像什么都干了，但是什么都没干好”的状
态，甚至对直播开始产生怀疑。



2.缺乏系统梳理，无法独立解决问题

还有一些人，对直播带货没有系统全面的认知，每次遇到问题，只能找一些客观的理由，但是没办法发
现真正的问题，更别说独立解决问题了。

长此以往，直播间人越来越少，没过多久心里就已经打起了退堂鼓。

3.想要改变现状，却苦于无人指导

当然，我们也知道遇到这些问题的人都想改变现状，想快速找到一条行之有效，能出单、能提升直播间
人气的方法论。

但实际情况是，身边直播做得好的人也不多，甚至没有，想请教一下，也找不到合适的人。

虽然不是人人都需要参加直播带货培训，但是如果存在以上问题，那来一场线下培训之旅或者是线上的
直播带货课程学习，也是很有必要的，至少他会让你少走弯路，快速实现变现目的。

在淅川选择直播带货培训机构的时候需要注意特别挑选有品牌背书、有实操案例、师资力量雄厚的机构
。有一句广告词“大家说好才是真的好”。

这一点也适用于我们挑选靠谱的短视频直播带货培训机构。在选择短视频直播带货培训机构，不妨多看
看该机构已有学员对平台的反馈。

总得来说，直播带货是大势所趋。虽然目前淅川直播带货培训市场鱼龙混杂，但是对于新手小白来说，
学习还是很有必要，前提是要有一双火眼金睛，能够判断并挑选靠谱的短视频直播带货培训机构去学习
。
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