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产品详情

下午跟大家来分享淘宝代运营 公司的内幕，作为一个近10年的电商人，说的话只能客观表述，不带任何
色彩来写这个内容，就是想让这些做电商的朋友们能多了解下代运营环境，避免踩雷。一是从时间角度
来分析这个行业的变化，从12年开始接触这行业，那个时候的商家对淘宝和淘宝代运营公司都是很友好
的态度，就是想一心赚钱，而且还能实现。我记得我这个行业接触的一个品牌方是我们江苏宿迁做家具
类的店铺，在公司里谈了两天，从运营，设计，推广，客服全部了解透，第二天晚上说把两家天猫店铺
都交出来做，这样就顺其自然的合作，接下来的合作一个店铺主攻直通车，另一个店铺主攻刷单
，你还别说，这样做销量也都能做到200万一个月，此时回头看看那几年的运作真是让人羡慕不已。 再14
-15年，我开始摸索做淘客，手上也有大把客户做淘客，做折800与卷皮也能创造百万的数据，而且不费
吹灰之力。我说的是不是太夸张了？！不夸张，那时候淘客为王道。再17-18
年，做车，做刷单，做淘客，都没什么卵用的，综合性的运作手法越来越明显， 没有一条方式是一定有
效，必须得走心了。在19-20年运营方式演变成啥，OMG,买它，买它，这魔性的声音充满在整个电商圈
里。消费者，商家，渠道，平台疯狂似的在升级。 二是从公司角度来分析这个行业的变化，我前后在
代运营公司待了3家直到自己创业，初进一家公司印象超好，入这个行业的启蒙公司，专攻美妆与户外类
目，那个时候我加入的时候有一家大品牌药妆店铺与国际品牌在运作，只消化这品类有品牌方，一是专
业，二是资源对口，三是有底线； 第二家公司冲着老板是阿里系出来创业而加入， 有能力，有店铺，但
没有珍惜，没有做好服务，只是一味地要求招商不断进新客户，服务放一边，续签几乎为零，一年中我
怀孕了就离开的； 第三家公司合作的品牌还是很多的，盘子很大，中间因内部人员出去创业而调整很多
方面，重续签，理念是对了，但主要是有用的人才都是频频流失掉，对公司的创伤性是无人能比，不过
从第三家公司出来创业也是做自己的定位，人不要多，在于精，果断增加了一条业务线，拼多多平台运
营+自营，出来创业有两年时间，得出一个道理，生意就是要给客户提供生生不息的服务内容！唯有这
样才可以立足，要不然会被残酷的市场淘汰掉，连招呼都不会有。 近日谈到一个品牌方，谈到很深入
，不过我们聊着聊着双方都很生气，他生气的是感觉深圳某个代运营公司（还有香港分公司）把他当傻
子了，我生气的是这市场上还有这么一颗老鼠S存在，在破坏代运营，品牌方以及平台的认知。情况大概
是7万一个月服务费用，提点是5个点，除了给品牌刷单+开车8000元每日（产出是9000元），其他就会甩
锅，提到品牌方理念不行，产品不行，我擦，产品与理念不行，你在收钱前死哪里去了，没有金刚钻别
揽瓷器活啊，兄弟，都在江湖混的，迟早是要还的，良心不痛么？ 这品牌方与他合作快一年时间，就开
过一次会议，哈哈，好神气，这是佛系的运作么？ 目前在我们杭州运营公司走心服务都不一定有客户
买单，还要走肾，更何况你还想敷衍了事，这是要寻死的节奏。
交个朋友，想要了解淘宝代运营的内幕请找我。
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