
红包墙提高竞争壁垒

产品名称 红包墙提高竞争壁垒

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市滨江区长河街道滨和路1174号2层（托管
：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

提高竞争壁垒。在拥有了较大的用户基数之后，很多事情便在移动互联网的支持之下成为可能。对于很
多创业者来讲，醉重要的还是应该回归创业的本质，去考虑如何将产品的核心功能做好，让其为用户提
供更优质的服务以及更大的价值，从而获得超预期的用户体验，而不是盲目追寻企业估值。我建议创业
者，特别是智能硬件创业者忘掉一些资本的喧嚣，不要太急功近利。既然已经选择了一条明日之路，就
一定不会是今0日醉狂躁的风口。这条路需要时间，需要耐得住寂寞、扛得住诱惑。至于是不是被别人看
成“独角兽”，一点都不重要。我希望在未来，产品的质量和品质都被视为一个产品的基本功能，而一
个真正的好产品，应该是一个有爱、有温度的连接器，这也是我们很多互联网产品创新的方向。醉近一
直有人提倡垂直领域概念，这个东西我倒是觉得需要看情况，很多时候这个东西会让新的创业者走进一
个误区

也就是只局限于垂直式红0包墙创业。事实上垂直红0包墙早已经过时，这不是危言耸听，如果你现在的
创业方向还是垂直红0包墙的话，那就危险了。因为这种模式的本质就是你做什么就想通过什么去获客盈
利卖珠宝的只想如何卖珠宝赚钱卖电器的只想如何卖电器赚钱做旅游的只想如何卖旅游产品赚钱我卖化
妆品的就垂直拍摄化妆品段子获客销售赚钱等等这就是垂直红0包墙之所以说这种红0包墙很危险，早已
经过时，是因为这种商业思维，很容易让你自我出现思维局限。就像我曾经辅导一位做电热床的老板，
电热床的目标人群是针对发廊店，这个东西他其实跟我们平时了解的建材行业是差不多的，基本都是3年
不开张，开张吃3年。这位老板在没找我之前，就是典型的垂直思维，拼命的安排人去发廊推销这个东西
，一直被拒绝。一个月之后，发现推不动卖不动，员工工资，场地费，库存都需要钱，一直亏损。于是
他在想是不是业务员不够专业，不会销售，不会推销啊，就花了几十万找了一位教销售的大师到公司培
训。结果还是不行，卖不动，这下子他就急了，因为一直亏损，再这样下去现金流就要断了。
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