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产品名称 V8面膜商城模式-V8面膜商城系统-
V8面膜系统类似源码-V8面膜源码开发

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情
V8面膜商城模式-V8面膜商城系统-V8面膜系统类似源码-V8面膜源码开发

————

导读：

一、V8面膜商城系统开发

二、V8面膜招募收益：

三、微三云软件开发介绍

四、V8面膜商城是否值得做

——————

，V8代理商面膜模式开发，V8面膜分销商城系统开发，V8面膜分红商城系统开发，V8面膜模式系统开发

V8面膜的模式：基本上和渲然阁是一样的

399元就可以成为代理，同时获得10盒199元的V8的面膜。作为消费者已经非常的实惠。每介绍为399的代理，就可以获得朝厂家返的100元提成。然后代理介绍的朋友来使用，分别有40元和60元的利润。整个模式就3级。平均平均15个朋友使用就会有上万的利润。

您100元+40元+60元=200元。

100元+40元A（代理商）您直招A有零售奖100元。

100元B（代理商）A直招一位B您有40元的代理纯利，同时A有零售奖100元。

C（代理商）B直招一位C您有60元的代理纯利，同时A有40元代理纯利B有零售奖100元。

三、V8面膜分红收益:首先成为公司合伙人（累计招募15位代理商分红奖励无层数限制）合伙人分红。

您（合伙人）招募15位代理商以后每招募一位代理商有10元分红。

您（合伙人）（培养3位自己招募的代理商成为合伙人）之后每新招募一位代理商有20元分红。

您（钻石合伙人）（培养5位自己招募的代理商成为合伙人）之后每新招募的代理商有30元分红。

合伙人晋级和直接招募的代理商都成为钻石合伙人时有10元分红。

2000份覆盖各县级城市的1985至1995年出生的未婚族群调查数据，总结为四大消费方向：花钱买方便、花钱为悦己、花钱买寄托和花钱买未来。



相关产品：V8面膜分销商城系统开发 , V8面膜分红商城系统开发  

微三云科技专业提供各类商业模式设计、商城新零售软件落地模式开发，微信小程序定制开发、抖音小程序开发、ＡＰＰ定制开发，全部自有知识产权研发的系统底层，更有丰富的百亿级商业模式设计经验，已完成研发升级有“超级云社交APP+多平台+超级供应链”、“源码+SAAS多平台”、“电商+企业商学院+企业通证”、“超级云社交APP+多平台+超级供应链+商学院+数字通证”等丰富的企业生态顶层商业架构解决方案，旨在帮助客户打造灵活的商业模式配合项目快速落地。

微三云科技已形成由超级云APP、云视商知识付费商学院系统、莞链区/块/链技术应用系统、分布式微服务架构云平台商城、S2B去中心化供应链系统组成的5大系统矩阵的独立研发和超过6万实际运营源码客户的市场验证，系统功能应用涵盖微信商城分销系统、B2C商城、B2B2C商城、F2C商城、F2B2C商城、移动社交分销ＡＰＰ、线下多门店收银系统、城市Ｏ２Ｏ系统、跨境电商系统、社交电商系统、社区团购系统、挂售卖货系统、拼团抽奖团系统、区/块/链系统、内容付费直播系统、短视频电商系统、智慧新零售系统、微商订货代理系统，分红榜卖货系统，拼商补贴系统，社交红/包系统、线下门店Ｏ２Ｏ配送系统，邮费奖励系统，抽奖拼团系统、供应链系统、电商直播ＡＰＰ系统，电商直播小程序系统，小程序直播分销商城系统，S2B供应链系统、S2B2C供应链系统、S2S2B供应链系统、S2S2F2B供应链系统、短视频小程序系统、数字积分社交电商系统，区/块/链数字积分系统，联盟链电商系统、联盟链商业应用系统、腾讯区/块/链商业应用开发，达人有品网红选品佣金分销系统（类似达人推、嘀嘀红人升级版）等。

面膜一个被朋友圈做得不做的产品，一个天天被无数微商刷屏被人厌烦的场景而我却加入了v8面膜平台 开始卖面膜了（总有一些事情是你无法预料的）自始至终一直在美业的领域发展却做得比较杂，但大的方向没有变从最早的DIY精油在淘宝上卖然后化妆品OEM在天猫上卖自己运营一家公司和品牌需要花费的精力实在是大，还总是遇到瓶颈再后来就是做纳米系统的护肤品和生活用品这个是直销模式 直销非常好但是2/8定律是不会变的所以我对直销的制度和模式是非常的了解这也是我为什么会选择V8面膜的原因之一。

以我觉得发生的一切都是在为未来的路铺垫，2018年开始接触美业系统见过太多模式 和太多产品，往往最开始就是抵触的，一个人的选择往往和当下的处境有大的关联，一个人的性格也是影响一个人，事业发展空间的很大关键点总是听到 某某人很厉害 一年赚了几百万，然后你头脑一发热干等你开始干的时候 才发现不适合你，所以你得学会拆解思维，你得拆解这个一年赚了几百万的人，是这么做到的他有什么样的积累，他有什么样的社会资源 他有什么样的能力，他是通过什么样的方法和渠道做到的，你回过头 问问你自己 有没有再考虑干不干，很多时候没有捷径，但是方法可以有很多。

记得《中国合作人》，里面邓超去美国谈判失败时，说过一句话：We are too young, too naive（我们都太年轻，太天真）是的！我太年轻，太浮躁总想着一步登天 找捷径，适合自己的才是最好的，当v8面膜出现在我的朋友圈的时候，我和现在的很多人朋友一样，卖面膜招代理，玩得不玩的套路 然后就置之不理了，根本就不会花心思去了解，所以我就很能理解，一些代理过来反应的情况，我和很多朋友说了 都没有反应，我告诉你 这是正常的

因为他真的不了解 你说的内容，就像之前朋友圈刷的，小米创始人雷军参加一档电视节目，在路边找路人采访行人，都被拒绝了很多次，是他们真的不了解 你说的内容有多大的价值，所以我也一样 连续拒绝了7天，最后还是身边的几个朋友，一起无意聊到这个事情，我才花心思认真的了解公司产品和制度：

品牌持有者是：香港恒瑞科技有限公司负责从国外把v8面膜引入到大陆生产研发是：广州君恒生物科技有限公司全国总经销是：广州亿联这3家公司控股。

产品拥有自己的专利，注意功能是补水详细的资料在我的公众号里面都有销售的主要模式是二级分销，开始的时候和我说平均15个代理，就会有21万的利润，我心里想，神经病吧。还把收入截图发过来了 我还是嗤之以鼻所以我又花心思研究了制度，要是我没有做过直销，我肯定是不会接受现在的模式，所以说一切都是最好的安排，399元自动成为代理 有10盒面膜面膜总是需要用的。

制度如下：零售提成是一个人100元那么15个代理就是1500元（每个代理复制15个代理）这得需要有倍增的思维。一级代理就是15*15*40=9000元（一级代理你的提成是40元）二级代理就是225*15*60=202500元（二级代理的提成是60元） 共就是21.3万。

那么我再分析一下模式的特点：

1、399元获得超值产品 没有人格风险吧。不需要你花几万几十万 顶多自己买了10盒面膜。

2、不需要囤货，不需要发货，公司统一发。没有资金风险。

3、刚性需求，循环使用。

4、制度公平透明。

5、很少的投入资金。

6、直销难民和草根合适的创业平台。

思维不要局限只在卖面膜上，而是展示这个平台和项目的价值这样想（面膜是附加值）一个人找15个愿意给你399元的人，这是不是非常的容易，那么收益你是不是可以得到，当然面膜是媒介和产品必须得有，不然就是cx了。这就是我接触这个品牌的全部过程，并不一定说非要怎么样，而是在不影响我现有的业务上 增加一个盈利点 何乐不为呢？
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