
太阳能储能电池BT-6M2.8AC生产厂家

产品名称 太阳能储能电池BT-6M2.8AC生产厂家

公司名称 盛世君诚（成都）科技有限公司

价格 100.00/支

规格参数 品牌:赛特
型号:BT-6M2.8AC
产地:中国

公司地址 成都市青羊区太升北路28号2楼

联系电话  13911076672

产品详情

一直发生于擂台之上的动作,转眼已深入电力设备。2014年伊始,《电力系统装备》在进行2013年年度盘点
时关注到这一新变化与趋势,我们就此总结出期间发生的各种PK战,它们分别是光伏补贴新政PK金太阳,光
伏
企业P
K“双反”,
市场之手PK政府之手,
质保金:风电设备制造商PK开发商,电缆企业
并购PK自谋生计,铅酸蓄电池:监管PK无序发展,铝PK铜,一次设备PK二次设备。 值得一提的是,这些PK战并
没有因为2013年的结束而终结,相反,这或许是个开始,新一年人们或许会将看到更多的PK战。
铅酸蓄电池:监管PK无序发展 如何解决铅酸蓄电池产业的无序发展,在2013年依旧是一个大工程。虽然在2
015年对其进行了一系列的监管,但是可持续、有效的发展却成为摆在市场面前的一个老大难问题。 就在2
017年季度,工信部便与商务部、发改委等其他四部委联合发布了《关于促进铅酸蓄电池和再生铅产业规
范发展的意见》(以下简称《意见》),《意见》中明确提出,到2015年,废铅酸蓄电池的回收和综合利用率达
到90%以上,铅循环再生比重超过50%,可见对整治铅酸蓄电池行业的决心并未有丝毫动摇。《意见》将加
大落后产能淘汰力度作为首要工作来抓,到2015年底前通过环境保护核查、淘汰不符合准入条件的落后生
产能力,鼓励有条件的企业进行兼并重组,促进产业升级,提高产业集中度。 从2012年颁布《铅蓄电池行业
准入条件》,到2013年继续加大对行业的监控,重笔墨对这个长期以来发展畸形的产业进行监管,其产能过剩
局面也得以实现阶段性的扭转。 然而,虽然通过监管提高了行业门槛,厘清了问题出现的多方因素,但是《
电力系统装备》记者同时注意到,行业的发展状态依旧不容乐观。 根据中商情报网数据中心监测,2013年11
月,全国生产铅酸蓄电池1856万kVAh,同比增长22.81%;2013年1—11月,全国共生产铅酸蓄电池18458.23万kV
Ah,同比增长15.03%。可以看到两组数据均实现提升,但,请先不要为这组数据欢呼,我们不妨再来关注下企
业的情况。 浙江超威动力是行业的龙头企业,并在港交所上市交易,记者查阅了其2013年半年报数据,2013
年上半年,浙江超威动力实现营业收入64.51亿元,同比增长了53.3%,然而毛利润为9.8亿元,同比下降了2.5%,
而毛利率从2012年同期的23.9%直线下滑至15.2%。 营业收入上升,但利润却下降,在铅酸蓄电池行业,超威
动力的情况已不是个例,同为行业龙头企业的天能动力也面临相同的情况。记者查阅其半年报,2013年上半
年公司实现营业收入59.19亿元,同比增长54.8%,但是毛利润为6.42亿元,较2012年同比下降了26.9%。特别是2
013年12月下旬该公司再发公告“2013年利润同比将大幅减少”,在资本市场一度引发了投资者的强烈关注

http://www.upsapp.com/


。 因此不难看出,龙头公司虽然在调控中依旧实现了产量的增加,但是毋庸置疑,在价格战的多重影响下行
业利润空间正逐步下滑。 制约蓄电池行业发展的另一个重要因素是回收业务的推进还处于无序阶段,目前
回收业务还没有完善的法规,回收渠道比较分散。调查显示,目前在我国废铅资源的主要回收渠道中,汽车
维修和4S店占5%,蓄电池制造商占8%,再生铅厂及再生铅专业回收点占9%,蓄电池零售商凭借以旧换新的优
势占据了18%,而个体私营者掌握了60%的回收渠道。媒体报道也显示,北京电动自行车年产废电池约2万t,
其中六成都进了小作坊。这些被小作坊回收的电池往往是经过在维护之后又流向市场,以次充好,以旧换新
,也在很大程度上影响到电动自行车产业的发展。另外,回收的无序也使得很多家正规废旧铅酸电池回收拆
解企业遭遇回收困难,并影响到对铅酸蓄电池的生产及回收管理。 因此,虽然去产能是铅酸蓄电池行业面
临的一个根本性问题,但是进一步解决当前行业的无序发展,依旧任重而道远。 铝PK铜 一直以来,铜以无可
比拟的导电性“称霸电气武林”,而铝则扮演着候补者的角色。但是2013年,铝向铜发起了猛烈的一次“进
攻”,全国如雨后春笋般“以铝节铜”的研讨会便是一个强有力的例证。虽然变压器行业相关协会曾于20
12年明确了铝的“合法地位”,但刚刚过去的这一年铝显然得到了更多的认可,特别是在电缆行业。 2013年
7月,在电缆导体新技术应用推广会上,“以铝代铜,创新驱动”便成为一大主题,欣意电缆有限公司董事长、
稀土高铁铝合金[电缆发明人林泽民在谈及铝合金电缆的发言时甚至几次动容。 2013年12月中旬,在由质
检总局牵头六部门举办的第二届中国(芜湖)电线电缆博览会暨产品质量峰会上,铝合金电缆得到各方的关
注,在安徽太平洋电缆集团有限公司技术部经理崔海洋看来,稀土铝合金电缆通过转化和吸收国外先进的标
准和技术,解决了传统铝电缆固有的缺陷,同等导电能力情况下比铜电缆节约40%的成本,价格更容易被客户
接受,市场响应度高。 时隔仅8天之后,工信部和中国有色金属工业协会联合召开了扩大铝在电力行业应用
高层研讨会,其间工信部原材料司司长陈燕海表示“以铝节铜”的战略方向已经确定,下一步,希望在技术
可行的基础上,能够展开经济可行性的研究,以实现与企业的共赢。 然而,铝的这番“进攻”却遭到了推广
铜应用组织的舆论反击,国际铜业协会便是之一。国际铜业协会中国及东南亚区总裁周胜曾明确表示,铜线
缆不可替代。在他看来,铜在电缆连接上的性能是非常安全可靠的,而这一点,铝合金电缆就难与其相比。
另外,从安全性的角度考虑,铜线缆也优于铝线缆。
于是,这场铝与铜的争斗,又掀起了有关标准、安全、性能的进一步论证。 对于铝合金电缆而言,相关标准
及设计规范不健全、集成配套不完整、产品质量稳定性和工艺适应性存在不足这些均成为其被攻击的劣
势。与此同时,铝过度推广也有可能带来新的问题,全国电线电缆标准化技术委员会主任陈昆便曾公开表示
:“鉴于铝导体的种种优势,越来越多的企业转向铝合金电缆的研发和生产,过度投资将有可能引发非理性
的无序竞争,引发质量安全的隐患。” 因此,推出一个铝合金电缆的行业标准显得尤为重要,在2013年一直
有“相关标准正在审核”的新闻已传出,但迄今尚没有具体规定出台。 事实上,在2013年铜与铝的这场争辩
中,也有令记者颇为震惊之事。2013年11月,记者便曾了解到,全球范围享誉盛名的南通晓星变压器有限公司
一台变压器居然被电网公司查出“以铝代铜”。
纵然,推广铝应用是一回事,但是用铝冒充铜便可涉及公司诚信问题了。 一次设备PK二次设备 “失之东隅,
收之桑榆”,以此来形容2013年一次设备的表现再恰当不过。当2013年电网公司(以下简称“国网”)招标
全部结束时,人们发现在过去两年曾大放异彩的二次设备却在这一年表现平淡,与之相比,一次设备表现则
带给了人们许多惊喜。 一次设备中,2013年国网共累积招标变压器28.25万MVA,同比增长11.82%;隔离开关
共招标2.48万组,同比增长33.38%;断路器共招标8020台,同比增长41.52%;电容器共招标1.92万套,同比增长224
.89%;互感器共招标3.07万台,同比增长17.07%。 而二次设备招标的增幅并不大,基本与2012年保持稳定。一
年前的此时,诸多机构对二次设备给予了厚望,并同时预测其将会在2013年大放异彩。实践证明由于智能变
电站造价高,运行效果未达电网预期,均使得二次设备招标节奏放缓,电力市场依旧令人难以揣摩。
“三十年河东、三十年河西”,究竟该如何判断电力市场的竞争格局? 记者注意到,一些公司早已就此进行
战略谋划,并积极做出响应,比如在此之前中国西电联手GE、国电南自牵手ABB,并分别建立了相应的合资
公司,其目的亦非常明确:整合双方在一次设备、二次设备中的优势,丰富产品结构,弥补自身在产业链中的
不足,共同面对复杂变化的市场形势。以此判断,这种情景或许将越来越多地出现在电力设备市场的竞争格
局中。 根据国网近期对外公布的讯息来看,2014年将计划完成固定资产投资4035亿元,其中电网投资为3815
亿元。2013年,国网规划电网投资金额为3182亿元,实际完成3379亿元。因此,2014年的电网投资规模比2013
年大幅增长了近20%,比实际完成量增长了13%左右。 同时人们也应注意到,自2009年以来,国网的投资增速
一般为每年1%~4%,2012年的投资计划为3097亿元,但仅完成3054亿元。所以,2014年投资金额的大幅增加也
意味着这一年将会成为电力设备行业难得的“大年”。
如何抓住电力设备行业的大机遇,分享4035亿元的大蛋糕,看来一次设备与二次设备另一场PK战已经打响
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