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产品名称 郑州有开发定制淘宝客系统的公司没？【成品系
统 完美源码】

公司名称 郑州龙之宇科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 郑州市河南大学大学科技园东区12号楼602

联系电话 19137161875 13017688270

产品详情

作为淘宝初期就在孕育萌发的群体，淘宝客经历了几个关键的成长阶段：

 

2007年阿里妈妈和淘宝客诞生，最早阿里妈妈不是帮淘宝站内卖家推广的一个平台，而是一个交易平台
。

2010年到2015年是淘宝客的第一个黄金年代。

接下来我们就一起回顾下那些黄金年代（2010-2015年）都有那些主流的淘宝客模式。

第一种就是给用户提供购物返利的淘宝客模式，比如返利网、易购、米折、返还网、淘粉吧、返利邦等
。

第二种就是给用户提供内容导购的淘宝客模式，比如美丽说、蘑菇街就是典型的内容导购模式。

第三种就是给用户提供特卖导购的淘宝客模式，比如折800、卷皮、楚楚街等就是这种模式 

2015年到2017年是淘宝客的第二个黄金年代。

第二阶段爆发的最大推动力应该是淘宝单品隐藏优惠券的发明。

这期间诞生了大量的群控工具和发单软件，帮助这些淘客们来解放双手，用系统化的解决方案来帮助大
家提效。这些服务商也是借助这波淘客的崛起赚到了大量的现金，比如我们熟悉的实惠猪、互力、懒懒
淘客助手等都是这一波诞生的。

也是在这个阶段淘客的从业人数开始了逐步的大爆发，因为只要会使用工具软件，会做微信群、QQ群裂



变拉人就能做淘客赚钱，把这个从业门槛大大降低了。

2017年淘宝客迎来了第三个黄金年代。

淘宝客的第三个黄金年代主要是因为在2017年7月微信开始大封号开始，至今仍然还是处于第三次机会的
黄金时期。

在此之前做微信群、QQ群淘客是主流模式，但是微信开始打击群控机器人以后，这些手里的几百个、几
千个群的淘客们一夜回到解放前。这时候大家思考最多的是，还是要把用户放在APP里，原有的那波微
信群淘客需要新的用户沉淀阵地，所以这个时候主打共享淘客APP的模式开始诞生了。

共享淘客APP其实很容易理解，就是平台方开发一款导购APP，共享给所有的淘客们（推广者）来使用，
采用平台方统一的品牌。

淘客们注册成为一个平台的合作者，然后把自己的社群用户导入APP，用户后续的购买都是通过共享APP
来完成，还可以把APP里的商品分享到微信群和朋友圈，好友购买后就能赚取佣金收益。 

这类APP有个共同的特点就是需要有邀请码才能注册成功，通过邀请码绑定所有人的邀请关系，这个邀
请关系也是未来的利益分配关系。

在这个模式下，曾经有从业过微商、直销的一些用户成长起来很快，短时间内就可以把自己的团队做到
几万、几十万甚至上百万级别，他们的月收入也是能够达到几万、几十万、甚至是百万级。而这些社交
导购平台也能够在短时间内快速的增长到数以百万级的日活，目前市场上我们看到的花生日记、蜜源、
粉象生活、好省、美逛等都是这样的社交导购平台。 

淘宝客的收费方式主要分为两种收费方式。

纯佣金模式：

以售出后未产生退款的订单总额X佣金百分比来进行收费。比如我通过淘宝客卖出1000元的产品金额，设
置的佣金是30%，那么我则需要付出300元的佣金费用。

佣金+服务费模式：

出售后未产生退款的订单总额X佣金+订单量X服务费。不仅需要收取你设置的佣金费用还额外加上订单
的量的服务费用。比如我通过淘宝客成交了1000元的金额，设置的佣金是20%，我需要付出200的佣金。1
000元的金额是成交了100单，我设置的是1元的服务费，我需要付出1X100元的服务费，那么总的支出费
用就是300元。

一旦发生退款，不管是售前售中还是售后，所有的佣金都会退还给商家。淘宝客怎么操作都是卖多少收
费多少，商家除去佣金的费用之外，其他的没有损失。当订单确认后佣金不是立马到淘客的账户中去，
淘宝客的本月佣金会冻结，会在次月的20号进行结算，所以只要在结算之前产生的退款都会退佣金。从
第一次点击产生后，及时取消了淘宝客的活动，15天之内产生的购买都算淘宝客的渠道。

淘宝客APP和小程序
作为独立的个体，并不受其他流量主的制约，可以说是离淘宝客最近的角色，也是最有机会从淘宝客这
一人群突破、实现爆发的机会所在。

淘宝客APP平台淘客佣金是平台支付的，选择APP开发公司很重要。随着微信平台对淘宝的封杀，链接屏
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蔽，微信账号封禁，这使得依赖微信的淘客越来越不好做了。其次是传统的公众号这些权限比较低，不
适合运营粉丝了，公众号只能通过内容来吸引粉丝，机器人只能被动给用户产生交易，且公众号这几年
的打开率越来越低了，想做起来也难了。 

因此，淘宝客APP是一个趋势，是未来重要的推广工具。淘客APP正好弥补了这些缺点，APP的独立性很
强，无需依附微信这些平台，不用担心违规被封，而且APP可以开发各种工具，可以在APP里面加各种营
销功能来吸引用户，黏住用户，操作体验上也是相当乐观的。所以APP对于淘客不仅仅是一个趋势，更
是一个需要升级的过程，相信将来会有更多的淘客选择APP推广模式！

淘宝客app开发核心功能概述:

1、日常推荐:日常平台推荐一些优质商品供用户体验和购买，用户可以通过平台评估自己的商品体验并
与许多人共享，也可以为寻求高性价比的用户提供折扣产品。

2、兴趣推荐:用户阅读购买商品时，平台保持记录，同时分析记录，得到用户感兴趣的商品，下次阅读
时推荐给用户。

3、商品分类:平台设有商品分类功能，用户可以搜索项目寻找自己想要的产品，还设有搜索功能，用户
可以快速找到自己想要的产品。

4、平台对接:平台与其他主要购物平台具有对接功能，用户可以将自己的购物体验与其他主要平台如淘
宝、天猫、京东、拼音等共享。以主流平台的高流量获得了大量的人气和粉丝。

5、量优惠:平台每天向用户提供大量优惠券，在提高用户购物欲望的同时，平台厂商向用户提供优惠券
，推广自己的商品。

6、多种玩法:平台为用户提供多种活动，如直播商品，提出红.包，高水平交互吸引视频，引导朋友圈提
高营销能力，每天签字提高兴趣和活力。
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