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西安境外投资备案2021年费用流程

专业高效20工作日内通过

     

37号文登记,返程投资，外汇登记，odi登记是什么

37号文登记,返程投资，外汇登记，odi登记需要多长时间

37号文登记,返程投资，外汇登记，odi登记代办贵吗

37号文登记,返程投资，外汇登记，odi登记有很多成功案例

37号文登记,返程投资，外汇登记，odi登记全套代办可以吗

37号文登记,返程投资，外汇登记，odi登记我们16就开始做了

37号文登记,返程投资，外汇登记，odi登记后的国际税务问题托管

37号文登记,返程投资，外汇登记，odi登记后续的维护成本

37号文登记,返程投资，外汇登记，odi登记的金额多少合适

37号文登记,返程投资，外汇登记，odi登记证书办理

背景 



近来，越来越多的中国企业前往海外投资，根据我国法律规定，企业在前往海外投资前，需要按照发改
委和省级商务主管部门的相关规定，实行对外投资备案和核准管理。 那么，核准管理和备案管理有什么
区别?哪些情况下必须要经过核准，方可投资，哪些情况下需要备案呢?下面刘生进行了详细梳理。

我们首先来看，核准管理和备案管理有什么区别? 企业个人37号文,返程投资备案涉及敏感 和地区、敏感
行业的，需要实行核准管理。企业其他情形的个人37号文,返程投资备案，需要实行备案管理。接着，我
们来看，企业个人37号文,返程投资备案，在哪些情况下需要通过核准，方可投资?具体应该如何申报? 

企业个人37号文,返程投资备案涉及敏感 和地区需要核准，具体包括: 1.与我国未建交的
和地区;2.发生战争、内乱的
和地区;3.根据我国缔结或参加的国际条约、协定等，需要限制企业对其投资的 和地区;4.其他敏感
和地区。 企业个人37号文,返程投资备案涉及敏感行业需要核准，具体包括: 1. 武器装备的研制生产维修2.
跨境水资源开发利用3. 新闻传媒4. 根据我国法律法规和有关调控政策，
需要限制企业个人37号文,返程投资备案的行业包括以下: 1)房地产 2)酒店 3)影城 4)娱乐业 5)体育俱乐
6)境外设立无具体实业项目的股权投资基金或投资平台

实行核准管理的项目，投资主体应当通过网络系统向发改委提交项目申请报告，申请报告包括以下内容:

1.投资主体情况; 

2.项目情况，包括项目名称、投资目的地、主要内容和规模、中方投资额等;

3.项目对我国 利益和 安全的影响分析;

4.投资主体关于项目真实性的声明。

注:投资主体是中央管理企业的，由其集团公司或总公司向发改委提交;投资主体是地方企业的，由其直接
向发改委提交。 

在162月，刘生协助广东一家企业办理向个人37号文,返程投资备案注资汇款的业务中，我们详细了解了企
业个人37号文,返程投资备案进行备案的流程。 刘生首先到国内某中资银行，咨询关于如何打投资款前往
境外，银行给出的回复是投资款必须通过境内企业对公帐户汇出，不能以股东的个人银行汇款;其次，境
内企业如需向境外汇投资款，境内企业必须先取得对外投资备案证书;此外，境内企业向境外汇投资款，
需满足外汇管理局规定的对外投资的要求。

接着刘生咨询了外汇管理局，关于境内企业对外投资，必须满足哪些条件，给出回复如下: 1.
境内企业对外投资，其境内企业必须成立满一; 2. 个人37号文,返程投资备案的款项不能大于境内企业注册
; 3. 境外设立的企业，必须与境内企业的行业有关联; 4.
对外设立机构成立后，从第2起，每的6月30日前，必须向外汇管理局提交检报告; 5.
境内企业对外投资，必须前往企业所在地的发改委对外合作处，办理投资备案证书;

接着刘生又到市发改委及发改委咨询了办理个人37号文,返程投资备案备案证书的流程及细节最终协助该
公司拿下了发改委发改委的两个对外投资的批文 在刘生整个咨询过程中，没有一个部门可以统一全面详
细的解答全部流程，每个部门只负责自己的那部分环节，无论从精力还是时间来说都给企业增加了不少
的负担。对于整个环节而言，办理对外投资备案证书是最前置的环节，特别是投资项目情况说明，是批
准备案项目的关键。 

公司介绍 

我司是一家专业的跨境商务咨询公司，主要从事跨境投资（ODI）设计及落地、红筹和VIE设计及落地、
返程投资设计及落地、进出囗咨询等方面的专业团队。经过多在这一领域的深耕，我们已为上百家企业



的海外投资和并购、红筹和VIE设计的 审批环节提供了咨询方案，为众多的企业架设起从境内到境外，
从境外到境内的合法的资金通道。我们这部分客户中的15%是上市企业。让资金的进出境合法、合规，
为企业的“走出去”保驾护航，是我们的理念。在咨询项目中，我们往往能提供独到观点及真知灼见，
这也是我们为客户服务的过人之处。这些真知灼见的背后，是企业每数亿美元的跨境投盗项目。    业
务范围：1、公司构架规划，境外公司设立、跨境税收筹划、离岸豁免2、ODI（企业个人37号文,返程投
资备案）备案办理3、FDI（境外融资及返程投资个人境外投资备案申请手续直接投资）备案办理4、37号
文境外融资VIE架构搭建5 、QDII通道搭建6、法律服务法律咨询、国际公证、法务顾问、尽职调查    
  我们郑重承诺：凡我公司经办的公司注册、开户、律师公证、⋯等业务项目真实可靠，如有虚假愿承
担法律责任。 用心服务客户，同客户一道赢取商业利润。

拓展阅读

第二，客户关系管理可以稳固企业市场营销的优势地位。客户关系管理还可以稳固企业市场营销的优势
地位，因为企业在市场上的竞争，归根到底都是对客户的争夺，市场是有限的，客户资源也是有限的，
但是企业的市场营销目标是抢占更多的客户资源。在买方市场的大环境下，客户的选择很多，这就导致
企业的市场营销难度越来越高，企业要想保持在市场上的营销优势更是难上加难。通过良好的客户关系
管理可以利用忠诚客户的反馈制定更符合消费者需求的市场营销战略，还可以通过忠诚客户的口碑营销
持久有效地占领原有市场继而开发潜在市场。当代社会网络信息和自媒体发达，并且新兴的消费者也倾
向于在自己的生活圈推荐自己满意的产品和服务，这都有利于企业稳固自身市场营销的优势地位。

二、电子商务中客户关系管理工作分析

（一）不断开拓新市场，吸引新客户

在电子商务迅速发展的情况下，商品的多样化和丰富化使客户选择商品的负担逐渐增加。因此，企业在
了解客户在做什么、在想什么的情况下，应该引导客户接下来应该做什么。同时利用当前先进的信息技
术来对市场进行分析和预测，以不同的角度对市场上的产品、服务、客户需求进行分析和整理，将这些
数据提供给企业，并分析客户的分布和需求趋势，进而利用这些准确的数据来对市场进行进一步的拓展
，吸引新客户进入。
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